Yritys Yhteyshenkilé Postitoimipaikka www-osoite Yhteyshenkilén puh.nro  Yhteyshenkilon e-mail Kuvaus yrityksen ja osaamisesta Palvelun hinta alv 0%
TUOVa GTVOTOIMISTo 1TUST ON Brandien Kasvattamiseen vt

Meidan tystamme on auttaa sinua tekemaan i - olipa arvo i i ista tai I eri
muodoissaan. Autamme sinua nayttamaan tuotteesi tai palvelusi arvon asiakkaillesi ja kertomaan sen niin, etté tuntuu (ja nékyy ja kuuluu).
Tampere eeva.niinimaki@trust.fi 405826298 www.trust.fi 3750
Tilannekartoituksen jélkeen autamme sinua sosiaalisen median, viestinnan tai markkinoinnin suunnittelussa - mita tehda, missa ja milloin.
Vaihtoehtoisesti voit valita yrityksesi visuaalisen ilmeen paivittamisen.

Luova Arvotoimisto Trust Oy

in arviointi ja sparraus. Yhden péivan tyépaja on

Kasve oy Elias Haapakorva Kuopio www.kasve.fi +358 40 183 1214 elias.haapakorva@kasve.fi Terveys vj.avhy‘\./m\folntlalan " . 1875
|6itavissa yrityksen tarpeiden mukaan.
Kasve oy Elias Haapakorva Kuopio www.kasve.fi +358 40 183 1214 elias.haapakorva@kasve fi StrategiatyGpaja terveys- ja hyvinvointialan yrityksille. Yhden paivén tyopaja on réatalditavissa yrityksen tarpeiden 3750
mukaan. Tydpajan jalkeen asiakas saa raataléidyn materiaalin kdytto6nsa.
Kasve oy Elias Haapakorva Kuopio www.kasve.fi +358 40 183 1214 elias.haapakorva@kasve.fi Terveys- ja hyvinvointialan inno alustava rategia -tyGpaja. Yhden paivin tyépaja on 3750

iloitdvissa yrityksen tarpeiden mukaan. Tyopajan jalkeen asiakas saa raatdloidyn materiaalin kdyttoonsa.

Graafinen suunnittelu ja valokuvaus.
MaiMedia Heidi Majdahl Helsinki heidi.majdahl@maimedia.fi 0445981644 www.maimedia.fi Mainos- ja markkinointimateriaalien tuottaminen, julkaisujen taitto ja visuaaliset ilmeet. 3750
Ystavéllinen ja asiakaslahtoinen palvelu.

Yrityksen muutostilanteisiin liittyvien rahoitus- ja investointihakemuksien tekeminen.
~Tulos-, tase- ja kassavirtojen mallinnus

Monetor Oy Heli Lehmusvuori Kajaani www.monetor.fi 407425845 heli.lehmusvuori@monetor.fi Soveltuu yrityksille, jotka hakevat hakevat uutta rahoitusta joko rahoituslaitoksilta tai sijoittajilta. 1875

Olemme isoitu T intoliiton tilitoimistojasen. Tama tarkoittaa, etta toimis inen, jarjestelmat ja
on T intolitto valvoo, etta 18ytyy alan tiuki seulan eli KLT-tutkinnon suorittaneita
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Autan yrittjia tuottavia ja viemaan i verkkoon modernia myyntia ja markkinointia verkossa
lida Soininen Consulting Oy lida Soininen Helsinki www.vapautasupervoimasi.fi 509114126 iida@vapautasupervoimasi.fi sekd sisalto- ja sahkoposti ia. Lisaksi opetan miten oma osaaminen i i r iksi ja kuinka 1875
sen kysynta ja markkinointipotentiaalin voi testata.

Tuotamme yrityksen avuksi inti i i ja Jo toimiville yrityksille markkinointistrategian
Cimacuu Ilpo Kokkonen Kajaani info@cimacuu.fi 0440122296 www.cimacuu.fi péivittaminen, yritysilmeen uudistaminen ja siihen liittyvat palvelut. Cimacuu on luotettava ja -ja 30 3750
vuoden kokemuksella.

Kasve Oy Jani Hopia Kuopio www.kasve.fi 0400 790074 jani.hopia@kasve.fi Yhden péivin tehokoulutus, joka pureutuu seuraaviin osa-alueisiin: 1875
- IEC/EN 62304 -standardin yleiset vaatimukset

Kasve Oy Jani Hopia Kuopio www.kasve.fi 0400 790074 jani.hopia@kasve.fi Yhden péivén tehotyopaja, jossa pureudutaan laakintalaitevalmistajan tuotteiden ja tuotekehityksen 3750
dokumentaatioon IEC/EN 62304 -standardin vaatimuksia vastaan. Asiakas saa tydpajan jélkeen heille r \
TaaKir Us (MDR] tyopaja
i i i . fi jani.hopi: fi i PR sl o " . 3750
Kasve Oy Jani Hopia Kuopio www.kasve fi 0400790074 Jani hopia@kasvefi Yhden péivan tehoty6paja, jossa pureudutaan laakintélaiteasetuksen (MDR) mukanaan tuomiin muutoksiin ja
vaatimuksiin intalai istaj; kulmasta. Tyopajassa kdydaan lapi MDR:n i aatil itokset
Kasvuun ja littyva
- Tulosennusteet
- Tase-ennusteet
- Kassaennusteet
Monetor Oy Jarmo Heikkinen Kajaani www.monetor.fi 505543441 iarmo.heikkinen@monetor.fi 3750
Olemme isoitu T: intoliiton tilitoimistojasen. Tima tarkoittaa, ettd toimi inen, jirjestelmit ja i
on T intoliitto valvoo, ettd 16ytyy alan tiuki seulan eli KLT-tutkinnon suorittaneita
i i i i tiimin voimin.
Yrityksen arvonmaaritys pk-yrityksille
3-5 vuoden i i tase, kassavir pohjalta tehty yrityksen arvonmadritys eri menetelmill
pk-yrityksille.
Olemme isoitu Te intolii ilitoimistoja: Tama tarkoittaa, ettd toimi: i jarjestelmét ja
on iE intoliitto valvoo, etti ti 16ytyy alan tiuki seulan eli KLT-tutki suorittaneita
i gt tiimin voimin.

Monetor Oy Jarmo Heikkinen Kajaani www.monetor.fi 505543441 armo.heikkinen@monetor.fi 3750
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Paju Consulting Oy

Jenni Rissanen

Kuopio

www.pajuconsulting.fi

400910300

Kenelle myyt ja mita?

Kaytannon ldheisessa pdivan palvelumuotoilutybpajassa maaritellddn palvelumuotoilun menetelmia kayttden:
- ostajapersoonat: ketd asiakkaasi ovat, millaisia tarpeita heilld on? Yritys saa kdyttéonsa pakan Kuka-kortteja
https://pajuconsulting.fi/kortit/

- myynnin paketointi: miten kerrot kuvatuille asiakaspersoonille tuotteistasi tai palveluistasi?

Tuloksia hyddynnetééan yrityksen myynnin ja markkinoinnin suunnittelussa ja toteutuksessa.

Tyopajan tulokset ja jatkokehitysehdotukset dokumentoidaan yrityksen kéytté6n tydpajan jélkeen ja kdydaan lapi

jenni.rissanen@paj ing.fi

t 4 Skype-palaverissa tydpajan jalkeen. 1875
Palvelu liittyy aiheeseen “Tuotteistaminen ja palvelumuotoilu”

Paju Consulting on kuopiolainen yritys, joka auttaa asiakkaitaan onnistumaan. Paju haluaa antaa asiakkailleen

konkreettisia vélineitd liiketoiminnan kehittdmiseen. Pajun osaamisessa yhdistyy palvelumuotoilun, digihankkeiden

|apiviennin ja liiketoiminnan kehittdmisen osaaminen.

Paju Consulting Oy

Jenni Rissanen

Kuopio

www.pajuconsulting.fi

400910301

jenni.rissanen@pajuconsulting.fi

Mitd palvelumuotoilu on? Mihin ja miten sitd voi hyddyntaa?

Kaytannon ldheisessa pdivan palvelumuotoiluvalmennuksessa saat perusteet palvelumuotoilusta:

- ymmarrat, mitd palvelumuotoilu tarkoittaa

- ymmadrrat, miten palvelumuotoilua hyédynnetaan

- saat ideoita palvelumuotoilun hyédyntdmiseen omassa liiketoiminnassa

- valmennuksen aikana kokeillaan palvelumuotoilun tyékaluja, joita yritys voi kayttdd myéhemmin itsendisesti. 1875

Valmennuksen jélkeen yritys saa kdytt66nsa Pajun palvelumuotoilutydkalut muokattavassa muodossa (Power Point)
sekd pakan Kuka-kortteja https://pajuconsulting.fi/kortit/

Palvelu liittyy aiheeseen "Tuotteistaminen ja palvelumuotoilu”
Paju Consulting on kuopiolainen yritys, joka auttaa asiakkaitaan onnistumaan. Paju haluaa antaa asiakkailleen

konkreettisia valineita liiketoiminnan kehittdmiseen. Pajun i yhdistyy palvelt ilun, digihankkeid:
|dpiviennin ja liiketoiminnan kehittdmisen i

H30 Markkinointi Oy

Jimi Heikkinen

Oulu

jimi.heikkinen@tanssivatsudet. fi

0400957779

www.tanssivatsudet.fi

Tanssivat Sudet on Kajaanissa vuonna 2014 perustettu
i i Sen ista on digif inoinnil i Jja toteutus. Erityisesti videoviestinnan suunnittelu ja toteutus on

suuressa roolissa asiakastoita. 3750

Tanssivat Sudet toimii Kainuun ja Pohj alueella, mutta myss muualla Suomessa.




PALVELUN KUVAUS
Omistajanvaihdokset

- Yrityksen arvonmaritys eri menetelmilla
- Yritysjarjestelyn rakenteen suunnittelu

- Verotuksen ja rahoituksen suunnittelu

- jointi tulo- ja

~Jarjestelyn ohjaus

OSAAMINEN
Konsultointikokemusta 35 vuotta:
talouden ja ja S, yritysjar
toteuttamisessa, verotuksessa, yritysjuridiikassa sadoissa yrityksissa eri puolila Suomea
Tiedosta Oy Juha Heikkila Kajaani www.tiedosta.fi 500383571 luha heikkila@tiedosta f -Tyé-ja ion ja sertifioima (konsultti vuodesta 1992 lahtien, 3750
asiantuntijapalvelujen aihealueina likeidean arviointi, yrityksen per ja talouden ,
arviointi, jayr sahksisen
yritysten tuottavuuden kehittiminen
- ELY-kesk yritysten ja vuodesta 2014 alkaen,
talous ja toiminnan ja vy
- ELY-kesk ja ja
vastuukouluttaja vuodesta 2014 alkaen talouden ja
- Lapin ELY-keskuksen yr ja 2011-2014
- Asiantuntijana Kainuun Etu Oy:n Kasvua 2015-2018 L
ja
- Asiantuntijana Pohjois-Pohjanmaan Yrittjien Pk-yritysten hallinta 2015-2017
- Vastuukouluttajana Kainuun ja Lapin ELY-keskusten yrittajille 1995-2014
PALVELUN KUVAUS - -
Kasvuun liittyva investointi- ja rahoitussuunnittelu
- Investointilaskelmat
- Rahoituslahteet
- Myyntibudjetti (3-4 vuotta)
Tiedosta Oy Juha Heikkila Kajaani www.tiedostafi 500383572 juha.heikkila @tiedosta.fi " palos, tase Ja rafoltusbudjet . 3750
- Kannattavan toiminnan edellytysten arviointi
- Investoinnin tuottavuuden arviointi
- Kriittisen pisteen laskeminen
OSAAMINEN
PACVELOR KOVADS ==
Omistajanvaihdokset
- Yrityksen saritys yhtié jalii eri
- Arvonmiiritys perustuu yrityksen tilinpaétds- ja kirj yrittajan ja
OSAAMINEN
Konsultointikokemusta 35 vuotta:
- Yri intia talouden ja it jaj 5, yritysjarj
toteuttamisessa, verotuksessa, yritysjuridiikassa sadoissa yrityksissa eri puolila Suomea
~Ty5- ja elinkeinoministerion kilpail ja sertifioima inen asiantuntija (konsult, ja) vuodesta 1992 lahtien,
asiantuntijapalvelujen aihealueina likeidean arviointi, yrityksen perustaminen, laskentatoimen ja talouden kehittminen,
iketoimi i i iden arvioint, i Jayri sahksisen liketoimi it
Tiedosta Oy Juha Heikkila Kajaani www.tiedosta.fi 500383573 uha.heikkila@tiedosta.fi yntysfenbtuottavuuden kerflttan'flnen L N - 1875
-EL t yritysten ja Vuodesta 2014 alkaen,
talous ja toiminnan uudistaminen ja y
T avuus, ol (2 avaimhenki i
vastuukouluttaja vuodesta 2014 alkaen ail talouden ja
- Asi ij Lapin ELY-keskuk: yrif il il ja 2011-2014
- Asiantuntijana Kainuun Etu Oy:n Kasvua 2015-2018 ai i
amuniana fainuun o
- Asiantuntijana Pohjois-Pohjanmaan Yrittajien Pk-yritysten hallinta 2015-2017
- Vastuukouluttajana Kainuun ja Lapin ELY-kesk yrittéjille 1995-2014 ail i
iketoimi ittelu, yrityksen per i
Vastuukonsultti Juha Heikkila:
Kauppatieteiden maisteri, Oulun yliopisto, 2008
TRtTRER ARG ATTAAE S T ysTropEastTT
Yritysanalyysi perustuu Yri imus ry:n malliin ja ja tarjoaa siten hyvan pohjan keskusteluille esimerkiksi rahoittajien
tai yrityksests kii i j iden kanssa.
Yritysanalyysimme koostuu i Iueista:
Nikris Oy Juha Keski-Filppula  Sipoo hittps://wwnw.nikris.fi 403 509 584 uha@nikiisf 3 vuoden fase, kassavi 1875

- Tilinpaatoksiin tehtavit tarvittavat oikaisut
-5 vuoden oikaistut tili i

tase, kassavirta)

-5 vuoden inen ennuste tase, kassavir
- Arvonmaritys yleisimmills menetelmills

Yritysanalyysi luo hyvéin kuvan yrityksen nykytilasta ja antaa nakyman sen
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Osuuskunta A. Vipunen

Jukka Berg

Oulu

www.avipunen.fi

405597040

jukka.berg@avipunen.fi

Osuuskunta A. Vipunen on voittoa tavoittelematon yksityinen yhteis, joka tuottaa innovaatiotoimintaa tukevia
palveluita keksijoille ja yrityksille. Osuuskunnan tarkoituksena on vahvistaa aktiivista keksijatoimintaa ja sita kautta
synnyttda uutta liiketoimintaa keksintéjen pohjalta.

Téssa palvelussa laadimme keksinnélle patenttihakemuksen joko suomeksi tai englanniksi. Ennen hakemuksen
laatimista teemme keksinnélle kattavan uutuustutkimuksen ja tarkistamme yrityksen IPR-strategian. Huolehdimme
my&s hakemuksen jattamisestd patenttiviranomaiselle. Tima palvelukokonaisuus kattaa tyémaaraltdan keskisuuren
patenttihakemuksen laatimisen. Kohteena oleva keksintd oletetaan olevan riittdvén kattavasti dokumentoitu
yrityksen toimesta. Palvelukokonaisuuden lapikdymiseksi kehotamme ottamaan meihin yhteytt4 ennen
setelihakemuksen jattamistd, jotta voimme varmistaa palvelun kohdennuksen ja riittdvyyden yrityksen tarpeisiin.

3750

Osuuskunta A. Vipunen

Jukka Berg

Oulu

www.avipunen.fi

405597040

jukka.berg@avipunen.fi

Ter T STarTup-yrITyKSEnN Srategatyonomn

Téssa palvelukokonalsuudessa keskitymme keksintolahtsisen yrityksen IPR-, tuotteistus- ja

k ategiaan. immaisend tyvaiheena on yrityksen IPR-strategian tarkistaminen. Yrityksen
immateriaalioikeudet ja uusien ideoiden suojattavuus arvioidaan kokonalsuutena jotta voidaan muodostaa
nikemys niiden merkityksesta liiketoiminnalle. Tuotteist kohdi: tuotekonseptin hiomiseen sekd
tuotantosuunnitelmien ja kustannusrakenteen arvioimiseen. Kaupallistamissuunnittelu kattaa neuvontaa liittyen
brandaykseen go to market -suunnitel ja jakeluk |al=5|an|| Analysointityon perusteel\a keskitymme

3750

Osuuskunta A. Vipunen

Jukka Berg

Oulu

www.avipunen.fi

405597040

jukka.berg@avipunen.fi

Peruspaketti startup-yrityksen tuotekonseptointiin

Téssa palveluk iudessa i t in hiomi: Vja verifiointiin esimerkiksi
tuottamalla siitd proof of concept -tasoisen suunnittelun varmennuksen. Osana ty6ta arvioidaan myés tuoteidean
kaupallista potentiaalia kohdemarkkinoiden, jakelukanavan ja branddyksen nakokulmasta. Tyén tuloksena
yritykselld on paremmat valmiudet tuotteistaa ja kaupalllstaa tuote. Tarjottavan tydn yksityiskohdat tyopaketteineen
tulee sopia etukateen. Palvelukok juden var i keh ottamaan meihin yhteyttd ennen
setelihakemuksen jattamistd, jolloin voimme varmistaa palvelun kohdennuksen ja riittdvyyden yrityksen tarpeisiin.

Osuuskunta A. Vipunen on voittoa tavoittelematon yksityinen yhteiso, joka tuottaa keksintdtoimintaa tukevia
palveluita keksijoille ja yrityksille. Osuuskunnan tarkoituksena on vahvistaa aktiivista, paikallista keksintétoimintaa ja
sitd kautta synnyttda uutta liiketoimintaa keksintojen pohjalta.

1875

Lavango Oy

Jukka Taskinen

Oulu

www.lavango.fi

040 545 6932

jukka.taskinen@lavango.fi

Idean tai tuotteen tuotteistaminen

Idea, tuote tai palvelu tuotteistetaan asiakasldhtdisesti. Projektissa madritetdan tuotteen kohdeasiakassegmentit,
tuotteen tuoma lisdarvo sekd potentiaaliset jakelukanavat. Ndiden pohjalta luodaan markkinointistrategia seka
ydinviestit. Tavoitteena on tehdd tuote tai palvelu mahdollisimman houkuttelevaksi, erottautuvaksi seka helposti
ostettavaksi.

1. Tavoite

3750

Lavango Oy

Jukka Taskinen

Oulu

www.lavango.fi

040 545 6932

jukka.taskinen@lavango.fi

Vientitoiminnan kdynnistdminen PK — ja startup yrityksille

Viennin aloittamista suunnittelevan yrityksen kdynnistyspaketti. Projektissa kdydaan ldpi yrityksen potentiaalisimmat
vientituotteet, niiden lisdarvo kohdemarkkinoiden asiakkaille. Yrityksen strategia ja resurssisuunnitelmat péivitetaan
viennin vaatimusten mukaisiksi.

Tavoite

1. Analysoidaan yrityksen nykytila

2. Kartoitetaan potentiaaliset vientituotteet ja niiden vientipotentiaali

3. Pdivitetaan yrityksen visio, missio ja strategia seka liiketoimintasuunnitelma huomioiden vientimarkkinat
Toteutus

1. Yrityksen avainhenkildiden haastattelut ja analyysi: asiakkaat, palvelut/tuote, markkinointi, myynti, jakelukanavat,
talous, henkil6std, tuotanto, verkostot, kilpailijat

2. Workshop ja ideapajat: nykyinen myynninrakenne ja visio tulevasta, vientimarkkinoiden kartoittaminen, valinta ja
jatkoselvitykset

3. Vientipotentiaalin selvittdminen: selvitetdan valitun tuotteen ja markkinan potentiaali ja kartoitetaan mahdolliset
asiakkaat

4. Paivitetdan yrityksen visio, missio ja strategia 1 viennin kaynni:

5. Raportti toimenpiteista: laaditaan raportti toteutetuista toimenpiteistd asiakkaalle

Tulokset

1. Laaditaan yrityksen nykytilan analyysi ja tunnistetaan kehitystoimenpiteet

2. Selvitetdan potentiaalisimmat vientituotteet ja kohdemarkkinat seké niiden mahdollisuudet

3. Péivitetty visio, missio, strategia

3750

Kaswe Oy

Kajaani

www.kaswe.fi

442918179

atte@kaswe.fi

Kaswe on erikoistunut uusien sahkdisten tuotteiden tuotteistaminen ja palvelumuotoiluun.
Suunnittelemme ja tuotamme myés uudelle i tai i brandin ja ohjei: sinua, miten parhaiten hyddynnat bréndidsi uuden
tuotteen, - palvelun tai - yrityksen lanseerauksessa.

Olemme tuottaneet useita verkkokauppoja, useille eri alustoille. Autamme sinua suunnittelemaan verkkokauppa strategian, valitsemaan parhaan
lusta ja ja myyvaia sisélto verkkokauppaan.

Olipa kyseess3 verkkokauppa tai muu verkkopavelu, autamme sinua mys i imointi on valttamatonta nykyisessa
verkkoymparistossd ja sité tulee péivittaa koko yrityksen toiminnan ajan. Hakukoneet paivittéviit algoritmiaan koko ajan. Me autamme sinun
yritystasi pysymaan mukana tassa kehityksess, olipa kyseessé sitten uusi tuote, - palvelu, - verkkokauppa tai yrityksen verkkosivusto.

3750
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KTPS Consulting tarjoaa kasvusta ille yrityksille apua

KTPS Consulting Kimi Sipponen Kuopio kimi.sipponen@hotmail.com 0504006315 Palvelupaketti sopii yrityksille, jotka haluavat kirkastaa tulevaisuuden tavoitteita ja kehittas omaa strategiatyota kaytannonlaheisesti. Kahden paivan 1875
aikana yrityksen il ja i i kohti tavoitteita.
LIIKETOIMINNAN ANALYYSI JA DIGITAALISEN KAUPANKAYNNIN kokonaisvaltainen KEHITTAMISSUUNNITELMA, 3 paiviia
sahkainen Liiketoiminta Suomi Oy Kirsi Mikkola Rovaniemi www.liiketoiminta.info 405551019 kirsi.mikkola@liiketoiminta.info 1875
Yritykselle laaditaan kytila-analyy; 3 kasvu-ja Tietojen pohjalta
pohja digi synnin kaynnistémis ynnin projekti voi olla oman verkkokaupan perustaminen,digitaalisen
tai markkina-al Koti-/tai markkina.
Kehittamissuunnitelma pitaa sisallasn kaiken kehittamistoimi i ja liittyviit toiminnot ja toimii myos
mahdollisen
ASIAKKAAN OSTOPOLKU JA ONLINE KAUPPA, 3 PAIVAN isuus tai
SUOSITTELUMARKKINOINNIN KANAVAT JA KAYTTO MYYNNIN TUKENA, 1 péivé
TyGpajassa i inoinni i ja kéyttoon inoinnissa. Tydpajan aikana osallistujille tulee tutuksi
terminologia, matkailun kannalta merkittavimm suosittelumarkkinoinnin kanavat (mm. TripAdvisor, Kayak, Zoover, Google My Business, OTA
kanavien suosittelijat) ja osallistuja oppii tunnistamaan yrityksen ja alueen kannalta merkittavimmat suosittelukanavat.
Osallistuja kykenee myds tydpajan jalkeen kayttamaan suosittelukanavia, osallistuen ja vastaten ja ja
kysymyksiin. Osallistujat saavat paljon vinkkejé ja esimerkkej suosittelumarkkioninnin kéytton yrityksissé ja matkailualueella.
VERKKOKAUPAN PERUSTAMISEN TYOPAJA,1 PAIVA
tydpajassa laaditaan yritykselle verkkokaupan toimintasuunnitelma
madritetidin mita myydan, milla myydaan, missa myydaan, kenelle myydaan ja mita verkkokaupan perustamiseen liittyvia toimintoja yrityksen tulee
. X . . . i § . ottaa huomioon (kivijalka, online kauppa). Tydpajassa médritetian mité resursseja yritys tarvitsee st
Sahksinen Liiketoiminta Suomi Oy Kirsi Mikkola Rovaniemi www.liiketoiminta.info 405 551019 kirsi.mikkola@liiketoiminta.info 3750
(logistiikka, r yllapitoon ja Tybpaja soveltuu seki tavarakauppiaille, ettd
i (matkailu) harjoi yrityksille.
SISALTOMARKKINOINTI MYYNNIN TUKENA, 1 PAIVA
TyGpaja on harjoitteinen ja ensimméinen harjoitus tehdaéin pienen alustuksen jalkeen.
Kasiteltavia teemoja ovat:
isélto i, mita se Kaytal 4 tarkoittaa? ja muista yrityksista.
Kohderyhmiit: Miki siséltd toimii ja miki ei yrityksen tai alueen kohderyhmille?
T inen: Tarinan merkitys sisalto issa, puuttuuko punainen lanka?
Visuaalisuus: Visuaaliset elementit, kuten kuvat, videot, 360 asteen kuvat kayttd siséltomarkkinoinnissa
i Kiytts inoinni
Vaikuttajamarkkinointi: Ovatko blogaajat ja instaajat matkailuyrityksen parhaita markkinoijia?
Maksuton mainonta vs. maksullinen mainonta: Onko pakko maksaa, jotta siséltsmarkkinointi tuottaa tulosta?
Harjoitul a
MATKAILUN KANSAINVALISET JAKELUKANAVAT, 1 PAIVA
Valmennuksen tavoitteena on, etta osallistujat ymmartavét mita matkailun digitaaliset jakelukanavat ovat ja miksi ne ovat tarkeitd oman
liiketoiminnan kannalta. Kohderyhmani ovat majoitus- ja ohjelmapalveluliiketoimintaa harjoittavat yritykset.
Tybapajassa selviti miten kansainvalisiin jakelukanaviin kanaviin padsee mukaan kaytinnossé, mita ne edellyttévit ja maksavat sek millaiset
tuotteet soveltuvat mihin myyntikanavaan.
Tybpajassa otetaan esille Suomen ja Kainuun alueen matkailun kannalta merkityksellisimmat jakelukanavat, varausjarjestelmat seka yrityksella on
jatkaa vali kéyttod ohjatusti tarkemmin (esim. Bokun, Fairharbor, OTA kanavat, jne.)
Klo 9 - 10:30 orientoituminen ja vastauksia kysymyksiin
Mitka myynnin j ovat aktivi i impia? Enta
Miten ne eroavat asiakasryhmittain?
Miten paljon jakelukanavissa mukana olo maksaa ja paljonko on mahdollista saada kauppaa?
Miten jakelukanaviin padsee mukaan?
Mitka ovat vastuut ja velvoitteet jakelukanavalla ja yrityksellési?
Sahkaoinen Liiketoiminta Suomi Oy Kirsi Mikkola Rovaniemi www.liiketoiminta.info 405 551019 kirsi.mikkola@liiketoiminta.info Klo 10:30 - 10:45 paussi 3750

Klo 10:45 - 11:30
Miten tuotteistamasi tuote pitaé kirjoittaa ja muotoilla kuhunkin jakelukanavaan?

Miten kuva- ja videomateriaalia saa kiyttaa?

Miten asiakaspalvelu on jarjestetty jakelukanavan toimesta ja mits yritykseltési edellytetaan?
Klo 11:30 - 12:30 lounas

Klo 12:30 - 14:00

Mita tuki toimintoja (markkinointi) jakelukanavat tarjoavat ja mihin hinta?

Miten hybdynnit jakelukanavan tekemaan markkinointia?

Klo 14:00 - 14:15 paussi

Klo 14:15 - 15:30

Kurkkaus kolmen jakelukanavan tuotehallintaan kaytannéssa

Osallistujien kysymyksia ja vastauksia kysymyksiin

Piiivan pastos ja palaute




ASIAKASKOKEMUKSEN JA OSTETTAVUUDEN KEHITTAMINEN, TYOPAJAT 4 PAIVAN KOKONAISUUS TAI PAIVAKOHTAISET TOTEUTUKSET

i il i iakk j B2C, 1 péiva
Palvelupolun térkeimmist tehtavists on auttaa ennen kaikkea syventymaan B2C-ostajan prosessiin ja kokemukseen ennen palveluiden piiriin
siirtymista.
Osallistujat tutustuvat eri ostotapoihin ja myynnin vaihtoehtoihin matkailun B2C-kaupassa. Tavoitteena on saada osallistujat ymmartamaan ja
toteuttamaan

informaatiota, ia, yhteistysta sekd laadun muiden ja
kanssa
niin, ettd se tuottaa lissarvoa jalleenmyyntiorganisaatioille seki yrityksille, jotka hy8dyntavait suoraan matkailuyrityksen ja -kohteen palveluja.
Painotus on

markkinoilla. kkien kautta alueen ja seudun pasmarkkina-alueilla olevat perinteet ja
jakelukanavat, jotka ohjaavat mm. kasvavaan tunnettuuteen ja ostopéitéksen tekoon. Kansalliset lainsaadannt ohjaavat omalta osaltaan kaupan
Séhksinen Liiketoiminta Suomi Oy Kirsi Mikkola Rovaniemi wwwliiketoiminta.info 405 551019 kirsi.mikkola@liiketoiminta.info prosesseia, jotka ovat mys osana tyopajan ssaloja. ) \ . R 3750
Paivn tydpajassa annetaan vinkkeja oman yrityksen B2C-asiakaspolun toteutukseen, jotka voi tehda esim. myshemmin omassa yrityksessaan.
Yrityksen nakyvyys ja Ioydettavyys verkossa, 1 paiva
TyGpajassa keski isen 16 ja isiin. Kaymme lapi mitka seikat (algoritmit) vaikuttavat yrityksen
luonnolliseen eli
maksuttomaan lydettavyyteen ja mitka toiminnot ohjaavat maksullista nakyvyytts.
Verkkonikyvyyden tavoitteena on, (tehdain se sitten sitten luonnollista tai maksullista keinoa kéyttien) ohjata asiakasta yrityksen, alueen tai
jakelukanavan verkkosivuille tai -kauppaan. TyGpajassa selvidi tehtavien harjoitusten avulla, kuinka alueelle ja yrityksiin saadaan ohjattua niin
kotimaisia
kuin kansainvalisizkin asiakkaita verkon ja mobiilin valityksells
Digitaal ja 1 piiva
TyGpajoissa yritys saa kéytannon liheiset neuvot kuinka parantaa yrityksen tuotteiden ja palvelujen digitaalista Idydettévyytts ja ostettavuutta
kotimaan ja
invalisi . Palvelu soveltuu erityisesti matkailun- ja iketoimintaa harjoittaville yrityksille. Asiakkaiden ostoprosessi lhtee
Olemme Visual Friday, luova brandi- ja mainostoimisto Jyvéskyln Brooklynist
Luomme aitoja brandejé, jotka erottuvat ja synnyttavat luottamusta oikeiden yritysten ja oikeiden ihmisten valille.
Tarjolla olevat yrityspalvelusetelipaketit & 3000€ alv.0%:
1. Brandi-ilme | Huolellisesti suunniteltu brandi-ilme tukee yrityksen liiketoimintaa ja sen tavoitteita.
Luova toimisto Visual Friday Oy Mari Mansikkamaki Jyvaskyla myynti@visualfriday.fi 0400919763 visualfriday.fi 2. i | Bréndivi Fl 44n ja tarinalli yrityksen ta it viestit sekd i yrityksen 3750
persoonaa kuvastava viestinnin tyyli. Luotu viestinnan tyyli toimii pohjana kaikelle viestinnlle jatkossa.
3. Brandivalokuvaus | laadukkaat kuvat pyséyttavait ja ovat yksi yrityksen ja bréndivi
Tarkemmat pakettien kuvaukset:
ps: dropb 2j60bjjydfe2ri, i_Visual_Friday_Kajaani_2022.pdf?dI=0
Autamme asi i ja i premium (2000 - 20 000 € hintaisilla) verkkovalmennuksilla
CG Company Oy Marianne Lehikoinen  Helsinki marianne@smart-mentoring.com 0504310908 www.smart-mentoring.com ilman maksettua mainontaa tai Autamme pi luomisessa, sekd 3750

yritystoiminnan skaalaamisessa.




Talenom Konsultointipalvelut Oy Marie Imnmonen Oulu 207 525 291 marie.immonen@talenom.fi Pakettiin y:Yhtio i i ija i 3750
Markkinointistrategia
Markkinointi i itetsa aikataulut ja mediavalinnat, joilla yrityksen asettamiin tavoitteisiin (liikevaihto,
tunnettuus, markkinaosuus ym.) halutaan paésta. Mar avulla i oikein, toimenpiteet ovat
tehokkaita ja tavoitteiden toteutumista voidaan seurata. Néin operatiivi inen on i sekd
Kouta Media Oy Marko Tervonen Kajaani www.koutamedia.fi +358 409606992 marko@koutamedia.fi N . ) L . . ) . o 3750
Mar jossa yrityksen edustajat sek Koudan ammattilaiset kéyvét lapi yrityksen
toimintaa, markkinan kilpailuti sekd tavoitteita i imaisesti i inointi ia on kasvua tai
kansainvélistymista hakevalle yritykselle erittin hybdyllinen tydvaline, joka auttaa kasvutavoitteiden saavuttamisessa.
Kouta on Kajaanissa, Helsingissa ja Oulussa toimiva markkinointitoimisto, erityisaloi ovat bréndi ittelu sekd
markkinointi.
Brandikonseptointi
Yrityksen brandil inti kdsittaa per it, joilla saadaan viesti & kohder drrettavasti ja
kiinnostavasti. Konseptointi sisaltaa yrityksen taustan, asi yt n ja kilpail jen kartoituksen, paa ien ki dmisen sekd
Kouta Media Oy Marko Tervonen Kajaani www.koutamedia i +358 409606992 marko@koutamedia i viestin tekstillisen ja kuvallisen esit imaisesti i andi i luo pohjan siselle ja i 3750
markkinoinnille - auttaen nin isesti yritysta kasvussa ja/tai kansainvalistymisessa.
Kouta on Kajaanissa, Helsingissa ja Oulussa toimiva markkinointitoimisto, erityisaloi ovat brandi ittelu sekd

markkinointi.



http://www.koutamedia.fi/
mailto:marko@koutamedia.fi
http://www.koutamedia.fi/
mailto:marko@koutamedia.fi

InnoConnections

Markus Pitkanen

Kiiminki

www.innoconnections.com

InnoConnections on vuonna 2005 perustettu kansainvalisiin yri i yritys. Jarjesta isille yrityksille tapaamisia

ja muiden iaalisten partnereiden kanssa
Euroopan
maissa.
Yritystapaamisohjelman lopputuloksena asiakasyrityksen edustaja tekee yri i Laati v
kuuluy

seuraavat toimenpiteet sekd raportti sisaltaen:
1) Keraamme listan yrityksisté, jotka sopivat antamiinne hakukriteereihin ( yhdessa taytetty export profile)
2) Yri ja i esittelyn niille yrityksille ja paatoksentekijalle kohdemaan kielelli 3750
3) Tapaamisten jérjestaminen niiden yritysten kanssa, jotka ovat tai muusta
yhteistyosta
Projektin tuloksena on raportti joka sisélt: T kattavat
tapaamisyritysten profiilt ja mité he ovat kertoneet mahdollisesta yhteistydsta,
"Prospect-lista": Iyhyet profillit ulkomaisista yrityksista jotka olivat kiinnostuneita tapaamaan yrityksenne edustajan mutta tapaamista ei onnistuttu
jérjestamaan, ei-lista eli yritykset jotka eivat olleet kii isesta ja syy i iseen, ja lu-ja
kaupankayntitavat.
i D i i f html

Kainuun Yrityskeskus Oy

Matti Mentild

Kajaani

www.yrityskeskus.com

0442311812

matti.mentila@yrityskeskus.com

Palvelumme kasvuyritykselle:

« nykytila-analyysi

« yrityksen tavoiteasetanta

« kasvun askelmerkkien marittely
« toimenpidesuunnitelma

« toteutus yhdessé asiakkaan kanssa

3750

Kainuun Yrityskeskus Oy

Matti Mentild

Kajaani

www.yrityskeskus.com

0442311812

matti.mentila@yrityskeskus.com

Kainuun Yrityskeskus Oy:st yritys saa kaikki liketoimintaan liittyvat kasvupalvelut - Kaikki helposti yhdesta paikasta!
Yrityksen perustajalle

Palvelun sisélto:
« yhtion perustamisasiakirjat
« rahoitusneuvonta ja -vaihtoehtojen Kartoitus

1875

)
« hallinnon neuvonta ja toteutus yhteistyskumppaneiden avulla
» taloushallinto/kirjanpito

« laskutus

« tietosuoja

« yhtisn hallinto ja sahkainen viestinta

neuvonta

Kainuun Yrityskeskus Oy

Matti Mentild

Kajaani

www.yrityskeskus.com

0442311812

matti.mentila@yrityskeskus.com

Kainuun Yrityskeskus Oy:sta yritys saa kaikki liketoimintaan littyvat kasvupalvelut - Kaikki helposti yhdesta paikasta!

Palvelumme investointeihin:

« hankkeeseen perehtyminen

« kiinteistd ja/tai koneiden sekd kaluston hankinta 3750
« liiketoimintasuunnitelman kirjoitus

 investointiavustusten haku

. i jen kartoitus ja rahoi iden kéynti

* projektin johto

Kainuun Yrityskeskus Oy

Matti Mentild

Kajaani

www.yrityskeskus.com

0442311812

matti.mentila@yrityskeskus.com

Kainuun Yrityskeskus Oy:sta yritys saa kaikki liiketoimintaan liittyvat kasvupalvelut - Kaikki helposti yhdesta paikasta!

Palvelumme omistajanvaihdoksiin:
« kirjallinen omistajanvaihdossuunnitelma

« yhtién arvonmasritys 3750
« verottajan ennakkopéatés

ja
« omistajanvaihdoksen toteutus, kauppakirjat

Kainuun Yrityskeskus Oy

Matti Mentild

Kajaani

www.yrityskeskus.com

0442311812

matti.mentila@yrityskeskus.com

Kainuun Yrityskeskus Oy:sta yritys saa kaikki liketoimintaan littyvat kasvupalvelut - Kaikki helposti yhdesta paikasta!

Palvelumme kasvuyritykselle:
* nykytila-analyysi

« yrityksen tavoiteasetanta

* kasvun askelmerkkien méarittely

« toimenpidesuunnitelma

» toteutus yhdessé asiakkaan kanssa

3750




Omistajanvaihdoksen toteutuksen suunnittelu, sisaltaen yrityksen arvonmaaritykset, eri rahoituslédhteiden
selvittelyn, rahoituksiin tarvittavien vakuuksien esiselvittelyn, tarvittaessa rahoitusneuvotteluissa mukana olon,
rahoituksen hakemisen ja sekd naihin liittyvien liiketoimintasuunnitelmien ja tulos/tase- ja kassavirtaennusteiden

NetPartner Oy Mentila Matti Kajaani www.netpartner.fi 044-2311812 matti.mentila@netpartner.fi 3750
tekemisen.

Asiakkaalle tehddan alussa maksuton palvelukartoitus ja sen perusteella asiakas saa juuri hdnen tarpeisiinsa
raataloidyn palvelun.

Lisatiedot i ja refer ista www.netpartner.fi

Palvelu siséltdd mm. rahoituslahteiden selvittdmisen ja rahoitusrakenteen maérittelyn, tarvittaessa
rahoitusneuvotteluissa mukana olon, kasvusuunnitelman kirjalliseen muotoon laatimisen (liiketoimintasuunnitelma
tai vastaava) sekd kasvuhankkeen johtamisen konsultoinnin.

NetPartner Oy Mentila Matti Kajaani www.netpartner.fi 044-2311812 matti.mentila@netpartner.fi 3750
Asiakkaalle tehddan alussa maksuton palvelukartoitus ja sen perusteella asiakas saa juuri hdnen tarpeisiinsa
raataloidyn sen palvelun.

Lisatiedot i ja refer ista www.netpartner.fi
Digitaalinen tuotteistus ja palvelumuotoilu yritykselle

itaal keskittyy luomaan / palvelullesi kaikilta osiltaan mietityn, maéritetyn ja vakioidun kokonaisuuden, joka
erottuu kilpailijoistaan ja joka asiakkaillasi on helppo ostaa. Tuottei tehdaién aina i - pohdimme asiakkaasi silmin, millainen
tuotteen / palvelun tulisi olla, jotta se olisi mahdollisimman houkutteleva ostaa. Seki yritykselle jarkeva ja tehokas tuottaa.
Digitaali ilussa luomme i sits, miten tuote / palvelu kannattaa digitaalisessa ymparistssa toteuttaa ja esitta3, jotta
se palvelee parhaalla tavalla seka asiakastasi etta liiketoimintaasi.

keskidssa on ys. Asiakkaan kenkiin hyppazmalli selvitimme, millaisia tarpeita hanells on ja millainen tapa ratkaista
tarpeet tuo asiakkaalle eniten arvoa. Téll3 tavoin luomme i mietityn, i ostamisen
kynnysté ja lisaamme tuotteiden / myyntia. Digitaal tuo sinulle ratkaisut tuotteen / palvelun nakyvyyteen,
i sekd

Krow Digital Oy Mika Puurula Kajaani mika@krow.fi 0505235051 www.krow.fi T ja painotus ainay 3750

Digitaalinen tuotteistus ja palvelumuotoilu yritykselle sisélti:
- Workshopin, jossa kiymme lapi tuotteesi / palvelusi ja niiden i,
tavoitteisiisi seka kilpailijoihisi markkinassa.
- Asiakkaamme saa tuotteistuksen konseptin yrityksen tuotteille / palveluille
- Asiakkaamme saa palvelumuotoilun konseptin tuotteille / palveluille, méri ] i istossa (s ivusto / ym.).
- Mallit sekd toimenpidesuunnitelmat kaytannon tason toteuttamiseksi.
Krow Digital on taysiverinen rkkosivustot ja jotka on
i i. Tuom-me li-sia asiak-kai-ta di-gi-mark-ki-noin-nil-la ja kr ko-ko-nai-suu-den kor-kea-luok-kai-sel-la vi-suaa-li-sel-|
suun-nit-te-lul-la.
Me itél ja i jotta asi: paremmin.
Yrityksesta Brandiksi - ja
Yritysilme ja brandi sekoitetaan usein keskeniin vaikka kyseessa on kaksi taysin eri asiaa.
Bréindi tarkoittaa kiteytettyné ihmisen tunnetta yrityksesta. Mielikuvaa, kokemuksia, suosituksia, tarinoita, joita hanell yrityksesta on. Hyvalla
brandilla on merkittéva liséarvo yrityksen menestymiseen. Vahva brandi luo kysyntéia ja antaa mahdollisuudet myydi muita korkeammilla hinnoilla.
Bréindia ivaisessd toi Haluttua brandimieli asiakkaissa sndi keinoin.
Bréindiviestin tulee lihted yrityksen sisimmists: visioista, unelmista, tavoitteista seka siitd, miksi yritys tekee tits liiketoimintaa.
vaiheessa juuri tamén ydinviestin ja - uniikilla ja tavalla.

vaiheessa i bréndin visuaalinen ilme, joka tukee tits paaviestia. vaiheessa bréindin i
asiakkaille, henkilstolle seka muille sidosryhmille.

Krow Digital Oy Mika Puurula Kajaani mika@krow.fi 0505235051 www.krow.fi Yrityksestd Brandiksi sisaltaa: 3750

- Workshopin, 4h, jossa kaymme lapi yrityksesi historiaa, toimintaa, nykytilannetta seka tavoitteita. Perehdymme samalla liiketoimintasi
i seks i

- Brandin ydinviestin kiteytys, perustuen workshopissa esiintulleisiin tietoihin

- Bréndin visuaalinen tyylin luonnos, joka suunnitellaan ydinviestiin sopivaksi

joka tukee haluttua tavoitemielikuvaa

-D seki toi viestinnéin
etté jokaisesta i ei ole jirkeva lahted rakentamaan bréindia. Brénditason hyddyt kannattaa pohtia aina suhteessa
sekd itteisii
Krow Digital on téysiverin inen digitoimi verkkosi ja jotka on
iketoimintaasi. Tuom-me li-sa asiak-kai-ta di-gi-mark-ki-noin-nil-la ja kr ko-k den kor-kea-luok-kai-sel-la vi-suaa-li-sel-|

suun-nit-te-lul-la.
Me i smme ja imme, jotta asi paremmin.



http://www.krow.fi/
http://www.krow.fi/

Osakassopimus kuntoon

Onko osakassopimuksesi kunnossa?

Osakassopimus on yksi yrityksen térkeimpia sopimuksia. Siina omistajat sopivat yhtion toiminnan jarjestamisen pelisaanndists, jotta toiminta on

sosiaalisen
median nakyvyytteen.

Asianajotoimisto Kejo Oy Mikko Kejo Kajaani www.asianajokejo.fi 503557578 mikko.kejo@asianajokejo.fi mahdollisimman selkedsti hahmotettavissa seka yllityksilts voidaan valttyd. T: yrityksesi jaannamme sen 3750
kehittamiseksi, tai mikali osakassopimusta ei ole vielé laisinkaan, annamme suosituksen sen sisalliksi. Tamén jalkeen laadimme osakassopimuksen
allekirjoitettavaan kuntoon.
Asiakas saa kayttvalmiin osakassopimuksen.
o tai
Palvelun kuluessa laaditaan paapiirteinen ritykselle, jossa suunnitellaan sukupolvenvaihdosta tai muuta
Asianajotoimisto Kejo Oy Mikko Kejo Kajaani 03 mikko. fi e paap! . i = i ¢ . P . 1875
omistajanvaihdosta. Palvelun kuluessa asiakkaan kanssa pidetain palaveri, jossa asiaa kartoitetaan. Taman jalkeen laaditaan suunnitelma.
Asiakas saa kirjallisen suunnitelman kyttoonsa.
Asianajotoimisto Kejo Oy Mikko Kejo Kajaani 03 mikko. fi 3750
omi tai i liittyvan toimen
Palvelun kuluessa tai liittyv toimi tai kokonaisuus toimia, kuten kauppa, lahja tai muu
jarjestely, jolla sukupolvenvaihdos tai osa sita toteutetaan. Palvelun kuluessa asiakkaan kanssa pidetazn palaveri, jossa asiaa kartoitetaan. Palvelu
siséiltia kartoituksen lisaksi 15 tydtuntia asiakirjojen laatimiseen.
Asiakas saa valmistuvat kirjalliset asiakirjat (kuten esimerkiksi kauppakirjat) kdyttosnsa.
Onko sopimustoimintasi kunnossa?
Tarkistamme yrityksesi keskeiset ja annamme i. Kaymme Iapi yrityksesi keskeiset
Asianajotoimisto Kejo Oy Mikko Kejo Kajaani www.asianajokejo.fi 503557578 mikko.kejo@asianajokejo. fi sopimusdokumentit ja kerromme, mikli niité tulisi kehittas. mybs sen, mikali foliotasi tulisi tiydentad jollakin 3750
liiketoimintasi edellyttamalla sopimuksella. Mikali sinulla ei ole vielé tarvittavia sopimusmalleja kytossa ollenkaan, laadimme suosituksen
tarvittavista sopimuksista liiketoimintaasi liittyen
Asiakas saa kirjallisen raportin sek kiymme tilanteen lipi palaverissa.
Tuotteesi/palvelusi sanoma kuuluviin! Tarjoamme yrityksellesi apua yli 20 vuoden kokemuksella.
" " & " o " . Talld kahden paivéan konsultoinnilla (etana tai kasvotusten) autamme sinua tuomaan tuotetta tai palvelua paremmin ihmisten tietoisuuteen . Kehita
Mainos 21 Oy Mikko Ohtonen Kajaani mikko@mainos21.fi 440721733 www.mainos21.fi P - : ( N ,), 2l pe P 1875
brandiasi entista Valmennus kisittéa kokonaisuudessaan 14h valmennusta. Valmennus
réaatalsidaan aina asiakaskohtaisesti. Autamme sinua maarittamaan arvot, seka visuaalisen kriteerit.
Brandi joka huomataan!
Tarjoamme yli 20 vuoden
Talla neljan paivan innilla (etana tai autamme sinua i . Autamme yritystasi tuotteistamaan palvelut
Mainos 21 Oy Mikko Ohtonen Kajaani mikko@mainos21.fi 0440721733 www.mainos21.fi paremmin seka autamme yritystasi terévoittamaan myos visuaalista viestintas. Annamme yritykselle myos tyokaluja parempaan verkko- ja 3750



http://www.asianajokejo.fi/
http://www.asianajokejo.fi/
http://www.asianajokejo.fi/
http://www.asianajokejo.fi/

Oulu Business Networks

Consultation: Technology and expert-based business development

This service focuses on analysing and developing below-mentioned business areas. OBN have implemented over 80
projects via Business Finland (Tekes), ELY-centre, and universities (e.g. Innovation voucher projects, Product track
projects, Tuli and Tutli-projects). In addition, we have concluded 100+ similar projects e.g. for Nokia Bridge -
program. Some examples of the service are technology-based product-, service- and business ideas (e.g. loT,

Mikko Pesonen Kempele www.obn.fi 4358440321297 mikko.pesonen@obn fi software, health technology and environment technology), expert-knowledge-based product-, service- and business 3750
(Oulun B&N Yhtiét Oy) ideas (e.g. environment, renewable energy, health, exercise and wellness services and university and research-based
ideas. Also for students, training and research staff.
Some service implementation possibilities are e.g. innovation and commercialization analysis, guidance on the use of
public services (e.g. university innovation units), getting innovation finance (e.g. Business Finland Innovation
voucher), make concrete roadmap and action plan on customer’s business development and to analyse customer (or
MOST Digital on tayden palvelun ja toiminnan
Palvelumme toimivat tekodlylls, jota tukevat edistyneet ohjelmi ivalineet. Robotiikan edistamiseksi ihimme kuuluu myos
, jolla ja asiakkaan tehtavat, jotka soveltuvat parhaiten robotisoitavaksi. Lopputuotoksena asiakkaalle
MOST Digital Oy Olli Ainasvuori Helsinki www.mostdigital.fi 407186632 olli.ainasvuori@mostdigital.fi syntyy kattava ja isesti analysoitu i inen analyysi tehtévien i i. MOST Digital on jo 3750
yli 200 laajasti eri Yrityksessa on yli 30 robottikehittajaa ja yrityksen ainoana liiketoiminta-alueena on
robotiikka- ja keinodlyratkaisut. Palvelun tuottajana olemme saaneet erityist kiitosta nopeasta, ja ketterésti
jossa asiakastarve on keskiossd.
Talouden terveystarkastus (2pv)
Yrityksen tulevaisuussuunnitelmat on syyta rakentaa rehellisen nykytilananalyysin péalle. Taloudellinen Iaht6tilanne
antaa raamit strategisille valinnoille ja
N . ) . N kehittdmistoimenpiteille (kasvu, kannattavuus, kassavirta, rahoitus).
Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree.fi 50587762 olli.paavola@talentree.fi . " " - . . N . 3750
Talouden terveystarkastuksessa asiantuntija laatii analyysin yrityksenne taloudellisesta tilasta, suorituskyvysta ja
kehitystrendista. Nain saadaan selva
kasitys siita mihin asioihin talouden hallinnassa on syyta erityisesti kiinnittaa huomiota ja mika tulevaisuudessa
resurssinakékulmasta on mahdollista.
Liiketoimintastrategian rakentaminen:
Rakennamme sinulle liiketoimintastrategian, jonka avulla voit vieda yritystasi uuteen suuntaan. Meilld on kokeneita
osaajia, jotka ovat rakentaneet
" . . liiketoimintastrategioita sadoille yrityksille eri toimialoilta. Strategiaprosessiimme kuuluvat seuraavat vaiheet:
Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree.fi 50587762 olli.paavola@talentree.fi ) N 3750
- Strategian tausta-analyysi
- Strategian madrittaminen
- Strategian ajurit seka strategiset tavoitteet
- Strategian toteuttaminen - Must Win Battle -salkun rakentaminen
Liiketoiminnan nykytila-analyysi:
Analyysi tuottaa tietoa, joka auttaa yrityksen kehittdmisen suunnittelussa laajasti. Tavoitteena on antaa yritykselle
selked suunnitelma ja ymmarrys siitd,
miten toimintaa voi kehittdd nykytilasta kohti tulevaisuuden tahtotilaa.
Analyysi tavoitteet ovat seuraava
- Kartoi nykytila. lyysissd luodaan iskuva liiketoiminnan nykytilaan. Tarkasteltavana ovat yrityksen
ydintoiminnot, kuten hallitustyo,
strategia, myynti, markkinointi, johtaminen, tuotanto ja laadunhallinta.
- Méddritelldan strategiavaihtoehdot ja kehittami i . Miten tulevaisuuden nykytilasta paastaan
tulevaisuuden tahtotilaan ja mita pitaisi kehit
N . ) . N - Rakennetaan kehittamissuunnitelma. Selked suunnitelma, jossa maaritetadan mitd tulee kehittaa ja missa
Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree.fi 50587762 olli.paavola@talentree.fi 1875

jarjestyksessa.

Kehittamiskokonaisuuden laajuus on noin 2pv ja se sisaltaa seuraavat vaiheet:

Yrityksen kehittaminen perustetaan nykytila-analyysiin. Jotta kehitystoimenpiteet valitaan oikein ja osataan
rytmittaa oikeaan jarjestykseen, on olennaista ymmartaa kattavasti, missa tilanteessa yritys on juuri nyt.
Tulevaisuuden tahtotilan kirkastaminen. Kehitystyon ldhtokohtana on aina tulevaisuuden visio. Taman
kirkastaminen antaa pohjan kehityssuunnitelmalle.

Analyysin avulla rakennetaan liikketoiminnan kehittamissuunnitelma. Selkea suunnitelma kehitystoimenpiteistd ja
niiden jdrjestyksesta vie yritysta kohti tulevaisuuden tahtotilaa systemaattisesti.

Talentree on moderni asiantuntijayritys. Elaméantehtavdmme on auttaa asiakkaitamme uudistumaan raivaamalla
kasvun esteitd. Olemme vahvoista osaajista koostuva kumppani, joka tarjoaa rakennusaineksia liiketoimintasi
kasvuun ja kehitykseen.



mailto:mikko.pesonen@obn.fi
http://www.talentree.fi/
mailto:olli.paavola@talentree.fi

Digitaalinen markkinatutkimus - (laajuus 4pv)

Digitaalinen markkinatutkimus on suunniteltu yrityksille, jotka toimivat vientimarkkinoilla tai vasta suunnittelevat
kansainvilistymistd. Markkinatutkimuksessa

selvitetdan digitaalisin tydkaluin valitun kohdemarkkinan kokoa, potentiaalia, kilpailutilannetta ja asiakkaiden
kayttaytymista markkinassa. Keskeisena

tiedonldhteend toimii verkosta eri tydkaluilla louhittava tieto kilpailijoista ja asiakkaista. Taustatiedoksi tutustutaan
aina ensin asiakkaan liiketoimintaan ja

markkinaan asiakkaan kanssa kaytavéssa workshopissa. Samoin saadut tulokset kdydaan l4pi yhdessa asiakkaan

Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree.fi 50587762 olli.paavola@talentree.fi ; e 3750
kanssa, jonka jélkeen materiaali jaa
asiakkaan hyddynnettéavaksi.
Saat vastaukset seuraaviin aiheisiin:
- Kohdemarkkinan kilpailutilanne ja suurimmat kilpailijat verkossa
- Kilpailijoiden nékyvyys ja markkinointi kohdemaassa
- Asiakkaiden kayttadytyminen ja kysynté tarjooman palveluille/tuotteille hakukonedataan perustuen
- Kohdemarkkinasta kerdtyn datan suhteuttaminen kotimaan lukuihin ja markkinoiden vertailu
Talentree on moderni asiantuntijayritys. Eliméntehtdvdmme on auttaa asiakkaitamme uudistumaan raivaamalla
kasvun esteitd. Olemme vahvoista osaajista
koostuva k i, joka tarjoaa rakenr ksia liiketoimintasi kasvuun ja kehitykseen.
Verkkonékyvyyden kehitysehdotukset - (laajuus 2pv)
Sekd B2B-, ettd B2C-markkinassa ostopaatokset alkavat yhd useammin tiedon hakemisella verkosta. Yritysten on
talloin tarkeaa olla esilld potentiaalisille
asiakkaille ja kehittda jatkuvasti lasnaoloaan verkossa eri kanavissa seka yrityksen omien verkkosivujen
Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree.fi 50587762 olli.paavola@talentree.fi myYnm”'Syytta' Verkkonakyvy.yder‘“ L N . . L . 1875
kehitysehdotukset auttavat yrityksia joilla on kehitettdvad omassa verkkonakyvyydessaan, mutta eivat ole varmoja
siitd missd suurimmat pullonkaulat ovat
myynnin tai yhteydenottojen kasvattamiseksi verkosta tai miten omaa nakyvyytta pitdisi lahtea kehittamaan.
Taustatiedoksi tutustutaan aina ensin asiakkaan
i intaan ja markkinaan asi; kanssa kaytavassa workshopissa. Samoin saadut tulokset kdydaan lapi
LEAN-paketti (2pv)
Lean on ajattelu- ja toimintamalli, joka perustuu jatkuvaan parantamiseen.
Parantamisen edellytyksend on:
- Turhan, arvoa tuottamattoman tyon minimointi
Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree.fi 50587763 olli.paavola@talentree.fi - Projektien ja prosessien kehittaminen seka Iaplrrienr?a!koj.en“nop.euttammen . 1875
- Lean-valmennuksen seurauksena teette enemman sitéd, misté asiakas on valmis maksamaan!
LEAN-kehittémisen vaiheet:
1. LEAN filosofia: (0,5pv)
- TEORIA TAUSTALLA
- Mita lean on, - Mitd lean ei ole, - Mihin lean filosofian joh ja jatkuva parantaminen perustuu
Sisainen auditointi - lapileikkaus yrityksen toimintaan ja kehityskohteisiin (2pv)
Sisdinen auditointi pahkinankuoressa ja milloin tarvitset sisdista auditointia www.talentree.fi
Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree.fi 50587764 olli.paavola@talentree.fi SISaISeI’T audltolr\mn toteutus: 1875
Tausta ja suunnittelu:
- Tutustuminen organisaatioon, strategiaan ja prosesseihin
- Kayddan itsendisesti Iapi mahdollinen laatukasikirja, sisdinen auditointi ja johdon katselmus
- Toteutus itsendisena tyona
Palvelumuotoilu (4pv)
Palvelumuotoilu on keino tarttua mahdollisuuksiin. Taustalla voi olla heikko tai laskeva kannattavuus, pienentynyt
markkinaosuus tai muu oireilu, joka osoittaa yrityksen kilpailuetujen murenevan. Prosessissa keskeista on riittava
Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree.fi 50587765 olli.paavola@talentree.fi tarkka toimint‘avmpéristbn talrkastelu, Néi” SV?EVV.V?"”“:'HS vri“tvkse.n f‘YkVt”a'Sta'ia aéemasta k.ilpailluk.entésséz 3750
Samalla kartoitetaan mahdollisuudet hyddyntaa digitaalisia tyokaluja ja ratkaisuja yrityksen elinvoimaisuuden
i ja/tai uusien liiketoimi ien ja eri i i ) synnytta i
Palvelumuotoiluprosessiin kuuluvat seuraavat vaiheet:
Kasvuun tahtava Miljoonayritys-palvelu, jossa pyritddn nostamaan yrityksia miljoonan euron liikevaihdon rajapyykin yli.
Téssd Miljoonayritys-palvelussa;
Mattila International Oy Pekka J. Mattila Veikkola pekka@pekkamattila.com 0442818601 https://www.pekkamattila.com/ 1875

1. Kartoitetaan yrityksen nykytila ja katsotaan i kasvuun kotil tai i kautta
2. Kartoitetaan miten uusia tuotteita tulisi kehittaa ja kéytta palvelumuotoilua seka brandin kehitysta tukemaan kasvua
3. Tehdddn Il Ii Milioonayritykseksi siirtymiseen




Pulse247 Oy on i ayntiin erikoi i itys, joka toimii Kajaanissa, Oulussa, Kuopiossa ja Turussa. Yritys on
perustettu vuonna 2008 ja ymyksen palveluksessa toimii 35 henkilos.

Tehtavamme on auttaa asiakkaitamme myymazn enemman verkossa, ja helpottaa verkkokaupankayntia. Vrtyksen patuote on MyCashfiow-
Pulse247 Oy Pekka Juntunen Kajaani pekka@mycashflow.fi 0207419171 www.mycashflow.fi verkkokauppapalvelu, jota tuhannet yritykset kayttavit 3750

MyCashflow on helppokéyttinen ja taysin yllapidetty i jayllapita " ppa-alusta soveltuu niin
kuin r Teemme mybs sekii

Konsultaatio: Innovaatio tuottamaan

Palvelussa selvitetddn asiantuntijan avustuksella ir i i risen mat isuudet jarjestelmallisen,

kohta-kohdalta-mallin mukaisesti. Kdydaan lapi innovaation keskeiset elementit, aineettoman omaisuuden

uojat isuudet, i nisen |||keto|m|ntama|llt iaaliset asiakkuudet ja j

i 1 tarvittavat or i ion kyvykkyydet ja ti, ivuus, jne. Tavoitteena on laatia ana\yy5|

i ion kat i mahdollisuuksista seké karkean tason toimintasuunnitelma, jonka avulla voidaan

tarvittaessa hakea jatkotukea esim. ELY-keskuksen tarjoamista Yritysten kehittdmispalveluista, joita asiantuntija voi

myds toteuttaa. Pitemman tahtdimen tavoitteena on ohjata asiakkuus myds hyddyntdamaan ELY-keskuksen tai

BusinessFinlandin rahoitusmahdollisuuksia; myos tasta asiantuntijalla on kaytannon kokemusta, miten asiakasta

autetaan laatimaan onnistunut rahoitushakemus erityisesti liitteiden osalta. Asiantuntijalla on vahva, omakohtainen
Oulu Business Networks Pekka Kantola Kempele www.obn.fi 4358447777585 pekka.kantola@obn.fi tausta tuotekehityksesta a innovaatioi Istamisesta sekd koulutuksen etta keytinndn kautta. 3750
(Oulun B&N Yhtiot Oy) Alkukartoituksessa voidaan aluksi sitoumuksetta keskustella tarkemmin esimerkeista ja referensseistd, joita

asiantuntija voi esittda ja keskustella alustavasti ratkaistavasta asiasta. Konkreettisena tuotoksena asiakas saa

kirjallisen analyysin ja karkean tason toimir i 1 jatkotoirn iteitd varten.

Konsultaatio: Innovaatio tuottamaan

Palvelussa selvitetadn asiantuntijan avustuksella innovaation kaupallistamisen mahdollisuudet jarjestelmallisen,

kohta-kohdalta-mallin mukaisesti. Kdydaan lapi innovaation keskelset elementit, aineettoman omaisuuden

suojattavuusmahdollisuudet, I isen liil i iaaliset asiakkuudet ja j;

it 1 tarvittavat organi ion kyvykkyydet ja iteetti, vuus, jne. Tavoitteena on laatia ana\yyﬂ

i ion kat i mahdollisuuksista seka karkean tason toimintasuunnitelma, jonka avulla voidaan

tarvittaessa hakea jatkotukea esim. ELY-keskuksen tarjoamista Yritysten kehittamispalveluista, joita asiantuntija voi

myds toteuttaa. Pi 3 tahta\men tavoitteena on ohjata asiakkuus myds hyddyntdmaan ELY-keskuksen tai

Analyysi: Kilpail yi ategian paivitys
Oulu Business N?fWOFkS Pekka Kantola Kempele www.obn.fi 4358447777585 pekka.kantola@obn.fi Kaydaan vhdessa \apl yrltyksen historia, ajankohtainen tilanne ja tulevaisuuden nikymét. Analysoidaan 1875
(Oulun B&N Yhtist Oy) yri iminnan kipupisteitd ja mahdollisuuksia ja haetaan kilpailukykytel 3, jotka voidaan saavuttaa ja joiden

kautta uritue uni manachud tilevaicinidacsa Aciantintiia tules urittiiin awiikei misttim34n n3its it in

Palvelussa selvitetadn asiantuntijan avustuksella yrityksen edellytykset kansainvalistymiseen jarjestelmallisen, kohta-
kohdalta-mallin mukaisesti. Kdydaan lapi liiketoimintamalli, tuotteet/palvelut, organisaation kyvykkyydet,
kapasiteetti tuottaa tuotteita/palveluita, skaalautuvuus, jne. Tavoitteena on laatia analyysi nykytilasta

Pekka Kantola Kempele www.obn.fi +358447777585 pekka.kantola@obn.fi kansainvalistymisen nikokulmasta seka karkean tason kehittamissuunnitelma, jonka avulla voidaan tarvittaessa 3750
hakea jatkotukea esim. ELY-keskuksen tarjoamista Yritysten kehittamispalveluista, joita asiantuntija voi myos
toteuttaa Pitemman tidhtdimen tavoitteena on ohjata aslakkuus my6s hyddyntamaan ELY-keskuksen tai

inlandin rahoit isuuksia invdlistymiseen; myos tdstd asiantuntijalla on kdytannon

Oulu Business Networks
(Oulun B&N Yhti6t Oy)

palvelun Kattaa seuraavat vaiheet:

(1) Asiakas- ja kayttajamaaritys, (2) Arvonmuodostus ja asiakastarpeet, (3) Palveluidea,liketoimintamalli ja arvolupaus, (3.

Palvelukokonaisuuden sisalto ja rakenne, (4.) P laatu, (5.) Hi usteet,
Kasvuko Oy Petri Heiskanen Tampere www.kasvuko.com 405710771 heiskanen@kasvuko.com (6.) Markkinointiviestinnan sanoman sisilté seka (7.) Suunnitelma markkinointi- ja myyntitoimenpiteista. 3750
Yrityksen henkilsto osalli itysp X itteluun myas yhteiskehittamis ia (asi tai
i istami sisaltyy p ytys Lean-periaatteita jatkuvan p:
Kc Itaatio: Onnistunut omistajanvaihdos

Suunnitelmallisesti, hyvissa ajoin aloitettu sukupolvenvaihdosprosessi on onnistuneen operaation tae; olipa
kysymyksessa sukupolvenvaihdos tai yrityskauppa. Paras tilanne on, kun vaihdos voidaan suunnitella ja toteuttaa
vaiheittain, rauhallisella aikataululla. Toimintamalli sovitetaan kunkin yrityksen omaan tilanteeseen ja haetaan
liiketoiminnan, verotuksen ja yrittdjan kannalta optimaalinen toimintatapa ja polku onnistuneen vaihdokseen. Siten

Oulu Business N?fworks petri Luukkonen Kempele www.obn.fi +358 400300552 etri.luukkonen @obn.fi lopputuloksena selked ndkemys, aikataulu ja toil i itelma omistaj; ihdokseen. Asiantuntijalla on

(Oulun B&N Yhtiét Oy) vahva yrityskehittamisen tausta vastaavista prosesseista. Puhelimitse tai tapaamisessa voidaan aluksi keskustella
sitoumuksetta tarkemmin esimerkeistd ja referensseistd, joita asiantuntija voi esittda ja keskustella alustavasti
ratkaistavasta asiasta.

3750

Konsultaatio: Matkailubuustia kansainvilisisté asiakkaista
Tavoitteena on kehittaa yrityksen matkailutoimintaan 12-24 kk kehittamissuunnitelma, jolla kansainvalisen
matkailutoiminnan asiakkuudet m: n yrityksen tarjontaa asiakaskunnalle sopivaksi ja
tyostetaan yrityksen markkinointia ja nakyvyytta siten, etta kohderyhma tavoitetaan mahdollisimman hyvin.
Petri Luukkonen Kempele www.obn.fi +358 400300553 petri.luukkonen@obn.fi Asiantuntijalla on vahva, omakohtainen tausta matkailuliiketoiminnasta. Puhelimitse tai tapaamisessa voidaan aluksi 3750
sitoumuksetta keskustella tarkemmin esimerkeistd ja referensseistd, joita asiantuntija voi esittad ja keskustella
alustavasti ratkaistavasta asiasta. Palveluntuottaja on ollut tuottamassa myds vastaavaa palvelua useissa matkailuun
liittyvissa hankkeissa Pohjois-Suomen alueella.

Oulu Business Networks
(Oulun B&N Yhti6t Oy)



mailto:petri.luukkonen@obn.fi
mailto:petri.luukkonen@obn.fi

Konsultaatio: Helpotusta tyévoimapulaan

Haetaan ratkaisua yrityksen tyovoi laan raataloidysti. Henkil6itd haetaan esim. pdakaupunkiseudulta ja
tydpaikkaa tarjotaan henkilille, joiden ammatillinen tausta on sopiva ja jotka ovat Kainuusta lhtéisin. Aktiviteettia
voidaan tehda yrityskohtaisesti, mutta my&s yhdessa Kajaanin kaupungin ja vastaavan tydvoiman saatavuuteen

Oulu Business Networks . " . .
Petri Luukkonen Kempele www.obn.fi +358 400300554 petri.luukkonen@obn.fi o o " N . L 3750
(Oulun B&N Yhti6t Oy) liittyvdn ongelman kanssa painiskelevan tahon kanssa yhdessa. Palveluntuottajalla on pitkd kokemus erilaisten
ty6llisyyteen ja elinkeinoeldman kehittdmiseen liittyvistd monipuolisista hankkeista. My6s
maahanmuuttajataustaisten henkiléiden kotouttamisesta seké yrittdjyyskouluttamisesta.
Materock tarjoaa seki kotimaisen etté inva i i myynnin ja
Materock Oy Petri Matero Helsinki 0443737376 www.materock.fi toimialar toimii Petri Matero, jolla on yli 20 3750
vuoden laaja-alainen kokemus ja liiketoimi i alalta.
Yrityskaupan Ensiaskeleet
Kun mietit yrityksesi myyntia tai harkitset yrityksen ostamista on hyva aloittaa kokonaisuuden kartoittamisella ja
suunnitelmalla.
Induco Oy Sakari Oikarinen Jyvéskyld www.induco.fi 469216060 sakari.oikarinen@induco.fi Yritysk 1 Ensiaskeleet-palvelun avulla saat kok isval kuvan mah i seka selkedn 1875
ohjeistuksen toteutuksen kaynnistamiselle. Palveluun on hyva varata aikaa yksi tyopaiva.
Sakari Oikarinen on kokenut alan ammattilainen yli 20 vuoden ajalta niin Suomessa kuin ulkomaillakin
i N . X R . X Pk-yritysten sukupolvenvaihdokset ja yritysjarjestelyt 20 vuoden kokemuksella suunnittelusta toteutukseen.
Induco Oy Sakari Oikarinen Jyvéskyla www.induco.fi 469216060 sakari.oikarinen@induco.fi Vrity: i P Jaynitysjarj ¥ 3750
Palvelu siséltaa:
1. Jarjestelyn tavoitteen maarittely ja siihen liittyva konsultaatio
2. Neuvottelut ja sparraus osallisten kesken
3. Arvonmddritys seka verotus- ja rahoitusratkaisut
4. Jarjestelyn teknisen toteutuksen suunnitelma
Sakari Oikarinen on omistajanvaihdosten alan pioneeri ja arvostettu ammattilainen niin Suomessa kuin Euroopassa
Palvelun ja liiketoiminnan kehittaminen
Paketti sisaltas tarvittavat toimenpiteet li i i Lii i i takana on yrityksen arkeen sitovat kiytannot ja
vahvuudet, jotka tulisi peilata myds kéytantosn ja markkinointiin. Kaikki alkaa siit, etté haluamme tutustua ensin toimintaanne ja tavoitteisinne,
joiden pohjalta luomme ja kehitamme toimintaan seka markkinointiin ratkaisumalleja.
MainosLahde Oy Sammy Hyyryldinen Kajaani www.mainoslahde.fi 044-020 5250 sammy@mainoslahde.fi MainosLihde Oy on toiminut yli 15 vuotta ja pyrkinyt toimimaan aitona inoinnil ina asiakkail Tarkeintd ] on ollut 3750
5yt jokaiselle asiakkaalle juuri ne ratkaisut, jotka palvelevat parhaiten heidan tarpeitaan ja tulevaisuuden visioitaan.
Lisétietoa: https://mainoslahde. fi/markkinointi/
3750 €
Bréndiuudistus - Peruspaketti
Bréindi on se mielikuva, joka ihmiselle heraa yrityksesta tai tuotteesta. Brandi on myds lupauksien antamista ja niiden lunastamista.
Tuotteen ja palvelun laatu, vahvuudet, yrityksen arvot ja omaleimaisuus seki muut siséiset tekijat muokkaavat brandia jatkuvasti.
Brandaystyomme sisaltaa mm. logon, yritysilmeen seki tarvittavan graafisen ohjeistamisen toteutukset.
MainosLhde Oy on toiminut yli 15 vuotta ja pyrkinyt toimimaan aitona inoinni ina asiakkailleen. Tarkeinta on ollut
loytas jokaiselle asiakkaalle juuri ne ratkaisut, jotka palvelevat parhaiten heidan tarpeitaan ja tulevaisuuden visioitaan.
MainosLadhde Oy Sammy Hyyryldinen Kajaani www.mainoslahde.fi 044-020 5250 sammy@mainoslahde.fi Lisatietoa: https://mainoslahde.fi/markkinointi/ 1875
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MainosLdhde Oy

Sammy Hyyryldinen

Kajaani

www.mainoslahde.fi

044-020 5250

sammy@mainoslahde.fi

Brandiuudistus — Laaja paketti
Bréndi on se mielikuva, joka ihmiselle heraa yrityksesta tai tuotteesta. Bréndi on myds lupauksien antamista ja niiden lunastamista.
Tuotteen ja palvelun laatu, vahvuudet, yrityksen arvot ja omaleimaisuus seka muut sisaiset tekijit muokkaavat brandi jatkuvasti.
Bréndaystysmme siséltaa mm. logon, yritysilmeen, sparrauksen seka laajan graafisen ohjeistamisen toteutukset.

MainosLihde Oy on toiminut yli 15 vuotta ja pyrkinyt toimimaan aitona
16yt jokaiselle asiakkaalle juuri ne ratkaisut, jotka palvelevat parhaiten heidan tarpeitaan ja tulevaisuuden visioitaan.
Lisitietoa: https://mainoslahde.fi/markkinointi/

Tarkeinta tysssamme on ollut 3750

MainosLéhde Oy

Sammy Hyyryldinen

Kajaani

www.mainoslahde.fi

044-020 5250

sammy@mainoslahde.fi

Digitaalinen tuotteistus

Otamme kopin yrityksesi ja X markkinoinnin jolla
markkinointisi saadaan jarkevallé tavalla Sytantosn ja rutiineiksi. pitavat huolta myds teknisisti ratkaisuista seké
jatkossa valittujen ratkaisujen toimivuuksista.

MainosLihde Oy on toiminut yli 15 vuotta ja pyrkinyt toimimaan aitona Tarkeintd on ollut

loytas jokaiselle asiakkaalle juuri ne ratkaisut, jotka palvelevat parhaiten heidan tarpeitaan ja tulevaisuuden visioitaan. 3750
Lisatietoa: https://mainoslahde.fi/verkkopalvelut/

3750€

Mainostoimisto B2B Oy

Samppa Homanen

Paltamo

www.mainosb2b.fi

505699177

samppa@mainosb2b.fi

BZB VIarketng BOOST.

Mainostoimisto B2B toteuttaa nadyttdvid mainonnan ratkaisuja suunnittelusta tuotantoon, niin pienille, kuin
suuremmillekin yrityksille.

Olemassa olevien kasvua tai laajentamista suunnittelevien yritysten on hyvd ennen laajennusta pyséhtya
tarkistelemaan nykytilannetta asiantuntijan ammattitaitoa hyvaksikayttaen. 1875

B2B marketing boost on konsultointipalvelu, jossa tutkitaan olemassa oleva tilanne, tehostetaan toteutuneiden
tulosten pohjalta brandid seka konseptoidaan tehokas ja ndyttdva markkinointikokonaisuus, milld yritystoiminnan
laajentaminen ja kasvattaminen oman alueen ulkopuolelle ja kansainvélisille markkinoille on néyttdvas, tehokasta ja
tuottavaa.

Mainostoimisto B2B Oy

Samppa Homanen

Paltamo

www.mainosb2b.fi

505699177

samppa@mainosb2b.fi

B2B Marketing Boost.

Mainostoimisto B2B toteuttaa nadyttdvid mainonnan ratkaisuja suunnittelusta tuotantoon, niin pienille, kuin
suuremmillekin yrityksille.

Olemassa olevien kasvua tai laajentamista suunnittelevien yritysten on hyva ennen laajennusta pyséhtya
tarkistelemaan nykytilannetta asiantuntijan ammattitaitoa hyvaksikayttaen.

B2B marketing boost on konsultointipalvelu, jossa tutkitaan olemassa oleva tilanne, tehostetaan toteutuneiden 3750
tulosten pohjalta bréndia seka konseptoidaan tehokas ja ndyttédva markkinointikokonaisuus, milld yritystoiminnan

laajentaminen ja kasvattaminen oman alueen ulkopuolelle ja kansainvélisille markkinoille on néyttdvaa, tehokasta ja

tuottavaa.

B2Boost

Sisaltad 4 konsultointipdivaa joiden aikana kaydadn lapi yrityksen nykytilanne niin markkinoinnin, talouden kuin
toimintaympariston kannalta. Tulosten pohjalta laaditaan yhdessé asiakkaan kanssa suunnitelma toiminnan
kehittamiseksi, sekd siihen tarvittavat markkinoinnin tyokalut.

Ceriffi Oy

Samuli Muhonen

Kajaani

www.ceriffi.fi

505923958

samuli.muhonen@ceriffi.fi

I ja valmistelu

Palvelu voi sisaltaa osa-alueita seuraavista kokonaisuuksista:

-Tuotekohtaiset vaatimusten selvitykset

“Tekniset testit ja tutkimukset

-Tuote- tai palveluinnovaation esiselvitykset ja valmistelut

“Tuotteen arviointi i

-Laki- ja neuvontapalvelut (IPR-asiat)

~Rahoituksen suunnittelu 3750
~Viennin edellytykset ja vaatimukset (USA)

j tai
jatehnyt i i 4 yli 400 yrityksen kanssa Suomessa ja ulkomailla.

Konsultoinnin tuloksena yrityksella on selket
Ceriffi Oy vuonna 2013 perustettu

imipi ovat Kajaanissa ja dssi.
Tarkemmat tiedot palveluistamme Idydat taaita: http://www.ceriffi.fi/palvelut

Palvelun kesto 3 paivad.




I io- ja i j valmistelu
Palvelu voi siséltaa osa-alueita seuraavista kokonaisuuksista:
-Tuotekohtaiset vaatimusten selvitykset

“Tekniset testit ja tutkimukset

“Tuote- tai palveluinnovaation esiselvitykset ja valmistelut
“Tuotteen vaati arviointi i
-Laki- ja neuvontapalvelut (IPR-asiat)

~Rahoituksen suunnittelu

Ceriffi Oy Samuli Muhonen Kajaani www.ceriffi.fi 505923958 samuli.muhonen@ceriffi.fi Viennin edellytykset ja vaatimukset (USA) 3750
Konsultoinnin tuloksena yrityksella on selkeéit toimintaohj tai kehitystoi i i joko suomeksi tai englanniksi.
Ceriffi Oy vuonna 2013 perustettu ja tehnyt yli 400 yrityksen kanssa Suomessa ja ulkomailla.
ipis ovat Kajaanissa ja issa.
Tarkemmat tiedot palveluistamme 16ydat taalta: http://www.ceriffi.fi/palvelut
Palvelun kesto 3 péivai.
LEAN Six Sigi avulla.
Palvelu sisiltaa seuraavat paavaiheet:
-Prosessien kuvaaminen ja ohjaaminen
-Prosessien seuranta, ja Seuranta Ceriffi Check©- seurantajar
- Seurandatan analysointi ja raportointi seki kehittamistoimenpiteiden mésritys
. " - . . e Konsultoinnin aikana yrityksella on kéytossa ilmaiseksi Ceriffi Check©- jarj 3 (www.cer i), jonka avulla
Ceriffi Oy Samuli Muhonen Kajaani www.ceriffi.fi 505923958 samuli.muhonen@ceriffi.fi i v ¢ J 3750
saadaan ja dataa tueksi. Datan avulla voidaan Kiistatta osoittaa yritystoiminnan pullonkaulat seka
kehittamistoimenpiteiden vaikuttavuus.
Ceriffi Oy vuonna 2013 perustettu ja tehnyt yli 400 yrityksen kanssa Suomessa ja ulkomailla.
ipit ovat Kajaanissa ja assa.
Tarkemmat tiedot palveluistamme 16ydat taalta: http://www.ceriffi.fi/palvelut
Palvelun kesto 3 péivas.
Tuotteiden vaatimustenmukaisuuden osoittaminen, CE-merkint seuraaville tuotteille:
- Koneet ja laitteet
- Rakennustuotteet
Ceriffi Oy Samuli Muhonen Kajaani www.ceriffi.fi 505923958 samuli.muhonen@ceriffi.fi 3750
Ceriffi Oy vuonna 2013 perustettu ja tehnyt yli 400 yrityksen kanssa Suomessa ja ulkomailla.
ipit ovat Kajaanissa ja )
Tarkemmat tiedot lovdait taalta: htto://wwuw.ceriffi.fi/palvelut
Johtamisjarjestelman laatiminen ja kdyttéonotto, jarjestelmid ovat:
-ISO 9001 Laatujérjestelma
-ISO 14001 Ympérist6jarjestelma
-ISO 45001 Tydterveys ja -turvallisuusjarjestelma
-Sekd muiden toimialakohtaisten standardien vaatimukset tayttdvien jarjestelmien rakentaminen ja kehittaminen.
Ceriffi Oy Samuli Muhonen Kajaani www.ceriffi.fi 505923958 samuli.muhonen@ceriffi.fi Konsultoinnin kesto 3 péivaa. 3750
Ceriffi Oy vuonna 2013 perustettu asiantuntijayritys ja tehneet kehitysty6ta yli 400 yrityksen kanssa Suomessa ja
ulkomailla. Toimipi: nme ovat Kajaanissa ja Jyvaskyldssa
Tarkemmat tiedot palveluistammen 18ydét taalta: http://www.ceriffi.fi/palvelut
Yksinkertaista. Me autamme.
Kaipaatko vauhtia tuotteesi tai palvelusi kehittamiseen?
Palon suunnittelemassa ja fasilitoimassa tyopajassa yrityksesi saa kayttoonsa palvelumuotoilijamme
asiantuntemuksen tuotteen tai palvelun kehittamisen tueksi. Tassa organisaatiollesi raataloidyssa pajassa voimme
keskittya haasteisiin, jotka liittyvat esimerkiksi toimintatapoihin, asiakkaiden saavutettavuuteen tai testaukseen ja
palautteen keradmiseen.
. " . . X . . X Ota yhteyttd, niin keskustellaan tarpeistanne tarkemmin ja suunnitellaan juuri teille sopiva tydpajakokonaisuus!
Palvelumuotoilu Palo Oy Sari Komulainen Oulu www.palvelumuotoilupalo.fi 0504801638 sari@palvelumuotoilupalo.fi yhiey P J !’ piva tyopaj 1875

Palvelumuotoilu Palo Oy on palvelumuotoiluun erikoistunut toimisto, josta Ioytyy monialainen tiimi

palvelumuotoilun asiantuntijoita. Palvelumuotoilijoitamme yhdistaa vahva palo ja into tehdd parempia palveluita

yhdessa palveluntuottajien kanssa. Erityisend vahvuutenamme on ihmisten ymmartaminen jalkautumalla arkeen ja

havainnoimalla palvelt ia kokonai: i i. Asiak arryksen lisaksi voimme auttaa niin palveluiden

ja prosessien suunnittelussa ja konseptoinnissa kuin kokeiluissa ja pilotoinneissakin. Taman lisaksi meilld on vahvaa
i igitaalisten kaytto wusten suunnittelusta.




Palvelumuotoilu Palo Oy Sari Komulainen Oulu www.palvelumuotoilupalo.fi

0504801639

sari@palvelu ilupalo.fi

Palvelumuotoilun ABC - tydkalupakki organisaatiosi palveluiden kehittamiseen

Palvelumuotoilun ABC -koulutuspaivéd antaa organisaatiollesi hyvan peruspaketin, jonka avulla voitte Idhted liikkeelle
asiakasldhtoisessa palveluiden muotoilussa. Tybpajamaisesti toteutettavassa koulutuksessa kaydaan lapi
palvelumuotoilun perusasiat - mitd palvelumuotoilu oikeastaan tarkoittaa ja miten palveluiden muotoilua tehddan.
Siind annetaan myds esimerkkeja palvelumuotoilun hvodyntamlsesta eri aloilla seka vinkkejs, joilla palveluiden
muotoilu omassa organisaatiossa kannattaa aloittaa. P: harjoituksia palvelumuotoilun

& menetelmillé - harjoituksissa tyd ) ympadrilla.

Palvelumuotoilu Palo Oy on palvelumuotoiluun erikoistunut toimisto, josta I6ytyy monialainen tiimi
palvelumuotoilun asiantuntijoita. Palvelumuotoilijoitamme yhdistaa vahva palo ja into tehdd parempia palveluita
yhdessa palveluntuottajien kanssa. Erityisend vahvuutenamme on ihmisten ymmartaminen jalkautumalla arkeen ja
havair lla palvelt ia kokonai: i arryksen lisaksi voimme auttaa niin palveluiden
ja prosessien suunnittelussa ja konseptoinnissa kuin kokeiluissa ja pilotoinneissakin. Taman lisaksi meilld on vahvaa
osaamista digitaalisten kdyttokokemusten suunnittelusta.

1875

Palvelumuotoilu Palo Oy Sari Komulainen Oulu www.palvelumuotoilupalo.fi

0504801638

sari@palvelumuotoilupalo.fi

Syvennytaan palvelupolkuun -tydpaja organisaatiollesi

Palon Syvennytdan palvelupolkuun -tydpajassa saatte tietoa palvelupolkujen tekemisestd ja paasette itse
i asiantuntijan opastuksella. Tyopajapaiva sisaltaa kouluttavia osuuksia,
mutta padpaino on kaytannon tekemisessa. Tyoskentelya varten voitte organisaatiossanne valita 1-2 palvelua, tai

kokeil palvelupolun rr

niiden osia, joihin haluatte keskittya ja kuvata polun avulla. Palvelupolusta onkin sitten hyva jatkaa palveluiden ja
asiakaskokemuksen kehittamista!

Huom. P on yksi ahtoisen kehittamisen keskeisimmista tyokaluista. Palvelupolun mallintaminen
auttaa hahmottamaan palvelun sen kayttdjan nakokulmasta ja sen tyostamiselld saadaan arvokkaita oivalluksia siita,
miten asiakas kokee palvelun ja miten palvelua kannattaisi kehittdd, jotta se vastaa paremmin asiakkaiden tarpeisiin.

Palvelumuotoilu Palo Oy on palvelumuotoiluun erikoistunut toimisto, josta I6ytyy monialainen tiimi
palvelumuotoilun asiantuntijoita. Palvelumuotoilijoitamme yhdistaa vahva palo ja into tehdd parempia palveluita
yhdessa palveluntuottajien kanssa. Erityisend vahvuutenamme on ihmisten ymmartaminen jalkautumalla arkeen ja
arryksen lisaksi voimme auttaa niin palveluiden
ja prosesslen suunmttelussa ja konseptoinnissa kuin kokeiluissa ja pilotoinneissakin. Taman lisdksi meilla on vahvaa
C isten kayttokokemusten suunnittelusta.

havair palvelt ia kokonai: i. y

1875

Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy

https://hoffrenconsultancy.fi
Consultancy

Sinikka Karjalainen Kuopio

407222817

s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi

Innovaatiot tuotteeksi —yrityspalveluseteli

Kohderyhma:

Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiinte& toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yritykselld on halu kasvaa ja/tai
kansainvilistya sekd perusteltu tarve yrityksen kasvusuunnitelmaa tukevien toimenpiteiden toteuttamiseksi. Talla
palvelusetelilla tuetaan yrityksid, joilla on jonkinlainen uusi innovaatio ja jotka tarvitsevat apua innovaation
tuotteistamiseen.

Tavoitteet:

Konkretisoidaan innovaatio ja sen asiakashyodyt. Kayd. |api erilaiset vaihtoehdot ja maaritellaan toimet

inno ioi kehittamiseksi ja tuotteistamiseksi. Tavoitteena saada innovaatiot jalostumaan menestyvaksi
kaupalliseksi liiketoiminnaksi. Tavoitteena on my6s uusien innovaatioiden tuotteistamisen avulla uudistaa yrityksen
toimintaa ja saada aikaan pysyvda muutosta yrityksen liiketoiminnassa.

Sisalto: Palvelu siséltaa toimenpiteet, joilla

tuotteistamiseen, hinnoitteluun jne.
tuotteistamisen keinoista, laaditaan polku ja toimenpiteet, miten tdhan

3751

Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy

https://hoffrenconsultancy.fi
Consultancy

Sinikka Karjalainen Kuopio

407222818

s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi

Kansainvaliset messut
Kohderyhma:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiinte& toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yritykselld on halu kasvaa ja/tai

Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy

https://hoffrenconsultancy.fi
Consultancy

Sinikka Karjalainen Kuopio

407222818

s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi

tee kasvusuunnitelma ja laadi strategia —yrityspalveluseteli

Kohderyhma:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiintea toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yritykselld on halu kasvaa ja/tai
kansainvilistya sekd perusteltu tarve yrityksen kasvusuunnitelmaa tukevien toimenpiteiden toteuttamiseksi. Talla
palvelusetelilld tuetaan yrityksid, jotka haluavat saada ohjausta kasvustrategian laadinnassa ja toteutuksessa

Tavoite:

3750

Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy

https://hoffrenconsultancy.fi
Consultancy

Sinikka Karjalainen Kuopio

407222819

s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi

Vrityksen arvonmaaritys —yrityspalveluseten

Kohderyhma:

Pl-vritus_inlla nn kntinaikka tai kiintes taiministe Kaiaanin in alueslla Yritvksalls on ohtainen coki

3750




N . Kohderyhma:
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén O - o . ) . .
c i PP Y Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222820 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kumea toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Vntyksella on ha\u kasvaa ja/tai kansainvalistyd sekd 3750
onsultancy perusteltu tarve yrityksen tukevien iseksi. Tall il tuetaan yrityksi3, jotka
tarvitsevat apua kasvuun ja/tai invali i liittyvaan i i ja i I kar
Kohderyhma:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiintea toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksella on halu kasvaa ja/tai kansainvalistya seka
perusteltu tarve yrityksen tukevien Talla tuetaan yritysté, jolla on
tarve laajentaa toimintaa joko ilisille tai ja tarvitsee lisatietoa markkinoista.
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén O . . . " . .
G It PP v Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222821 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi Tavoite: 3750
onsultanc
¥ Tavoitteena on hankkia tietoa yrityksen mar ja 13n markkina-
ja asiakasymmarrysta kohdemaan markkinoihin liittyen. Palvelua toteutetaan mm. mm. Pohjoismaihin, Baman maihin, Iso-Britanniaan,
Saksaan, Espanjaan, Venéjalle. Markkinaselvityksen voi tehda myds kotimaassa.
TaKTaSTaT RUTOOT=y7
. . Kohderyhmi:
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy - - . " - "
c I PP Y Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222822 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiinted toimipiste Kajaanin kaupungm alueella. Yritykselld on ha\u kasvaa ja/tai kansalnvallstvz sekd 3750
onsultancy perusteltu tarve yrityksen i tukevien toi i Talla 4 tuetaan yrityksid, joilla
on tarve saada tietoa yrityksen kasvuun liittyvisti lakiasioista ja saada i
Kilpailija-analyysi valitulla kohdemarkkinalla
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy - . . " - . Kohderyhma:
PP g Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222823 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi A 3750
Consultancy Pkeyritys,jolla on kotipaikka tai kinted toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksell3 on halu kasvaa ja/tai kansainvalisty seké
perusteltu tarve yrityksen i tukevien toi iseksi. Talla 4 tuetaan yrityksid, jotka
E A kaunnaa tai intka haluavat laaientaa muuntii nndelle markki II il
Kohderyhma
Pkeyritys,jolla on kotipaikka tai kinted toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksell3 on halu kasvaa ja/tai kansainvalistya seké
perusteltu tarve yrityksen i tukevien toi iseksi. Talla il tuetaan yrityksi, joilla on
jonkinlainen uusi tuote tai palvelu, jonka kaupallistamiseen yritys tarvitsee apua.
Tavoite:
i uusi p: . Kehitetdan yrityksen uuden tuotteen/palvel istamista mm. hinnoi ja jakelutien
valintaa. Ohjataan iteltujen markkinatoi itei Laaditaan laskelmat uuteen
Palvelun tavoil on uudistaa yrityksen i Ivelun myynnin ja
Uuden tuotteen i ymmartamisell pystylaan]alkcssa kehittimaan yritykselle
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy . . . X . . syvaa muutosta liiketoimintaan.
PP Y Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222824 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi Pysyvas mui Hiketoimi 3750
Consultancy
Sisalto:
Palvelu sisiltaa toimenpiteet, joilla
- ana\ysoidaan térkeimmat kilpailijat
uuden tuotteen markkinointi ia (kuinka, mista jne )
- laaditaan uuden tuotteen innin toi
- laaditaan investointisuunnitelma ja laskelmat uudelle tuotteelle/pa\velu\\e
Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 paivai (7 h/pva). Konsultoinnista laaditaan raportti.
Hinta: 2 760 € incta uritukcon amarahniticncinic 7580 € (90 %) + ahy 24 %
Kartofta yhteistyokumppanit ja asiakkaat -yrityspalvelusetell
Kohderyhma:
o . Phoyiitys, jolla on kotipaikka tai kiinte toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. rityksella on halu kasvaa ja/tai kansainvalistya sek
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén O . lar . X - "
i PP Y Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222825 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi perusteltu tarve vrltvksen i tukevien toi iseksi. Talla ills tuetaan yrityksia, joilla on 3750
Consultancy itelmia ja tarve loytaa yhteistyo ita/asiakkai jia tms. Yrityksells on jo
hieman k esim. markki itys on jo tehty. Yhteistyé ita voidaan hakea myss kotimaasta.
Taunite:
Kasvuun ja kansaivalistymiseen liittyva investointi ja siihen liittyvét laskelmat seka investoinnin rahoituksen suunnittelu
Laskemme yritykselle sekd
- . . - Laadimme yritykselle mm. rahoitusta haettaessa tarvittavat asiakirjat ja laskelmat, kuten lii i i seki tulos- ja sekd
ProAgria Ita-Suomi N " I http://kainuu. italousnaiset .
8 ) v/ Taina Leinonen Kajaani - - 438272314 taina. fi 3750
MKN yrityspalvelut i/palvelut/mkn-yrityspalvelut Laadimme rahoittajalle (pankki, Finnvera) lausunnon rahoi i i ja yrityksen
Yritysasiantuntijoillamme on vahva kokemus yritysten liiketoimi it 3 usealta eri toimialalta. Yritysasi ijoina toimivat KTM Anu
Meriliinen seka Soili Hypén.
Liiketoiminnan nykytila-analyysi kasvua ja kansaivalistymista hakeville yrityksille.
Liiketoiminnan nykytilan analyysissa tuotamme yrittajélle tietoa liiketoiminnan nykytilasta.
Nykytila-analyysin pohialta laadimme yritykselle kehittamissuunnitelman.
a Itd- i : : P http://kainuu. italousnai - hmd ; . ol L
ProAgria Itd-Suomi ry/ Taina Leinonen Kajaani ttp ainuu.i aiset 438272314 ain " vavtl analvvys\ssa kdymme lapi mm. yrityksen 3 3 kilpailijat, verkostot, myynnin ja 3750

MKN yrityspalvelut

fi/palvelut/mkn-yrityspalvelut

seka yrityksen talouden tilanteen.

Yritysasiantuntijoillamme on vahva kokemus yritysten liiketoiminnan kehittamisests usealta eri toimialalta. Yritysasiantuntijoina toimivat KTM Anu
Merilsinen
seké Soili Hypén.



mailto:taina.leinonen@maajakotitalousnaiset.fi
mailto:taina.leinonen@maajakotitalousnaiset.fi

Oulu Business Networks

Konsultointi: laadusta kilpailukykya

Konsultointi keskittyy auttamaan asiakasta tuotteeseen tai palveluun liittyvien vaati kai imusten,
erityisesti laatuun liittyvien vaatimusten, tunnistamisessa (esim. eri ISO-standardien ja direktiivien vaatimukset) seka
miten ja milld dokumentaatiolla asiakas pystyy todentamaan vaatimuksiin vastaamisen. Palvelu soveltuu erityisesti
toimitusketjussa alihankkiajana toimivalle PK-yritykselle. Konsultaatiossa tehdaén gap-analyysi tuotteen/palvelun ja
k uden It valittuja kriteerej vasten (esim. 1SO 9001 tai

siihen liittyvien prosessien vaati

Taito Kurvinen Kempele www.obn.fi +358 40 5286 734 taito.kurvinen@obn.fi I - N A ) b N N 3751
(Oulun B&N Yhti6t Oy) muu). Samoin mééritelldan puuttuvat toiminnot tai dokumentit/néytto. Lopuksi laaditaan suunnitelma, jonka avulla
asiakas saavuttaa vaatimuksenmukaisuuden jopa sertifiointivalmiuteen asti. PaIveIuntuottaJaIIa on referensseina
kymmenia télld tavalla toteutettuja yri imerkkeja. Kc Itaatio jaetaan el k lyjak jotka
toteutetaan erikseen sovitusti osissa. Valilld on konsultin etatyoskentelya seké osallistuvan yrityksen omaa
tydskentelyd asian edistdmiseksi.
Analyysi: laatuvaatimusten tunnistaminen
Oulu Business Networks N N N . . Palvelu keskittyy auttamaan asiakasta tuotteeseen tai palveluun liittyvien vaati K esim.
Taito Kurvinen Kempele www.obn.fi +358 40 5286 735 taito.kurvinen@obn.fi A VX o o ) N p“ ) N Y N . n | 1875
(Oulun B&N Yhtiét Oy) eri ISO-standardien ja direktiivien vaatimukset) ymmartamisessa. Autamme tunnistamaan vaatimukset seka
suunnittelemaan, miten ja milla dokumentaatiolla asiakas pystyy tod vaatimuksiin isen. Palvelu
kestda n. yhden péivén, joka toteutetaan kahdessa osassa.
Tuotteistaminen
i eni P P L N Palvelu muokataan tarpeidesi mukaan ja se voi kattaa eslmerklksl
Tecinspire Oy Teemu Kivioja Oulu https://www.tecinspire.com/ 505479 571 teemu.kivioja@tecinspire.com P ) 3750
- Palvelusi/tuotteesi ja
- Palvelusi/tuotteesi eri sidosryhmia varten.
Palvelumuotoilu ja prototyypin kehitys (Android, iOS ja/tai Web-sovellus)
toimivan prototyypi ideaasi ja tarpeitasi. yypillé voit esitells i asiakkaille, sijoittajille tai muille
idosryhmille. Saat prototyypi Android ja i0S i i ja/tai web-selaimell
Tecinspiren kokeneet ilaiset kehittavat web- ja iliapplikaatioita ketterasti, ja
Kehitys tapahtuu tiiviissa yhteistyossa kanssasi. Palvelu alkaa alkukartoituksella ja jatkuu useammalla workshopilla, joilla varmistetaan
kehitystydn vastaaminen tarpeisiisi.
- o - o - Lisatietoja yriyksesta Tecinspire Oy:
Tecinspire Oy Teemu Kivioja Oulu https://www.tecinspire.com/ 505 479 572 teemu.kivioja@tecinspire.com mobill- ja 12 100% 3750
Kokeneet ilaie ketterasti ja i. Olemme eril & iin, loT-
. ihin ja 133 .
Teemme tiivistd istyota asi kanssa ja lisaarvoa, laatua ja helppokayttoisia ratkaisuja.
100% asi: i on tyytyvaisia ihil ja i meita. Lue kaikki 25 asiakaspalautetta nettisivultamme:
https://www.tecinspire.c
Brandi kuntoon!
Yritysviestinnén peruspalikka on yritysilme joka viestii ulospain yrityksen ja isista sekd ista. Logon liséksi
myos taiten suunniteltu palvelulupaus (esim. slogan) ja toki myos visuaalinen esitystapa seka tapa puhutela (tone of voice) ovat omiaan
yrityksen isesti rakennettu brandi siséltda yrityksen arvot, tavoitteet ja suoranaisesti perustelee
yrityksen itysbréndin ki antaa hyvat pohjat varsinaiselle myynti- ja markkinointitylle niin koti-
Perhe Sirvié Osakeyhtio Teemu Sirvio Kajaani www sirvio.fi 405885198 teemu@sirvio.fi Suomessa kuin ulkomaanmarkkinoilla. 3750
Neljan (4) paivin innin sisalté raataldidaan aina asi isesti iseen tarpeeseen
Suunnitteluprosessi alkaa aina yhteisells jossa viitoi tie onni
Perhe Sirvié Osakeyhtié on aidosti yrittajavetoi i jayritys. Meilla on mainos- ja imi i 4y1i30
ciimdan aislia Aciabbisidas o ‘ocihbiAthin MAnidin ac il in ubbnicAiln henictd an
TUGTE ja paiveru nakyvarsit
Yritys myy palveluita ja tuotteita. Jos tuote tahi palvelu ei kdy kaupaksi, voi ongelma olla joko tuotteen olemuksessa tai usein jopa siina,
Perhe Sirvié Osakeyhtio Teemu Sirvio Kajaani www.sirvio.fi 405885198 teemu@sirvio.fi ettei siitd nsata vnesua kam vksmkertawsestw tahi mielenkiintoisesti ulospdin. Tarjoamme monikymmenvuotisen kokemuksemme erilaisten 3750
ja ien saralta yrityksenne kayttsan. Ulkopuolisen asiantuntijan kayttiminen aukaisee usein
aivan uusia nakukantuja as\akasyrltyksen oman myvnuar(lkkelln myynti-ja markkinointityohn. Palvelumuotoilja nakee tuotteen
Bréndi kunwcn!
Perhe Sirvi Osakeyhtid Teemu Sirvié Kajaani www sinvio.fi 405885198 teemu@sirvio.fi Yritysviestinnan peruspalikka on yritysilme joka viestii ulospain yrityksen ja isist sekd ista. Logon liséksi 1875
myostaiten suunniteltu palvelulupaus (esim. slogan) ja toki myds visuaalinen esitystapa seks tapa puhutella tone of voice) ovat omiaan
yrityksen i rakennettu brandi sisait3a yrityksen arvot, tavoitteet ja suoranaisesti perustelee
TiotE e paiver S e —
Yritys myy palveluita ja tuotteita. Jos tuote tahi palvelu ei kiy kaupaksi, voi ongelma olla joko tuotteen olemuksessa tai usein jopa s
ettei it osata viestia kylln yksinkertaisesti tahi mielenkintoisesti ulospain. Tarjoamme monikymmenvuotisen kokemuksemme eriaisten
. " P ja ien saralta yrityksenne kaytt6on. Ulkopuolisen asiantuntijan kéyttaminen aukaisee usein
Kajaani www.sirvio.fi 405885198 teemu@sirvio.fi s Vrity v P W v 1875

aivan uusia n3kBkantoja asiakasyrityksen oman myyntiartikkelin myynti- ja markkinointityshan. Palvelumuotoilja nakee tuotteen
kaupalliset mahdollisuuden hieman eri kantimilta, kuin mihin tuotantoprosessin huippuunsa hionut yrittja.

Kahden (2) péivin innin sisalts bidadn aina asi isesti iseen tarpeeseen



http://www.sirvio.fi/
http://www.sirvio.fi/
http://www.sirvio.fi/
http://www.sirvio.fi/

Bréndi kuntoon!
Yritysbrandin kirkastaminen, joka viestii ulospain yrityksen olemassaolosta, tekemisist, palveluista ja arvoista. Yrityksen visuaalisen
ulkoasun péivittaminen ajan hetkeen.

Perhe Sirvio Osakeyhtid Teemu Sirvié Kajaani wwwsirvio.fi 405885198 teemu@sirvio.fi 3750
Perhe Sirvio Osakeyhtio on yrittjavetoi jayritys, jolla on mainos- ja imi i y1i 30 vuoden
ajalta. Yritys sopii isesti yritysi i ittami
Sollertis on kotimainen ICT-palveluyritys. Toteutamme yritysten digitaalista markkinointia ja valmennamme yrittjia tekemaan itse vaikuttavaa
digimarkkinointia.
Toteuttamaan yrittsjien unelmia verkossa - Digimarkkinointia ja IT-ratkaisuita suurella sydzamells.

e-Sollertis Tiina Weisell Kuopio www.sollertis.fi 0447606009 tiina.weisell@sollertis.fi 1875
Myynti verkkosivuilla -sparraus
Verkkosivu on yrityksen saatavilla olevan tiedon kivijalka. Kuluttaja- tai yritysasiakas hakee tietoa verkosta, vertailee eri vaihtoehtoja ja hakee
tiedosta tuen ostopaatokselleen.
SOIIertis on KoUMarnen ICT-parveTayrys VrTySten aigiaatsta T VriTta]ia teKemaan 1se
digimarkkinointia.

e-Sollertis Tiina Weisell Kuopio www.sollertis.fi 247606009 tiina.weisell@sollertis.fi Toteuttamaan yrittajien unelmia verkossa - Digimarkkinointia ja IT-ratkaisuita suurella sydzmella. 1875
Somestrategia kuntoon! -workshop
Sollertis on kotimainen ICT-palveluyritys. Toteutamme yritysten digitaalista markkinointia ja valmennamme yrittjia tekemaan itse vaikuttavaa
digimarkkinointia.
Toteuttamaan yrittajien unelmia verkossa - Digimarkkinointia ja IT-ratkaisuita suurella sydzmella.
Google-workshop: Google My Business-yritysprofiili ja Google Ad:

e-Sollertis Tiina Weisell Kuopio www.sollertis.fi 447606009 tiina.weisell@sollertis.fi Tule I6ydetyksi Googlesta! 1875
Google-workshopissa luodaan ja hiotaan kuntoon yrityksesi maksuton Google My Business — yritysprofiili, joka nakyy hakutuloksissa haettaessa
yritystasi tai yrityksesi kaltaisia toimijoita. Lisaksi Google Ad Google Ad:
tarkoittaa Googlen hakukoneessa esiintyvas maksullista mainontaa, joka esiintyy valittujen avai eli Google-hakuj
Kaytannonlaheisessi workshopissa opit:
- Miki on Gooele Mv Business -orofiil ia kuinka vritvkseni hvétw siiti?

. . Yrityksemme rakentaa asiakkaalle nayttavit ja tai Palvelun sisltd ja laajuus sovitaan tapauskohtaisesti,
Kuhmon Media- ja Metsépalvelu . N . . e . o
. J P Timo Kyllonen Kuhmo timo.kyllonen@kipinamedia.fi 0409112128 www.kipinamedia.fi mutta i kuuluu t& 8 (teksti, kuvat, videot), graafinen i aivit 3750

Kyllonen Ky domainin varaus ja yll3pito seks sivuston/kaupan pivitys.
Sukupolven- tai omistajanvaihdos:

Kajaanin Tilitaito Oy Timo Leppénen Kajaani www.tilitaito.fi 445513031 Timo.leppanen@tilitaito.fi 3750
Teemme avaimet kiiteen - ratkaisuna yrityksen sukupolven- tai omistajanvaihdoksen. Palveluun kuuluu neuvottelut, kartoitus, verosuunnittelu ja
tarvittavat asiakiriat. Palveluun on varattu yhteenss 3 tyopaivas
PALVELUN RUVAUS

Kajaanin Tilitaito Oy Timo Leppanen Kajaani www_tilitaito.fi 445513031 Timo.leppanen@tilitaito.fi Sopimukset kuntoon: 3750
o mybts on sitouttaa henkilsita yritykseen. O voidaan varmistaa, etti ongelmia ei
o yrityksen ja
Palvelun avulla asiakas saa yrityksen tai avaimet kiteen ratkaisulla. Tarvittaessa

Kajaanin Tilitaito Oy Timo Leppédnen Kajaani www.tilitaito.fi 445513031 Timo.leppanen@tilitaito.fi a i i imil Palvelu sisaltda neuvottelut, kartoituksen, 3750

verosuunnittelun ja tarvittavat asiakirjat. Palveluun sisaltyy 3 tyopaivas.

Yrityksellamme on vuosikymmenien kokemus laki- vero- ja sopimusoikeudellisista asioista.
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Kostet Oy

Tomi Kostet

Kajaani

tomi@kostet.fi

0440490900

www.kostet.fi

Brandi paketti!

Sinun yrityk: bréndin

Konsultoinnin aikana kéydaan lapi yrityksen tarpeet ja tehdaan suunnitelma yritysbrandista.

Konsultointi siséltéd vahintaan yhden aloitustapaamisen. Tapaamisen aikana selvitetaan asiakaskohtaiset
kehittamisen tarpeet ja I6ydetian ratkaisut niiden hoitoon.

Kostet Oy on enemmén kuin perinteinen mainostoimisto. Jokaisen yrityksen bréndin viilaus tarpeet ovat
yksildlliset. Sovitaan tapaaminen ja tehdzan juuri sinun yrityksesi naksinen suunnitelma.

3750

MEOM Oy

Vesa Laakkonen

Jyvaskyla

www.meom.fi

0401458394

vesa@meom.fi

Rakennamme ja kasvatamme digitaalisia tuotteita designin,
ja inoinnin avulla. Liséa www.meom.fi

3750

Atao Oy

Ville M&ki

Vantaa

www.atao.fi

0400-517911

ville.maki@atao.fi

Johtamisjarjestelma. Yrityksen vision saavuttamiseksi toteutetaan 3 ty6pajaa.
1.Foimintaympériston vaatimukset ja riskien kasittely

2.Btrategisten tavoitteiden integrointi prosessitavoitteisiin

3.Mavoitteiden asettaminen ja seuranta

3750

jarjestelma voidaan digitalisoida eri sopimuksella Umbrella Interactive c

1, joka mahdollist:

Kohdealueet:
Palvelua voidaan toteuttaa seuraaviin maihin (1 seteli/maa):

Pohjoismaihin, Baltian maihin, Iso-Britanniaan, Saksaan, Espanjaan, Venajalle. Matkakulut eivat kuulu

palveluseteliin.

Kesto: Palveluseteli sisiltda 3 konsultointipéivaa (7 h/pv).
Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) +alv 24 %
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