Yritys Yhteyshenkilé Postitoimipaikka www-osoite Yhteyshenkilén puh.nro  Yhteyshenkilon e-mail Kuvaus yrityksen palvelusta ja osaamisesta Palvelun hinta alv 0%
Osakassopimus kuntoon
Onko osakassopimuksesi kunnossa?
Osakassopimus on yksi yrityksen tarkeimpis sopimuksia. Siind omistajat sopivat yhtion toiminnan jarjestamisen pelisdannists, jotta toiminta on
Asianajotoimisto Kejo Oy Mikko Kejo Kajaani 03 mikk fi mahdollisimman selkedisti hahmotettavissa seki yllatyksilta voidaan valttya. Tarki yrityksesi ja annamme sen 3750
kehittamiseksi, tai mikali osakassopimusta ei ole vielé laisinkaan, annamme suosituksen sen sisalloksi. Tamén jalkeen laadimme osakassopimuksen
allekirjoitettavaan kuntoon.
Asiakas saa kayttovalmiin osakassopimuksen.
Asianajotoimisto Kejo Oy Mikko Kejo Kajaani www.asianajokejo.fi 503557578 mikko.kejo@asianajokejo. fi 1875
Of tai
Palvelun kuluessa laaditaan pazpiirteinen yritykselle, jossa suunnitellaan sukupolvenvaihdosta tai muuta
omistajanvaihdosta. Palvelun kuluessa asiakkaan kanssa pidetéisin palaveri, jossa asiaa kartoitetaan. Taman jalkeen laaditaan suunnitelma.
Asiakas saa kirjallisen suunnitelman kéyttoons.
omi . . .
Asianajotoimisto Kejo Oy Mikko Kejo Kajaani 503557578 mikko.kejo@asianajokejo. fi tai liittyvén toimen 3750
Palvelun kuluessa tai liittyv toimi tai kokonaisuus toimia, kuten kauppa, lahja tai muu
jarjestely, jolla sukupolvenvaihdos tai osa siti toteutetaan. Palvelun kuluessa asiakkaan kanssa pidetéiin palaveri, jossa asiaa kartoitetaan. Palvelu
siséiltia kartoituksen lisaksi 15 tydtuntia asiakirjojen laatimiseen.
Asiakas saa valmistuvat kirjalliset asiakirjat (kuten esimerkiksi kauppakirjat) kayttosnsa.
Onko sopimustoimintasi kunnossa?
Tarkistamme yrityksesi keskeiset ja annamme Kaymme lipi yrityksesi keskeiset
sopimusdokumentit ja kerromme, mikali niita tulisi kehittis. ioimme myds sen, mikali tfoliotasi tulisi taydentas jollakin
Asianajotoimisto Kejo Oy Mikko Kejo Kajaani www.asianajokejo fi 503557578 mikko.kejo@asianajokejo. fi liiketoimintasi edellyttamalla sopimuksella. Mikili sinulla ei ole viela tarvittavia sopimusmalleja kaytdssa ollenkaan, laadimme suosituksen 3750
tarvittavista sopimuksista liiketoimintaasi liittyen.
Asiakas saa kirjallisen raportin sek kiymme tilanteen lpi palaverissa.
Atao Oy Ville Maki Vantaa www.atao.fi 0400-517911 ville.maki@atao.fi Johtamisjérjestelma. Yrityksen vision saavuttamiseksi toteutetaan 3 tyspajaa 3750
11 ?blmmlavmpar\smn vaatimukset ja riskien kasme\v
integrointi
3.Favoitteiden asettaminen ja seuranta
isjérjestelm voidaan digi eri sopi Umbrella Interactive joka imenpide seurannan.
valmistelu
Palvelu voi sisaltaa osa-alueita seuraavista kokonaisuuksista:
-Tuotekohtaiset vaatimusten selvitykset
. " - . “Tekniset testit ja tutkimukset
Ceriffi Oy Samuli Muhonen Kajaani www.ceriffi.fi 505923958 samuli.muhonen@ceriffi.fi ekniset testit Ja tutidmukse 3750
Tuote- tai palveluinnovaation esiselvitykset ja valm\slelul
“Tuotteen arviointi
-Laki- ja neuvontapalvelut (IPR-asiat)
ahaitisen cinnitteli
THRGvaato: T3 Mketormmam VaTISteTT
Palvelu voi siséiltié osa-alueita seuraavista kokonaisuuksista:
“Tuotekohtaiset vaatimusten selvitykset
-Tekniset testit ja tutkimukset
“Tuote- tai palveluinnovaation esiselitykset ja valmistelut
-Tuotteen i arviointi
-Laki- ja neuvontapalvelut (IPR-asiat)
~Rahoituksen suunnittelu
Ceriffi Oy Samuli Muhonen Kajaani www.ceriffi.fi 505923958 samuli.muhonen@ceriffi.fi ~Viennin edellytykset ja vaatimukset (USA) 3750
Konsultoinnin tuloksena yrityksell3 on selkeéit toimintaohj ion tai kehitystoi inviemiseksi joko suomeksi tai englannil
CEYIff\ Oy vuonna 2013 perustettu ijayritys ja tehnyt yli 400 yrityksen kanssa Suomessa ja ulkomailla.

ovat Kajaanissa ja
Tarkemmat tiedot palveluistamme Idydt taalta: http://www.ceriffi.fi/palvelut

Palvelun kesto 3 péivas.
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Palvelu sisa1taa seuraavat
-Prosessien kuvaaminen ja ohjaaminen
-Prosessien seuranta, ja Seuranta Ceriffi Check®- seura

jarj

- Seurandatan analysointi ja raportointi seki kehittamistoimenpiteiden mééritys
Konsultoinnin aikana yrityksella on kéytossa ilmaiseksi Ceriffi Check©- jarj & (www.ceri i), jonka avulla
Ceriffi Oy Samuli Muhonen Kajaani www.ceriffi.fi 505923958 samuli.muhonen@ceriffi.fi saadaan reaaliaikaista ja dataa j tueksi. Datan avulla voidaan kiistatta osoittaa yritystoiminnan pullonkaulat seka 3750
kehittamistoimenpiteiden vaikuttavuus.
Ceriffi Oy vuonna 2013 perustettu ja tehnyt yli 400 yrityksen kanssa Suomessa ja ulkomailla.
imipi: ovat Kajaanissa ja issa.
Tarkemmat tiedot palveluistamme 16ydat taalta: http://www.ceriffi.fi/palvelut
Palvelun kesto 3 péivs.
Tuotteiden vaatimustenmukaisuuden osoittaminen, CE-merkinta seuraaville tuotteille:
. " - P, . o - Koneet ja laitteet
Ceriffi Oy Samuli Muhonen Kajaani www.ceriffi.fi 505923958 samuli.muhonen@ceriffi.fi 3750
- Rakennustuotteet
arjestelman laatiminen ja kayttoo jarj a ovat:
-1S0 9001 Laatujarjestelmé
-1S0 14001 Ympiristojarjestelma
-IS0 45001 Tydterveys ja -turvallisuusjérjestelmé
~Seka muiden toimi: i i tayttévien jirjestelmien rakentaminen ja kehittaminen.
Ceriffi Oy Samuli Muhonen Kajaani www.ceriffi.fi 505923958 samuli.muhonen@ceriffi.fi Konsultoinnin kesto 3 p&iva. 3750
Ceriffi Oy vuonna 2013 perustettu asiantuntijayritys ja tehneet kehitystyota yli 400 yrityksen kanssa Suomessa ja ulkomailla. Toimipisteemme ovat
Kajaanissa ja Jyvaskylssa.
Tarkemmat tiedot loydat taalta: http; ceriffi.fi/palvelut
Yksinkertaista. Me autamme.
Autamme konsultteja ja premium (2000 - 20 000 € hintaisilla) verkkovalmennuksilla
CG Company Oy Marianne Lehikoinen  Helsinki marianne@smart-mentoring.com 0504310908 www.smart-mentoring.com ilman maksettua mainontaa tai i ita. Autamme pi luomisessa, i sekd 3750
yritystoiminnan skaalaamisessa.
Tuotamme yrityksen avuksi i i ja Jo toimiville yrityksille markkinointistrategian
Cimacuu llpo Kokkonen Kajaani info@cimacuu.fi 0440122296 www.cimacuu.fi péivittaminen, yritysilmeen uudistaminen ja siihen liittyvat palvelut. Cimacuu on luotettava ja - ja 30 3750
vuoden kokemuksella.
Sollertis on T yritysten digitaalista 7 yrittajia tekemaan 1tse
digimarkkinointia.
Toteuttamaan yrittajien unelmia verkossa - Digimarkkinointia ja IT-ratkaisuita suurella sydamells.
Myynti verkkosivuilla -sparraus
Verkkosivu on yrityksen saatavilla olevan tiedon kivijalka. Kuluttaja- tai yritysasiakas hakee tietoa verkosta, vertailee eri vaihtoehtoja ja hakee
tiedosta tuen ostopaitokselleen.
Myynti verkkosivuilla -sparraus keskittyy antamaan nakkulman siihen, kuinka verkkosivuja kehitetéién niin, jotta ne palvelevat asiakasta.
Kaytannonlaheisessé sparrauksessa annamme kiytannon , seka visuaalisen
ilmeen kehittamiseksi — tavoitteena on juuri sinun asiakastasi palveleva kokonaisuus.
e-Sollertis Tiina Weisell Kuopio www.sollertis.fi 0447606009 tiina.weisell@sollertis.fi Onnistuaksemme sparrauksessa teemme tarvittavan pohjatyn, eli ivuusi ja toimialaasi Tamiin jilkeen 1875
kehitysehdotukset, jotka kiymme yhteisessi sparrauksessa lapi. Sparrauksessa saat vastauksen seuraaviin kysymyksiin:
- Kuinka verkkosivuni tukee asiakkaan ostopéétosta?
- Kuinka verkkosivustani saa myynnillisemmzn?
- Millaisia toimenpiteiti voisin tehds, jotta verkkosivuni nakyy paremmin hakukoneessa?
- Kuinka ilme tukee ja miten sits voisi kehitta?
Sollertis on kotimainen ICT-palveluyritys. Toteutamme yritysten digitaalista markkinointia ja valmennamme yrittéjia tekemaan itse vaikuttavaa
digimarkkinointia.
Toteuttamaan yrittsjien unelmia verkossa - Digimarkkinointia ja IT-ratkaisuita suurella sydamells.
Sollertis on kotimainen ICT-palveluyritys. Toteutamme yritysten digitaalista markkinointia ja valmennamme yrittjia tekemaan itse vaikuttavaa
Toteuttamaan yrittajien unelmia verkossa - Digimarkkinointia ja IT-ratkaisuita suurella sydamells.
Somestrategia kuntoon! -workshop
Sosiaalinen media on tana péivana ilmio, josta on tullut osa paivittaista arkeamme. Harkituilla kohderyhmill, tavoitteilla ja oikeilla sosiaalisen
median kanavavalinnoilla seka -sisallGills on mahdollista saavuttaa nakyvyytta ja poimia somen Kayttjista myos potentiaaliset asiakkaat.
4 Gnlaheisessa kuntoon! i yrityksen eli iaalinen media
- mité, miksi ja miten? Workshopissa saat kattavan kokonaiskuvan siits, kuinka toimit yrityksena sosiaalisessa mediassa, ja mita asioita siina tulee
e-Sollertis Tiina Weisell Kuopio www.sollertis.fi 447606009 tiina.weisell@sollertis.fi ottaa huomioon. Liséksi saat kehitysehdotuksemme yrityksen viestintazin sosiaalisessa mediassa. 1875

Workshopissa pureudumme seuraavaan:
- Millaisia tavoitteita somessa kannattaa asettaa?

- Miksi yritykseni tulisi olla somessa?

- Missi somekanavissa yritykseni tulisi olla?

- Kuinka maaritan kohderyhmani?

- Mita postata ja milloin - kuinka yritys viestii somessa?
- Kuinka tavoitan potentiaalisia asiakkaita somessa?




Sollertis on kotimainen ICT-palveluyritys. Toteutamme yritysten digitaalista markkinointia ja valmennamme yrittéjié tekemaan itse vaikuttavaa
digimarkkinointia.
Toteuttamaan yrittéjien unelmia verkossa - Digimarkkinointia ja IT-ratkaisuita suurella sydamells.

Google-workshop: Google My Business-yritysprofilli ja Google Ad:
Tule Idydetyksi Googlestal
Google-workshopissa luodaan ja hiotaan kuntoon yrityksesi maksuton Google My Business ~ yritysprofiil, joka nkyy hakutuloksissa haettaessa

yritystasi tai yrityksesi kaltaisia toimijoita. Lisaksi Google Ad Google Ad:
. - . . . " . . tarkoittaa Googlen hakukoneessa esiintyvas maksullista mainontaa, joka esiintyy valittujen avai eli Google-hakuj

e-Sollertis Tiina Weisell Kuopio www.sollertis. fi 447606009 tiina.weisell@sollertis.fi 8 v ! i i 1875
Kaytannonlaheisessi workshopissa opit:
- Miki on Google My Business -profiil ja kuinka yritykseni hybtyy siiti?
- Minké hintaista on hakusanamainonta?
- Millainen on sopiva mainosbudjetti?
- Miten Google Ads-hakusanamarkkinointikampanja tehdaan?
~Millaiselle kohderyhmalle kannattaa markkinoida?
- Kuinka valitsen markkinointiin sopivat avainsanat?
— Googlen Avainsanojen suunnittelijatyskalun kaytts
Tanssivat Sudet on Kajaanissa vuonna 2014 perustettu

i isto. Sen ista on digi inoinni ittelu ja toteutus. Erityisesti videoviestinnan suunnittelu ja toteutus on

H30 Markkinointi Oy Jimi Heikkinen Oulu jimi.heikkinen@tanssivatsudet.fi 0400957779 www.tanssivatsudet.fi suuressa roolissa asiakastdité. 3750
Tanssivat Sudet toimii Kainuun ja Pohj alueella, mutta myGs muualla Suomessa.
Digitaalisen markkinoinnin palvelut
Autamme yrityksia oikean y igitaalisissa kanavissa ja i ja sisélt:

Hydda Oy Charlotta Avellan Hyrynsalmi https://www.hyddaproductions.fi/ 0503619667 charlotta@hyddaproductions.fi 1875
Hydda Oy on moderni ja kumppani i inoi saat tilattua niin si kuin sisllon
jakelun metan ja googlen kanavissa. myds ki (fb, ig ja tiktok). Laajalla kumppaniverkostolla tuotamme
isompiakin kokonaisuuksia.
Autan yrittéjia tuottavia ja viemaan verkkoon modernia myyntia ja markkinointia verkossa

lida Soininen Consulting Oy lida Soininen Helsinki www.vapautasupervoimasi.fi 509114126 iida@vapautasupervoimasi.fi sekd sisalts- ja sahkoposti ia. Lisiksi opetan miten oma osaaminen i i iksi ja kuinka 1875
sen kysyntiié ja markkinointipotentiaalin voi testata.
Yrityskaupan Ensiaskeleet
Kun mietit yrityksesi myyntié tai harkitset yrityksen ostamista on hyvé aloittaa kar ja

Aikar sl . X L . X i palvelun avulla saat isvaltaisen kuvan istasi seka selkean ohjei

Induco Oy Sakari Oikarinen Jyvéskyla www.induco.fi 469216060 sakari.oikarinen@induco.fi B 1875
Palveluun on hyvi varata aikaa yksi tyopaiva.
Sakari Oikarinen on kokenut alan ammattilainen yli 20 vuoden ajalta niin Suomessa kuin ulkomaillakin

Induco Oy Sakari Oikarinen Jyvéskyla www.induco.fi 469216060 sakari.oikarinen@induco.fi Pk jayr 20 vuoden 3750

Palvelu sisélts:
1. Jarjestelyn tavoitteen marittely ja siihen liittyvé konsultaatio

2. Neuvottelut ja sparraus osallisten kesken

3. adritys seka verotus- ja

4. Jarjestelyn teknisen toteutuksen suunnitelma

Sakari Oikarinen on omistajanvaihdosten alan pioneeri ja arvostettu ammattilainen niin Suomessa kuin Euroopassa



mailto:iida@vapautasupervoimasi.fi

InnoConnections

Markus Pitkanen

Kiiminki

www.innoconnections.com

Yritystapaamisohjelma Eurooppaan:
InnoConnections on vuonna 2005 perustettu y rity

. yrityksille tapaamisia
ja muiden iaalisten p: iden kanssa

Euroopan

maissa. 2750

asiakasyrityksen edustaja tekee L yr

kuuluy

seuraavat toimenpiteet sekd raportti sisaltaen:

1) Keraamme listan yrityksists, jotka sopivat antamiinne hakukriteereihin ( yhdess téytetty export profile)

2) ja esittelyn nille yrityksille ja paiitoksentekijalle kohdemazan kielelli
3) Tapaamisten jarjestaminen niiden yritysten kanssa, jotka ovat kiit i i tai muusta
yhteistyosta

Projektin tuloksena on raportti joka sisélta
tapaamisyritysten profiilit ja mita he ovat kertoneet mahdollisesta yhteistydsta,

“Prospect-lista": lyhyet profiilit ulkomaisista yrityksista jotka olivat kiinnostuneita tapaamaan yrityksenne edustajan mutta tapaamista ei onnistuttu
jarjestamaan, ei-lista eli yritykset jotka eivat olleet jasyy ja lu- ja
kaupankayntitavat.

Suosittelut: http://ww, ers-references.html

kattavat

Kainuun Yrityskeskus Oy

Matti Mentild

Kajaani

www.yrityskeskus.com

0442311812

matti.mentila@yrityskeskus.com

Palvelumme kasvuyritykselle:

« nykytila-analyysi

« yrityksen tavoiteasetanta

« kasvun askelmerkkien marittely
« toimenpidesuunnitelma

« toteutus yhdessé asiakkaan kanssa

3750

Kainuun Yrityskeskus Oy

Matti Mentild

Kajaani

www.yrityskeskus.com

0442311812

matti.mentila@yrityskeskus.com

Kainuun Yrityskeskus Oy:sta yritys saa kaikki liketoimintaan liittyvat kasvupalvelut - Kaikki helposti yhdests paikasta!
Yrityksen perustajalle

Palvelun sisalto:
« yhtién perustamisasiakirjat
« rahoitusneuvonta ja -vaihtoehtojen kartoitus

1875

)
« hallinnon neuvonta ja toteutus yhteistydkumppaneiden avulla
« taloushallinto/kirjanpito

« laskutus

* tietosuoja

« yhtisn hallinto ja sahkdinen viestinta

« markkinoinnin neuvonta

Kainuun Yrityskeskus Oy

Matti Mentild

Kajaani

www.yrityskeskus.com

0442311812

matti.mentila@yrityskeskus.com

Kainuun Yrityskeskus Oy:sta yritys saa kaikki liketoimintaan liittyvat kasvupalvelut - Kaikki helposti yhdests paikasta!

Palvelumme investointeihin:

« hankkeeseen perehtyminen

« kiinteistd ja/tai koneiden sekd kaluston hankinta 3750
« liiketoimintasuunnitelman kirjoitus

* investointiavustusten haku

. i jen kartoitus ja rahoi iden kéynti

« projektin johto

Kainuun Yrityskeskus Oy

Matti Mentild

Kajaani

www.yrityskeskus.com

0442311812

matti.mentila@yrityskeskus.com

Kainuun Yrityskeskus Oy:sta yritys saa kaikki liketoimintaan littyvat kasvupalvelut - Kaikki helposti yhdesta paikasta!

Palvelumme omistajanvaihdoksiin:

« kirjallinen omistajanvaihdossuunnitelma

« yhtién arvonmasritys 3750
« verottajan ennakkopéitss

ja
* omistajanvaihdoksen toteutus, kauppakirjat

Kainuun Yrityskeskus Oy

Matti Mentild

Kajaani

www.yrityskeskus.com

0442311812

matti.mentila@yrityskeskus.com

Kainuun Yrityskeskus Oy:sta yritys saa kaikki liiketoimintaan liittyvét kasvupalvelut - Kaikki helposti yhdesta paikasta!

Palvelumme kasvuyritykselle:
« nykytila-analyysi

* yrityksen tavoiteasetanta
« kasvun askelmerkkien m
« toimenpidesuunnitelma
« toteutus vhdessa asiakkaan kanssa

3750

ittely

Kajana Club oy

Anni Yli-Lonttinen

Kajaani

https://voimaavideosta.fi/

0505926253

anni.ylilonttinen@gmail.com

Autamme asiakasta myynnin ja inoinnit i it i ideoiden avulla. tehdadn yrityksen viestinnan

uudistamista tukevia toimia, esimerkiksi asiakas ottaa haltuun uusia videomarkkinointitaitoja niin, etta hin osaa jatkossa itse tehdé tehokasta

markkinointia uudella tavalla. Palvelu voi sisaltaa osa-alueita seuraavista kokonaisuuksista: 3750
Al - videon o

Kajana Club Oy vuonna 2014 perustettu sosiaali i il iin erikoistt yritys.




Kasve oy

Elias Haapakorva

Kuopio

www.kasve.fi

+358 40 183 1214

elias.haapakorva@kasve.fi

Terveys- ja hyvi ialan i ioiden liiketoimi iaalin arviointi ja sparraus. Yhden paivén tydpaja on raatalsitavissé yrityksen tarpeiden
mukaan.

1875

Kasve oy

Elias Haapakorva

Kuopio

www.kasve.fi

+358 40 183 1214

elias.haapakorva@kasve.fi

Strategiatydpaja terveys- ja hyvinvointialan yrityksille. Yhden pivén tydpaja on raatalsitavisss yrityksen tarpeiden mukaan. Tydpajan jalkeen asiakas
saa rastalsidyn materiaalin kayttosnsa.

3750

Kasve oy

Elias Haapakorva

Kuopio

www.kasve.fi

+358 40 183 1214

elias.haapakorva@kasve.fi

Terveys- ja alustava
mukaan. Ty8pajan jalkeen asiakas saa rataldidyn materiaalin kiyttsonsa.

~tydpaja. Yhden paivan tydpaja on raitaloitavissa yrityksen tarpeiden

3750

Kasve Oy

Jani Hopia

Kuopio

www.kasve.fi

0400 790074

jani.hopia@kasve.fi

Laakintélaiteohjelmistojen elinkaaren hallinta

Yhden péiivin tehokoulutus, joka pureutuu seuraaviin osa-alueisiin
- IEC/EN 62304 -standardin yleiset vaatimukset

- Yrityksen iteohjelmi safety ifi

- Muut I3akintalaiteohjelmistoa koskevat standardit

Koulutus on réétalditavissa yrityksen tarpeiden mukaan.

1875

Kasve Oy

Jani Hopia

Kuopio

www.kasve.fi

0400 790074

jani.hopia@kasve.fi

Laakintélaiteohjelmistojen elinkaaren hallinta

Yhden piivin jossa adkintal i tuotteiden ja i i IEC/EN 62304 dardit
vaatimuksia vastaan. Asiakas saa tydpajan jalkeen heille raportin nykytilasta ja

Typaja on raatalsitavissa yrityksen tarpeiden mukaan.

3750

Kasve Oy

Jani Hopia

Kuopio

www.kasve.fi

0400 790074

jani.hopia@kasve.fi

Laakintalaiteasetus (MDR) tydpaja

Yhden péivan jossa sakinta (MDR) mukanaan tuomiin iin ja
nakokulmasta. Tydpajassa kiydaan lapi MDR:n keskeiset toimijoihin seka toimialaan liittyen. Tydpajan
jélkeen asiakas saa raatalidyn materiaalin kaytt

Tybpaja on raatloitavissa yrityksen tarpeiden mukaan.

3750

Kasvuko Oy

Petri Heiskanen

Tampere

www.kasvuko.com

405710771

heiskanen@kasvuko.com

palvelun i kattaa seuraavat vaiheet:

(1.) Asiakas- ja kay (2.) ja (3) idea, i jaarvolupaus, (3
Palvelukokonaisuuden siséltd ja rakenne, (4.) p laatu, (5.)
(6.) Markkinointiviestinnin sanoman sisélts seki (7.) i-ja

Yrityksen henkilssts i mybs yhteiskehittami i (asiakkaan tai
sisaltyy Lean-periaatteita jatkuvan

toimintamallista.

Yrityskonsultti Petri Heiskanen on toiminut
kehitystysta sadoissa yrityksissé palvelujen, teollisuuden ja kaupan toimialoilla.

yli 20 vuoden ajan. Kokemus kattaa

Kasvuko Oy:n erikoistumisalueita ovat:

-Palveluliiketoiminnan kehittaminen (strategia, prosessit, kaytannén toiminta)

-Palvelujen ja laadun seks myynnin ja

mybs teollisten tuotteiden kilpailukyvyn kehittamisessa.

L ja

3750

Kaswe Oy

Atte Haataja

Kajaani

www.kaswe. fi

0442918179

atte@kaswe.fi

Kaswe on erikoistunut uusien sahksisten tuotteiden tuotteistaminen ja palvelumuotoiluun.
Suunnittelemme ja tuotamme myds uudelle i tai -yri i bréindin ja ohjei sinua, miten parhaiten hydynnét brandidsi uuden
tuotteen, - palvelun tai - yrityksen lanseerauksessa.

Olemme tuottaneet useita verkkokauppoja, useille eri alustoille. Autamme sinua suunnittelemaan verkkokauppa strategian, valitsemaan parhaan
lusta ja ja myyvad siséiltsa verkkokauppaan.

Olipa kyseessa verkkokauppa tai muu verkkopavelu, autamme sinua my®s imointi on atonta nykyisesss
verkkoympiristéssé ja sita tulee péivittia koko yrityksen toiminnan ajan. Hakukoneet pivittavii algoritmiaan koko ajan. Me autamme sinun
yritystéisi pysyméin mukana téss kehityksesss, olipa kyseessé sitten uusi tuote, - palvelu, - verkkokauppa tai yrityksen verkkosivusto.

3750



http://www.kaswe.fi/

Kaswe on erikoistunut uusien sahksisten tuotteiden tuotteistaminen ja palvelumuotoiluun.
Suunnittelemme ja tuotamme myds uudelle i tai -yri i bréndin ja ohjei sinua, miten parhaiten hydynnét brandidsi uuden
tuotteen, - palvelun tai - yrityksen lanseerauksessa.

. - . Olemme tuottaneet useita verkkokauppoja, useille eri alustoille. Autamme sinua i rikok strategian, vali arhaan
Kaswe Oy Atte Haataja Kajaani www.kaswe.fi 442918179 atte@kaswe.fi v uselta v UPPOJ2, Usel talustol " i PP &l P 3750
lusta ja ja myyvad siséiltsa verkkokauppaan.
Olipa kyseessé verkkokauppa tai muu verkkopavelu, autamme sinua myds i imointi on atonta nykyisessa
verkkoympiristdssa ja sitd tulee paivittaa koko yrityksen toiminnan ajan. Hakukoneet piivittavit algoritmiaan koko ajan. Me autamme sinun
yritystasi pysymaan mukana tssa kehityksessd, olipa kyseessé sitten uusi tuote, - palvelu, - verkkokauppa tai yrityksen verkkosivusto.
Yritysvideo
KipindMedia Timo Kyllénen Kuhmo www.kipinamedia.fi 0409112128 timo@kipinamedia.fi Idecimme, kuvaamme ja tueksi. Yritysvideo voi keskittyd yrityksen 3750
imil i ja tai selkeasti i inointii on yritysten
historian, tuotteiden ja palvelujen tar mika tapa tuo yn syvyytta ja
Yrityksemme rakentaa asiakkaalle nayttavit ja tai Palvelun siséltd ja laajuus sovitaan tapauskohtaisesti,
KipindMedia Timo Kyllénen Kuhmo timo.kyllonen@kipinamedia.fi 0409112128 www.kipinamedia.fi mutta kuuluu (teksti, kuvat, videot), graafinen 3750
domainin varaus ja yllipito seki sivuston/kaupan péivitys.
Yrityksen digitaalisen markkinoinnin suunnittelu ja toteutus on laaja kentts mahdollisuuksia ja tyskaluja, joista oikeiden valitseminen ja niiden
tehokas vaatii runsaasti selvityksen ja
KipindMedia Timo Kyllonen Kuhmo www.kipinamedia.fi 0409112128 timo.kyllonen@kipinamedia.fi suunnitelman tukemaan yrityksen markkinointiviestintia ja myyntid. Tydpajassa kdydaan lépi asiakkaan tuotteet ja palvelut, tavoitteet, tehdyt 3750
markkinointi- ja myyntitoimenpiteet seka kaytossa olevat resurssit. Tydskentelyyn voidaan sisallyttad markkinointiviestinnan kouluttamista ja
igi kanavien seki kaytto itsendisen i
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222817 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi Innovaatiot tuotteeksi —yrityspalveluseteli 3751

Consultancy

Kohderyhm:
Pheyritys, jolla on kotipaikka tai kiintea toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksella on halu kasvaa ja/tai kansainvalistya seka perusteltu tarve
yrityksen i tukevien i i i. Tal 3 tuetaan yrityksid, joilla on jonkinlainen uusi innovaatio ja
jotka tarvitsevat apua innovaation tuotteistamiseen.
Tavoitteet:
innovaatio ja sen Kaydaan lapi erilaiset ja toimet G ja
Tavoitteena saada j i iseksi i innaksi. Tavoitteena on myds uusien

innovaatioiden tuotteistamisen avulla uudistaa yrityksen toimintaa ja saada aikaan pysyvaa muutosta yrityksen liiketoiminnassa.

Sisalto: Palvelu sisaltis toimenpiteet, joilla
- yritystd i i jne.
-p §an yritysta keinoista, laaditaan polku ja toimenpiteet, miten tihén paastaan

Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 paivaa (7 h/pva). Osa tapaamisista voidaan hoitaa Skypen valityksells. Palvelusta laaditaan raportti.

Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %



mailto:atte@kaswe.fi
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Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy

Kansainvéliset messut

Kohderyhm:
Peyritys, jolla on kotipaikka tai kiintea toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksella on halu kasvaa ja/tai kansainvalistya seka perusteltu tarve
yrityksen i tukevien toimenpitei iseksi. Talla 4 on tarkoitus tukea yrityksid, jotka ovat jo valinneet
kohdealueen ja messut, jolle aikovat osallistua.
Tavoite:
Tavoitteena on saada lisitietoa ja yrityksen iaalisista asiakkaista. on mybs selvittia ja tunnistaa samoille
messuille osallistuvat kilpailijat.
Sisalto:

i voi sisaltas osan i istd yrityksen toimialan ja tarpeen mukaan. Toimenpiteista valitaan ja muodostetaan 3 péivén

laajuinen toimintasuunnitelma:
- Toimialan merkittévien yritysten tunnistaminen. Yritykset voivat olla joko asiakkaita tai potentiaalisia yhteistyskumppaneita, jotka voisivat olla

Consultancy Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222818 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi yrityksen kanssa (1-2 pv toimialasta riippuen)
- Samoille messuille osallistuvien kilpailijoiden tunnistaminen. Tuloksena lyhyt raportti ja kilpailija-analyysi (1 pv).
- Kohdealueen kulttuurillisten asioiden huomioon ottaminen ja neuvonta: kuinka ko. maassa myyntipisteella tulee kiyttaytya ja kuinka
messupisteells kavijét tulee huomioida (1 pv)
- Messupisteelli avustaminen ennen messuja ja messujen aikana (tulkkaus)  1-2 pv)
Kohdealueet:
Palvelua voidaan toteuttaa seuraaviin maihin (1 seteli/maa):
Baltian maihin, | Saksaan, Espanjaan, Venijalle. Matkakulut eivat kuulu palveluseteliin.
Kesto: Palveluseteli sisdltaa 3 konsultointipaivaa (7 h/pv).
Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %
Avaa ovet maailmalle;
tee kasvusuunnitelma ja laadi strategia —yrityspalveluseteli
Kohderyhm:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiinteé toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksella on halu kasvaa ja/tai kansainvalistya sekd perusteltu tarve
yrityksen i tukevien Talla 4 tuetaan yrityksi, jotka haluavat saada ohjausta
ja
Tavoite:
U . Saadaan kokonaisvaltainen kiisitys oman yrityksen kehi peista, kasvun iosta seki kasvun isen keinoista. Saadaan kisitys
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy . . . X . .
¢ It PP Y Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222818 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi oman toimialan ja yrityksen kriittisista menestystekijoista. Jalostetaan oman yrityksen kilpailuetuja. 3750
onsultancy
Sisalto:
Palvelu sisiltia toimenpiteet, joilla
- Yritykselle syntyy nikemys nykytilasta sek kehittamistarpeista. Naiden pohjalta laaditaan kasvu- ja kehittamissuunnitelma. Tydkaluna
yritysanalyysi.
- Toteutetaan laadittua suunnitelmaa, esim. laaditaan Yritys
konsultin avulla tarvittavat toimenpiteet, aikataulut, vastuut ja resurssit
Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 paivaa (7 h/pva). Osa tapaamisista voidaan hoitaa Skypen valityksells. Konsultoinnista laaditaan raportti.
Hinta: 3 750 €, josta yrityksen 750 €(20 %) +alv24 %
Yrityksen arvonmasritys —yrityspalveluseteli
Kohderyhm:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiinteé toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksella on omistajanvaihdos ajankohtainen seka perusteltu tarve
yrityksen i tukevien i iseksi. Tall yri 4 tuetaan yrityksid, joilla on omistajanvaihdokseen
liittyen tarve saada selville yrityksen arvonmiritys seki saada tietoa omistajanvaihdokseen liittyvista laki-, vero- ja sopimusasioista.
Tavoite:
Tarkoitus on auttaa yritysts ymmartimadn, mité juridisia asioita omistajanvaihdokseen liittyy ja kuinka ne tulisi hoitaa
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén O - - . ) . .
PP Y Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222819 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi Sisalto: 3750
Consultancy Palvelu sisaltia toimenpiteet, joilla
- laaditaan yrityksen arvonmaritys
- laaditaan legal check-analyysi, tarkastellaan mita yritys tarvitsee yhteydessi (esim. yhteistydsopimus,
edustussopimus, salassapitosopimus)
- laaditaan ja
Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 paivaa (7 h/pv) ja se ja yrityksen 0Osa voidaan hoitaa

Skypen valityksells. Konsultoinnista laaditaan raportti.

Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %




Kohderyhm:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai Kiinteé toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksells on halu kasvaa ja/tai kansainvalistya seka perusteltu tarve
yrityksen i tukevien toimenpitei iseksi. Tallz yri 4 tuetaan yrityksi, jotka tarvitsevat apua kasvuun
ja/tai liittyvaan ja kar seka
Tavoite:
i yrityl pi , kaytto| ja i yrityksen rahoitus ja avustetaan rahoituksen hakemisessa.
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy . . . " . .
PP Y Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222820 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi y 3750
Consultanc Sisaltd:
Y
Palvelu sisaltaa toimenpiteet, joilla
- analysoidaan kokonaisrahoitustilanne ja -rakenne
- rahoitus- ja ja -mallit
- tehdaén rahoitus- ja maksuvalmiussuunnitelmat
Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 paivaa (7 h/pv) ja se i ijan ja yrityksen Gné. Osa isista voidaan hoitaa
Skypen valityksella. Konsultoinnista laaditaan raportti.
Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %
Kohderyhm:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiinteé toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksella on halu kasvaa ja/tai kansainvalistya sekd perusteltu tarve
yrityksen tukevien Talla tuetaan yritysts, jolla on tarve laajentaa toimintaa
joko kansainvalisille tai kotimaisille markkinoille ja tarvitsee lisatietoa markkinoista.
Tavoite:
Tavoitteena on hankkia tietoa yrityksen markkinasegmentin keskeisista toimijoista ja tuotevalikoimasta. Projektissa kehitetéian markkina- ja
i drry liittyen. Palvelua mm. mm. Baltian maihin, Iso-Bri Saksaan,
Espanjaan, Venajalle. Mar voi tehd myds
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy . . . X . .
PP Y Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222821 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi 3750
Consultancy Sisélto:
Y
Palvelu sisiltia toimenpiteet, joilla
- sovitaan markkina- ja ryksen sisillosts, ja on mukana
i ij Skypen valityksells
- selvitetiiin markkinamahdollisuudet kohdemaassa
- kartoitetaan markkinasegmentin keskeiset toimijat
Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 paivaa (7 h/pva). Selvityksesta laaditaan raportti.
Hinta: 3 750 €. insta vritvksen 750 €20 %) + alv 24 %
Lakiasiat kuntoon yrityspalveluseteli
Kohderyhm:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiinteé toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksella on halu kasvaa ja/tai kansainvalistya sekd perusteltu tarve
yrityksen i tukevien Talla yri 4 tuetaan yrityksid, joilla on tarve saada tietoa
yrityksen kasvuun liittyvista lakiasioista ja saada neuvontaa sopimusasioissa.
Tavoite:
Tarkoitus on auttaa yritysta ymmartamasn, mit juridisia asioita kasvavan ja/tai kansainvalistyvan yrityksen toimintaan littyy ja kuinka ne tulisi
hoitaa.
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén O . o . " e .
PP Y Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222822 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi - 3750
Consultan Sisalto:
onsultancy
Palvelu sisltis toimenpiteet, joilla
- laaditaan legal check-analyysi, tarkastellaan mita sopimuksia yritys tarvitsee (esim.
salassapitosopimus)
- laaditaan toimenpideohjelma yrityksen juridisten asioiden kuntoon saattamiseksi
Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 paivaa (7 h/pv) ja se ja yrityksen 0Osa voidaan hoitaa
Skypen valityksella. Konsultoinnista laaditaan raportti.
Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %
Kilpailija-analyysi valitulla kohdemarkkinalla
Kohderyhm:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiinteé toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksella on halu kasvaa ja/tai kansainvalistya sekd perusteltu tarve
yrityksen i tukevien toimenpitei iseksi. Tall yri tuetaan yrityksia, jotka ovat aloittamassa
kansainvalists kauppaa tai jotka haluavat laajentaa myyntia uudelle markkina-alueelle.
Tavoite:
Auttaa yrityksia ymmartamazn markkina-aluetta paremmin ja saada tietoa suurimmista kilpailijoista ja heidan istaan ja saada y:
omasta asemasta kilpailijoihin nahden uudella markkina-alueella.
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy . la . X . .
PP g Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222823 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi Sisélts: 3750
Consultancy Palveluseteli sisilti seuraavia toimenpiteits
« Tilla hetkelld markkinoilla toimivien yritysten analyysi — markki tuotteet ja palvelut, hi ja muut yritykselle merkittavat kilpailun
osatekijat.

« Konsultin suositukset kilpailuaseman parantamiseksi.

Kohdealue: Palvelua voidaan toteuttaa kotimaan lisaksi seuraaviin maihin (1 Baltian maihin, Iso- , Saksaan,

Espanjaan, Vendjdlle. Ulkomaille palvelu toteutetaan englannin kielella.

Kesto: Palveluseteli siséltad 3 konsultointipaivaa (7 h/pv).

Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %




Kohderyhm:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiintea toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksella on halu kasvaa ja/tai kansainvalistys seka perusteltu tarve
yrityksen tukevien toimenpitei iseksi. Talla tuetaan yrityksis, joilla on jonkinlainen uusi tuote tai
palvelu, jonka kaupallistamiseen yritys tarvitsee apua.

Tavoite:
Konkretisoidaan uusi tuote/palvelu. Kehitetaan yrityksen uuden mm. ja jakelutien valintaa. Ohjataan
i il Laaditaan laskelmat uuteen tuote/palvelukonseptiin. Palvelun
tavoitteena on uudistaa yrityksen uuden p: myynnin ja Uuden tuotteen
U . i i ymma  pystytaan jatkossa kehittamaan yritykselle pysyvaa muutosta liiketoimintaan.
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy Sinikka Karjalainen Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222824 s.karjalainen@hoffrenconsultancy.fi 3750
Consultancy Sisalts:
Palvelu sisaltis toimenpiteet, joilla
- analysoidaan térkeimmat kilpailijat
- kehitetaan uuden tuotteen markkinointistrategia (kuinka, mistd jne.)
- laaditaan uuden tuotteen markkinoinnin toimenpideohjelma ja budjetointi
- laaditaan investointisuunnitelma ja laskelmat uudelle tuotteelle/palvelulle
Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 paivaa (7 h/pva). Konsultoinnista laaditaan raportti.
Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %
Kartoita ja asiakkaat
Kohderyhm:
Pk-yritys, jolla on kotipaikka tai kiintea toimipiste Kajaanin kaupungin alueella. Yrityksells on halu kasvaa ja/tai kansainvalistys seka perusteltu tarve
yrityksen i tukevien Tall 4 tuetaan yrityksia, joilla on kansainvalistymissuunnitelmia
ja tarve loytaa tms. Yrityksellé on jo hieman kasitysta kohdemarkkinasta, esim.
on jo tehty. o voidaan hakea mybs kotimaasta.
Tavoite:
Tarkoitus on tunnistaa iaali o i seki saada tieto
U . 2 alustavasta kiinnostuksesta aloittaa yhteistyd yrityksen kanssa. kar ritsdn
Konsulttitoimisto Seppo Hoffrén Oy ;i\ 2 karjalainen  Kuopio https://hoffrenconsultancy.fi 407222825 s karjalainen@hoffrenconsultancyfi  seikee Hiketoimintsn s lormsan oyanvst moutotis ryieen markna ahoeecen 1 s, Pavels toteutetaan Suomen 53k mom 3750
Consultancy Baltian maihin, | Saksaan, Espanjaan, Vensjslle.
sisalts:
Palvelu sisiltid toimenpiteet, joilla
- Sovitaan o i sisallists, tavoi jaai on mukana
Alkutapaaminen toteutetaan Skypen valityksells.
- asiakkaat tai o i (esim. 5-10 kpl), selvitetaan niiden kiinnostus ja valmiustaso
yhteistyshon yrityksen kanssa
Kesto: Asiantuntijapalvelun kesto on 3 péivaa (7 h/pva). Selvityksesta laaditaan raportti.
Hinta: 3 750 €, josta yrityksen omarahoitusosuus 750 € (20 %) + alv 24 %
Bréndi paketti!
Sinun yrityl i bréndin
Konsultoinnin aikana kéiydaan lapi yrityksen tarpeet ja tehdaan suunnitelma yritysbrandist.
Kostet Oy Tomi Kostet Kajaani tomil 0440490900 www.kostet.fi Konsultointi siséltaa vahintaan yhden aloitustapaamisen. Tapaamisen aikana selvitetian asiakaskohtaiset 3750

kehittamisen tarpeet ja l6ydetaan ratkaisut niiden hoitoon.

Kostet Oy on enemman kuin perinteinen mainostoimisto. Jokaisen yrityksen brandin viilaus tarpeet ovat
yksilolliset. Sovitaan tapaaminen ja tehdaan juuri sinun yrityksesi naksinen suunnitelma.



mailto:tomi@kostet.fi
http://www.kostet.fi/

1. Laaja graafisen i tai ver i, 3 000 € (alv. 0 %)

Laaja palveluseteli sopii hyvin kattamaan kuluja i istus- ja peissa. Esimerkki mm. uuden yrityksen tai
tuotteen laajempi bréndays/tuotteistaminen, jossa m: an brandin paaviestit, luodaan bréndin visuaalisuus ja/tai toteutetaan uusi
verkkopalvelu.

Laajaan osaamiseemme kuuluu:

« Branddys, tuotteistaminen ja palvelumuotoilu

Selvitimme tarpeen mukaan vahvuudet ja seka luomme tiilti pohjalta erottuvan, ammattimaisen ja yrityksenne
ydinasioita viestivin brandin. T kuuluu asi peesta riippuen mm. bréndistragian maérittely, bréndin puhetyylin (tone of
voice) ja padviestien maarittely seka brandin 8 seka vari- ja Yr lisdksi voimme auttaa
i tuotteiden tai istami ioi sinda 4 tarvi siten, etta madri
Kouta Media Oy Marko Tervonen Kajaani www.koutamedia.fi +358 409606992 marko@koutamedia.fi joissa asiakas on brandiisi. Mietimme tarpeen mukaan, kuinka missakin kanavassa tulisi nakya ja kuulua, jotta 3750
saama i i nne olisi inen ja toivottu.
« Graafinen suunnittelu
Kun bréndi on olemassa, suunnittelemme kaikki tarvitsemanne graafiset materiaalit yritys- ja inointi- ja
saakka. Naita ovat mm. esitteet, flyerit, tuotekortit, markkinointikuvat, séhkaiset myyntiesitteet ja -pohjat seki messu- ja
myynninedistamismateriaalit.
« Sisallonsuunnittelu ja -tuotanto
i ja tekstit aina ista ja ista esitteisiin ja muihin myynti- ja markkinointimateriaaleihin saakka. Tekstit
siita etti ne brandiasi ja sen puhetyyli.
« Verkkonakyvyys ja -markkinointi
Luomme lisaksi selkeits, nayttavia, ja r aina pienista laajoihin ver -
portaaleihin ja -kauppoihin saakka. Lisaksi hoidamme tarvittaessa myds yrityksesi sahksisen markkinoinnin eri alustoille.
2. Kompakti graafisen tai 1500 € (alv. 0 %)
Kompaktin palvelusetelin palvelupaketti sopii hyvin kattamaan kuluja raj ja . Esimerkiksi jos tarvitset apua
vain tiettyyn tuotteistamisen osa-alueeseen, kuten logon luontiin, tai tekoon.
Kompakti osaamiseemme kuulu
« Bréindays, tuotteistaminen ja palvelumuotoilu
Selvitimme tarpeen mukaan yri vahvuudet ja it seka luomme tilti pohjalta erottuvan, ammattimaisen ja yrityksenne
ydinasioita viestivan brandin. T Kuuluu P rilppuen mm. miérittely, bréndin puhetyylin (tone of
voice) ja paaviestien madrittely seka brandin vi go/yri sekd viri- ja i lisaksi voimme auttaa
tuotteiden tai siten, ettd
joissa asiakas on bréndiisi. Mietimme tarpeen mukaan, kuinka missakin kanavassa tulisi nakya ja kuulua, jotta
Kouta Media Oy Marko Tervonen Kajaani www.koutamedia.fi +358 409606992 marko@koutamedia.fi saama olisi yl ja toivottu. 1875
« Graafinen suunnittelu
Kun bréindi on olemassa, suunnittelemme kaikki tarvitsemanne graafiset materiaalit yritys- ja ja
saakka. Nita ovat mm. esitteet, flyerit, tuotekortit, markkinointikuvat, sihksiset myyntiesitteet ja -pohjat seki messu- ja
myynninedistamismateriaalit.
« Sisallénsuunnittelu ja -tuotanto
ja tekstit aina ja esitteisiin ja muihin myynti- ja markkinointimateriaaleihin saakka. Tekstit
siita nako etti ne ivat brandidsi ja sen puhetyyli.
« Verkkonakyvyys ja -markkinointi
Luomme lisaksi selkeits, nayttavia, optimoituja ja ia aina pienistd issiy laajoihin -
portaaleihin ja -kauppoihin saakka. Lisiksi hoidamme tarvittaessa myds yrityksesi sahkoisen markkinoinnin eri alustoille.
Digitaalinen tuotteistus ja palvelumuotoilu yritykselle
Digitaal keskittyy luomaan / palvelullesi kaikilta osiltaan mietityn, maéritetyn ja vakioidun kokonaisuuden, joka
erottuu kilpailijoistaan ja joka asiakkaillasi on helppo ostaa. Tuottei tehdaén aina i - pohdimme asiakkaasi silmin, millainen
tuotteen / palvelun tulisi olla, jotta se olisi mahdollisimman houkutteleva ostaa. Seka yritykselle jarkeva ja tehokas tuottaa.
Digitaali ilussa luomme miten tuote / palvelu kannattaa digitaalisessa ympiiristossa toteuttaa ja esittd, jotta
se palvelee parhaalla tavalla seka asiakastasi etti liiketoimintaasi
keskidssa on ys. Asiakkaan kenkiin hyppaamalli selvitimme, millaisia tarpeita hanells on ja millainen tapa ratkaista
tarpeet tuo asiakkaalle eniten arvoa. Talli tavoin luomme asiakkaillesi mietityn, i ostamisen
kynnysté ja lisaamme tuotteiden / myyntia. Digitaal tuo sinulle ratkaisut tuotteen / palvelun nakyvyyteen,
il seka
Krow Digital Oy Mika Puurula Kajaani mika@krow.fi 0505235051 www.krow.fi T ja painotus ainay 3750
Digitaalinen tuotteistus ja palvelumuotoilu yritykselle sisalta:
- Workshopin, jossa kiymme lipi tuotteesi / palvelusi ja niiden hmiisi,

tavoitteisiisi seki kilpailijoihisi markkinassa
- Asiakkaamme saa tuotteistuksen konseptin yrityksen tuotteille / palveluille

- Asiakkaamme saa palvelumuotoilun konseptin tuotteille / palveluille, ma i i ( ivusto /

- Mallit seka toimenpidesuunnitelmat kytannon tason toteuttamiseksi

Krow Digital on t inen digitoimi ja jotka on

iketoi i. Tuom-me li-saa asiak-kai-ta di-gi-mark-ki-noin-nil-1a ja kr ko-ko-nai-suu-den kor-kea-luok-kai-sel-la vi-suaa-li-sel-la

suun-nit-te-lul-la.
Me i ia antimaimme _intta aci naremmin



http://www.koutamedia.fi/
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Digitaalinen tuotteistus ja palvelumuotoilu yritykselle

Digitaali Keskittyy luomaan i/ palvelullesi kaikita osiltaan mietityn, mazritetyn ja vakioidun kokonaisuuden, joka
erottuu kilpailijoistaan ja joka asiakkaillasi on helppo ostaa. Tuottei tehdzn aina i - pohdimme asiakkaasi silmin, millainen
tuo(teen/palvelun tulis olf,jotta e olisi mahdollisimman houkutteleva ostaa. Sek yritykselle jarkev a tehokas tuottaa.

luomme it siitd, miten tuote / palvelu kannattaa digitaalisessa ymparistdssa toteuttaa ja esittaa, jotta

se palvelee parhaalla tavalla seka asiakastasi et liiketoimintaasi.

keskidssa on - Asiakkaan kenkin hyppaamll selvitamme, millaisia tarpeita hanellz on ja millainen tapa ratkaista
tarpeet tuo asiakkaalle eniten arvoa. Télla tavoin luomme illesi mietityn, ostamisen
kynnystd ja lissdmme tuotteiden / myyntia. Digitaal tuo sinulle ratkaisut tuotteen / palvelun nakyvyyteen,
il sekd
Krow Digital Oy Mika Puurula Kajaani mika@krow.fi 0505235052 www.krow.fi T ja painotus ainay 3751
Digitaalinen tuotteistus ja palvelumuotoilu yritykselle siséltéi:
- Workshopin, jossa kiymme lapi tuotteesi / palvelusi ja niiden hmiisi,
tavoitteisiisi seka kilpailijoihisi markkinassa.
- Asiakkaamme saa tuotteistuksen konseptin yrityksen tuotteille / pa\ve\ume
- Asiakkaamme saa palvelumuotoilun konseptin tuotteille / palveluille, 5 i i i / ym.).
- Mallit seka toimenpidesuunnitelmat kaytannon tason toteuttamiseksi.
Krow Digital on téysiverinen verl ja jotka on
i. Tuom-me li-si4 asiak-kai-ta di-gi-mark-ki-noin-nil-la ja kr ko-k K k-kai-sel-| li-sel-|
suun-nit-te-lul-la.
Me itimme ja i jotta asi paremmi
KTPS Consulting tarjoaa kasvusta yrityksille apua
KTPS Consultiny Kimi Sipponen Kuopio kimi.sipponen@hotmail.com 0504006315 1875
8 PP P PP e Palvelupaketti sopii yrityksile,jotka haluavat kirkastaa tulevaisuuden tavoitteita ja kehittaa omaa strategiatyota kaytannonlaheisesti. Kahden paivan
aikana yrityksen nykytil ja kohti tavoitteita.
Idean tai tuotteen tuotteistaminen
Idea, tuote tai palvelu i htsisesti. Projektissa mad tuotteen it, tuotteen tuoma lisaarvo seka
potentiaaliset jokelukanavat. Naiden pohjalta luodaan mar seka ydinviestit. on tehds tuote tai palvelu mahdollisimman
seka helposti
1. Tavoite
Tuote tai palvelu tydstetéin helposti myytavaksi ja Tuotteen lisiiarvo ja tirkeimmét myyntiargumentit
dokumentoidaan.
2Toteutus
Projekti toteutetaan Lavangon vetimni yl 5 asiakkaan kanssa. Aloitus pissa kiydaan i tuotteen nykytilanne, jonka
pohjalta Lavango tydstaa yhdessd sovitut parannukset ja materiaalit. Toisessa kaydaan lapi sekd sovitaan
Lavango Oy Jukka Taskinen Oulu www.lavango.fi 040 545 6932 jukka.taskinen@lavango.fi jatkotoimista. 3750
3. Tulokset
i ja i seuraavat asiat:

~ Tuotteen asiakassegmenttien maaritys

— Tuotteen tuoma lisdarvo eri asiakassegmenteille
— Palvelun asiakaspolun midritys

— Jakelukanavien Kartoitus

~ Markkinointistrategian luonti

— Erottautuminen mahdollisista kilpailijoista

~ Rahoitusmahdollisuuksien kartoitus

— Tuotteen hinnoittelustrategia

Projektin kesto on 2-4 viikkoa
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Vientitoiminnan kdynnistaminen PK ~ ja startup yrityksille

Viennin aloi i yrityksen i. Projektissa kaydadn lapi yrityksen potentiaalisimmat vientituotteet, niiden liséarvo
kohdemarkkinoiden asiakkaille. Yrityksen strategia ja paivitetisin viennin mukaisiksi.
Tavoite
1. Analysoidaan yrityksen nykytila
2. Kartoitetaan ja niiden vi
Lavango Oy Jukka Taskinen Oulu www.lavango.fi 040 545 6932 jukka.taskinen@lavango.fi 3. Paivitetaan yrityksen visio, missio ja strategia seka 3750
Toteutus
1. Yrityksen avainhenkildiden haastattelut ja analyysi: asiakkaat, palvelut/tuote, markkinointi, myynti, jakelukanavat, talous, henkilsts, tuotanto,
verkostot, kilpailijat
2. Workshop ja ideapajat: nykyinen myynninrakenne ja visio tulevasta, vientimarkkinoiden kartoittaminen, valinta ja jatkoselvitykset
3. Vientipotentiaalin selvittaminen: selvitetéén valitun tuotteen ja markkinan potentiaali ja kartoitetaan mahdolliset asiakkaat
4. Paivitetdn yrityksen visio, missio ja strategia vastaamaan viennin kaynnistamista
5. Raportti toimenpiteisté: laaditaan raportti toteutetuista toimenpiteista asiakkaalle
Tulokset
1. Laaditaan yrityksen nykytilan analyysi ja tunnistetaan kehitystoimenpiteet
2. Selvitetaan ja seki niiden
3. Péivitetty visio, missio, strategia
4. Suunnitelma viennin kéynnistamiseksi
Projektin kesto on 3-6 viikkoa.
Lomallo Oy Petri Makkonen Vuokatti www.lomallo.fi 0400550944 petri.makkonen@lomallo.fi Verkkokaupan Front end suunnittelu 3750
Luova arvotoimisto Trust on bréndien
Meidan tystimme on auttaa sinua tekemaan - olipa arvo tai eri
muodoissaan. Autamme sinua ndyttamaan tuotteesi tai palvelusi arvon asiakkaillesi ja kertomaan sen niin, etté tuntuu (ja nakyy ja kuuluu).
Luova Arvotoimisto Trust Oy Eeva Niinimaki Tampere eeva.niinimaki@trust.fi 405826298 www.trust.fi 3750
Tilannekartoituksen jalkeen autamme sinua sosiaalisen median, viestinnan tai markkinoinnin suunnittelussa - mita tehds, missa ja milloin.
Vaihtoehtoisesti voit valita yrityksesi visuaalisen ilmeen paivittamisen.
Olemme Visual Friday, luova brandi- ja mainostoimisto Jyvaskylan Brooklynist
Luomme aitoja bréndeja, jotka erottuvat ja synnyttévat luottamusta oikeiden yritysten ja oikeiden ihmisten valille.
Tarjolla olevat yrityspalvelusetelipaketit 4 3000€ alv.0%:
1. Brandi-lme | Huolellisesti suunniteltu brandi-ilme tukee yrityksen liiketoimintaa ja sen tavoitteita.
Luova toimisto Visual Friday Oy Mari Mansikkamaki Jyvaskyla myynti@visualfriday.fi 0400919763 visualfriday.fi 2. i 4 | Brandivi 3an ja tarinalli yrityksen immat viestit seka i yrityksen 3750
persoonaa kuvastava viestinnan tyyli. Luotu viestinnan tyyli toimii pohjana kaikelle viestinnale jatkossa.
3. Brandivalokuvaus | laadukkaat kuvat pyséyttaviit ja ovat yksi yrityksen i ja brandivi
Tarkemmat pakettien kuvaukset:
https://www.dropbox.com/s/p2j60bjjydfe2ri/Yrityspalveluseteli_Visual_Friday_Kajaani_2022.pdf?dI=0
Graafinen suunnittelu ja valokuvaus.
MaiMedia Heidi Majdahl Helsinki heidi.majdahl@maimedia.fi 0445981644 www.maimedia.fi Mainos- ja markkinointimateriaalien tuottaminen, julkaisujen taitto ja visuaaliset iimeet. 3750
Ystavilinen ja asiakaslihtinen palvelu.
Tuotteesi/palvelusi sanoma kuuluviin! Tarjoamme yrityksellesi apua yli 20 vuoden kokemuksella.
Mainos 21 Oy Mikko Ohtonen Kajaani mikko@mainos21.fi 440721733 Www.mainos2.i Talld kahden paivan kons.ukommHij (etana tai ka»svo(us(erf) ?u(amme sinua tuomaan lume(fa.(a\ pa\ve\ua.paremmln ihmisten tietoisuuteen . Kehita 1875
lun brandiasi entisti Valmennus kasittaa kokonaisuudessaan 14h valmennusta. Valmennus
rédtaloidaan aina asiakaskohtaisesti. Autamme sinua méaérittamaan arvot, seka visuaalisen kriteerit.
Bréindi joka huomataan!
Tarjoamme yli 20 vuoden
Télls neljan paivan innilla (eténd tai autamme sinua . Autamme yritystasi tuotteistamaan palvelut
Mainos 21 Oy Mikko Ohtonen Kajaani mikko@mainos21.fi 0440721733 www.mainos21.fi paremmin sekd autamme yritystési terévoittimaan myds visuaalista viestintia. Annamme yritykselle myds tydkaluja parempaan verkko- ja 3750
sosiaalisen
median nakyvyytteen.
Palvelun ja liiketoiminnan kehittaminen
Paketti sisaltsa tarvittavat i takana on yrityksen arkeen sitovat kaytnnt ja
vahvuudet, jotka tulisi peilata myds kaytantoon ja markkinointiin. Kaikki alkaa siits, etta haluamme tutustua ensin toimintaanne ja tavoitteisiinne,
joiden pohjalta luomme ja kehitamme toimintaan seka markkinointiin ratkaisumalleja.
MainosLahde Oy Kajaani www.mainoslahde.fi 044-020 5250 sammy@mainoslahde.f MainosLahde Oy on toiminut yl 15 vuottaja pyrkinyt toimimaan aitona inoinni ina asiakkailleen. Trkeints on ollut 3750

16yt jokaiselle asiakkaalle juuri ne ratkaisut, jotka palvelevat parhaiten heidén tarpeitaan ja tulevaisuuden visioitaan,
Lisitietoa: https://mainoslahde.fi/markkinointi/
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Brandiuudistus - Peruspaketti
Bréndi on se mielikuva, joka ihmiselle heraa yrityksesta tai tuotteesta. Bréndi on mys lupauksien antamista ja niiden lunastamista.
Tuotteen ja palvelun laatu, vahvuudet, yrityksen arvot ja omaleimaisuus seka muut sisaiset tekijit muokkaavat brandi jatkuvasti.
Brandaystyémme siséltda mm. logon, yritysilmeen seka tarvittavan graafisen ohjeistamisen toteutukset.

MainosLahde Oy on toiminut yli 15 vuotta ja pyrkinyt toimimaan aitona inoinni ina asiakkailleen. Tarkeinta tysssamme on ollut
16yt jokaiselle asiakkaalle juuri ne ratkaisut, jotka palvelevat parhaiten heidan tarpeitaan ja tulevaisuuden visioitaan.

MainosLahde Oy Sammy Hyyryldinen Kajaani www.mainoslahde.fi 044-020 5250 sammy@mainoslahde.fi Lisétietoa: https://mainoslahde. fi/markkinointi/ 1875
Bréndiuudistus — Laaja paketti
Bréindi on se mielikuva, joka ihmiselle hera yrityksesta tai tuotteesta. Brandi on myds lupauksien antamista ja niiden lunastamista.
Tuotteen ja palvelun laatu, vahvuudet, yrityksen arvot ja omaleimaisuus seki muut siséiset tekijit muokkaavat bréindi jatkuvasti.
Bréndaystyomme sisaltaa mm. logon, yritysilmeen, sparrauksen sek laajan graafisen ohjeistamisen toteutukset.
MainosLihde Oy on toiminut yli 15 vuotta ja pyrkinyt toimimaan aitona Térkeints on ollut
loytas jokaiselle asiakkaalle juuri ne ratkaisut, jotka palvelevat parhaiten heidan tarpeitaan ja tulevaisuuden visioitaan.
MainosLidhde Oy Sammy Hyyryldinen Kajaani www.mainoslahde.fi 044-020 5250 sammy@mainoslahde.fi Lisatietoa: https://mainoslahde.fi/markkinointi/ 3750
Digitaalinen tuotteistus
Otamme kopin yrityksesi ista ja X jolla
markkinointisi saadaan jarkevllz tavalla ja rutiineiksi. pitavat huolta myds teknisistd ratkaisuista seki
jatkossa valittujen ratkaisujen toimivuuksista.
MainosLihde Oy Sammy Hyyryldinen Kajaani www.mainoslahde.fi 044-020 5250 sammy@mainoslahde.fi MainosLahde Oy on toiminut i 15 vuotta ja pyrkinyt toimimaan aitona Tarkeintd on ollut 3750
lytas jokaiselle asiakkaalle juuri ne ratkaisut, jotka palvelevat parhaiten heidan tarpeitaan ja tulevaisuuden visioitaan.
Liséitietoa: https://mainoslahde.fi/verkkopalvelut/
3750€
B2B Marketing Boost.
Mainostoimisto B2B toteuttaa nayttavia ratkaisuja niin pienille, kuin yrityksille.
Olemassa olevien kasvua tai laajentamista suunnittelevien yritysten on hyvé ennen pyséhtyé tar
ammattitaitoa hyvaksikéyttaen.
Mainostoimisto B2B Oy Samppa Homanen Paltamo www.mainosb2b.fi 505699177 samppa@mainosb2b.fi . . " " g s 1875
B2B marketing boost on konsultointipalvelu, jossa tutkitaan olemassa oleva tilanne, tehostetaan toteutuneiden tulosten pohjalta brandia seké
konseptoidaan tehokas ja néyttava milla ja oman alueen ja
kansainvalisille markkinoille on néyttivas, tehokasta ja tuottavaa.
B2Lite
Sisalta 2 konsultointipéivad, joiden aikana kaydaan lapi yrityksen nykytilanne niin markkinoinnin, talouden kuin toimintaympariston kannalta.
Tulosten pohjalta laaditaan yhdessé asiakkaan kanssa suunnitelma toiminnan kehittamiseksi.
B2B Marketing Boost.
Mainostoimisto B2B toteuttaa nayttavia ratkaisuja niin pienille, kuin yrityksille.
Olemassa olevien kasvua tai laajentamista suunnittelevien yritysten on hyvé ennen pysahtyé tar
ammattitaitoa hyvaksikéyttaen.
Mainostoimisto B2B Oy Samppa Homanen Paltamo www.mainosb2b.fi 505699177 samppa@mainosb2b.fi 3750

B28B marketing boost on konsultointipalvelu, jossa tutkitaan olemassa oleva tilanne, tehostetaan toteutuneiden tulosten pohjalta brandid sekd
konseptoidaan tehokas ja ndyttéva milla ja oman alueen ja
kansainvalisille markkinoille on nayttdvaa, tehokasta ja tuottavaa.

B2Boost
Siséiltaa 4 konsultointipéivaa joiden aikana kaydaan lapi yrityksen nykytilanne niin markkinoinnin, talouden kuin toimintaympéristén kannalta.
Tulosten pohjalta laaditaan yhdess asiakkaan kanssa suunnitelma toiminnan kehittmiseksi, seka siihen tarvittavat markkinoinnin tyskalut.




Tarjoamme seuraavat palvelut pienille ja keskisuurille yrityksille:
- yritysilmeen luominen tai uudistaminen

- siséllontuotanto (teksti, kuvat, videot)

- graafinen suunnittelu

- markkinointiviestinnan suunnittelu

- digitaalinen markkinointi

- web kehitys
Marketing Musketeers Oy Miikka Linna Nurmijarvi www.sisaltomiikka.fi 0409618890 miikka@sisaltomiikka.fi 3750
Hyvin suunniteltu ja toteutettu brandays tekee kaikesta ja joka on usein edellytys yrityksen kasvulle.
Me autamme yritystési ne it, joilla asi jayrity i saadaan vi y yhmil
ymmirrettavsti ja kiinnostavasti.
Sisaltd Mitkka on yritys ja jolla on erityisen laaja osaaminen visuaalisten ilmeiden teravoittamisests,
U ja moni . - -
Palvelupaketin siséltd ja laajuus sovitaan aina asiakkaan kanssa tapauskohtaisesti.
MARKINVESTIN YRITYSPALVELUSETELIN PALVELUPAKETTI 2023
Liiketoiminnan strateginen kehittaminen. Kasvua kotimaasta ja kansainvalistymalls — kilpailuedut: ~ Kasvua kotimaasta
Saat kilpai i liikeidean ja
Teemme perustaksi rityksesi imagosta, ja
Asiakaskyselyn liséhinta 3000e
. www.markinvest.eu . X
Markinvest Oy Pekka Peltonen Lahti N ) 040900 0322 pekka.peltonen@markinvest.fi 1875
www.markinvest.fi
MARKINVESTIN YRITYSPALVELUSETELIN PALVELUPAKETTI 2023
. . www.markinvest.eu \ : X K: Ruotsista ja ki listymll
Markinvest Oy Pekka Peltonen Lahti 40900 0322 pekka ren@markinvest.fi aswus ubisista 2 fonsainve lsyma e . {2 aciakkal 1875
www.markinvest.fi Saat Ruotsia varten. Teemme perustaksi markkinaselvityksen Tukholman alueen potentiaalisista asiakkaista.
Markkinaselvityksen lisihinta 3000e
Kasvua Keski-Aasiasta
" www.markinvest.eu . X
Markinvest Oy Pekka Peltonen Lahti 40900 0322 Dpekka.peltonen@markinvest.fi o viennin vaatimu » . - ittesi = laadi 1875
www.markinvest.fi yrityksesi logistiset ratkaisut, sertifioinnin erityspiirteet, tuotteittesi soveltuvuuden ja laadimme
toimintasuunnitelman.
Materock tarjoaa seki kotimaisen etté E myynnin ja
Materock Oy Petri Matero Helsinki petri@materock.fi 0443737376 www.materock.fi istamis i i toimii Petri Matero, jolla on yli 20 3750
vuoden laaja-alainen kokemus markkinoinnin ja liiketoiminnan kehittamisen alalta.
Kasvuun tahtava Miljoonayritys-palvelu, jossa pyritddn nostamaan yrityksia miljoonan euron liikevaihdon rajapyykin yli.
Tassa Miljoonayritys-palvelussa:
Mattila International Oy Pekka J. Mattila Veikkola pekka@pekkamattila.com 0442818601 https://www.pekkamattila.com/ 1875

1. Kartoitetaan yrityksen nykytila ja katsotaan i kasvuun kotil tai

kautta

2. Kartoitetaan miten uusia tuotteita tulisi kehittia ja kiyttéa palvelumuotoilua seki brandin kehitysts tukemaan kasvua

3. Tehdaan toimi Miljoonayrityksek: miseen
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s lols X X Rake ja kasvat: digitaalisia tuotteita d ,
MEOM Oy Vesa Laakkonen Jyvaskyla www.meom.fi 0401458394 vesa@meom.fi akennamme ja kasvatamme digitaalisia fuotteita designin, 3750
ja avulla. Lisad www.meom.fi

Yrityksen muutostilanteisiin liittyvien rahoitus- ja investointihakemuksien tekeminen.
- Tulos-, tase- ja kassavirtojen mallinnus
Soveltuu yrityksille, jotka hakevat hakevat uutta rahoitusta joko rahoituslaitoksilta tai sijoittajilta.

Monetor Oy Heli Lehmusvuori Kajaani www.monetor.fi 407425845 heli.lehmusvuori@monetor.fi " P ; " . " N " 1875
Olemme Tamé tarkoittaa, ettd osaaminen, jr ja on
tarkastettu. T valvoo, ettd 16ytyy alan tiukimman seulan eli KLT-tutkinnon suorittaneita ammattilaisia. Palvelemme
asiakkaitamme kahdeksasta asiantuntijasta koostuvan tiimin voimin.
Kasvuun ja muutokseen littyv talousennustaminen
- Tulosennusteet
- Tase-ennusteet
- Kassaennusteet

Monetor Oy Jarmo Heikkinen Kajaani www.monetor.fi 505543441 armo.heikkinen@monetor.fi 3750
Olemme auktorisoitu Tama tarkoittaa, ettd osaaminen, jarjestelmat ja on
tarkastettu. T i valvoo, etti tilito 16ytyy alan tiukimman seulan eli KLT-tutkinnon suorittaneita ammattilaisia. Palvelemme
asiakkaitamme kahdeksasta asiantuntijasta koostuvan tiimin voimin.
Yrityksen arvonmaaritys pk-yrityksille
3-5 vuoden tase, kassavir pohjalta tehty yrityksen arvonmiiritys eri menetelmilla pk-
yrityksille.

Monetor Oy Jarmo Heikkinen Kajaani www.monetor.fi 505543441 armo.heikkinen@monetor.fi Olemme i i ilitoi i Tamé tarkoittaa, ettd toi minen, jarj jato on 3750
tarkastettu. T valvoo, ettd 16ytyy alan tiukimman seulan eli KLT-tutkinnon suorittaneita ammattilaisia. Palvelemme
asiakkaitamme kahdeksasta asiantuntijasta koostuvan tiimin voimin.
MOST Digital on tayden palvelun digi i ja toiminnan
Palvelumme toimivat tekodlylls, jota tukevat edistyneet Robotitkan kuuluu myss,

jolla tunni ja asiakkaan tehtavat, jotka soveltuvat parhaiten robotisoitavaksi. Lopputuotoksena asiakkaalle

MOST Digital Oy Olli Ainasvuori Helsinki www.mostdigital.fi 407186632 olli.ainasvuori@mostdigital.fi syntyy kattava ja analysoitu analyysi tehtavien MOST Digital on jo 3750
yli 200 i laajasti eri toi Yrityksessa on yli 30 robottikehittjaé ja yrityksen ainoana liiketoiminta-alueena on
robotiikka- ja keinodlyratkaisut. Palvelun tuottajana olemme saaneet erityist kiitosta nopeasta, ja ketterésti
jossa asiakastarve on keski6ssa.

NetPartner Oy Mentild Matti Kajaani www.netpartner.fi 044-2311812 matti.mentila@netpartner.fi sisaltéen yrityksen ert selvittelyn, 3750
vakuuksien i i issa mukana olon, hakemisen ja seka néihin liittyvien

ja tulos/tase- ja tekemisen.
Asiakkaalle tehdzian alussa maksuton palvelukartoitus ja sen perusteella asiakas saa juuri hanen tarpeisiinsa raatélsidyn palvelun.
Lisitiedot ja 4 www.netpartner fi
- . - X X . Kasvuun liittyvat rahoitus- ja investointisuunnitelmat/hakemukset.
NetPartner Oy Mentila Matti Kajaani www.netpartner.fi 044-2311812 matti.mentila@netpartner. 3750

Palvelu sisiltas mm. rahoi i ittamisen ja rahoi rvitta issa mukana olon,
kasvusuunnitelman kirjalliseen muotoon laatimisen (liiketoimintasuunnitelma tai vastaava) seka kasvuhankkeen johtamisen konsultoinnin.

Asiakkaalle tehdzan alussa maksuton palvelukartoitus ja sen perusteella asiakas saa juuri hanen tarpeisiinsa raatalsidyn sen palvelun.

Lisatiedot isesta ja www.netpartner.fi
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Yrityksen adritys ja til nopeasti ja

perustuu Yri imus ry:n malliin ja suosi ja tarjoaa siten hyvéin pohjan keskusteluille esimerkiksi rahoittajien tai
yrityksesta kiinnostuneiden ostajaehdokkaiden kanssa.

koostuu I
-5 vuoden aatosti tase, kassavir
- Tilinpaatoksiin tehtavat tarvittavat oikaisut
-5 vuoden oikaistut aatosti tase, kassavirta)
-5 vuoden ennuste tase, kassavir

- Arvonmiritys yleisimmilla menetelmilla

ikri i-Fil i ha@nikis f N . ) . . 1875
Nikris Oy Juha Keski-Filppula Sipoo 403 509 584 uhaEnirsd Yritysanalyysi luo hyvin kuvan yrityksen nykytilasta ja antaa nakymén sen
Yritysanalyysia voidaan kayttia esimerkiksi seuraavissa tilanteissa apuna:
- Yrityskauppatilanteet (osto, myynti)
- Sukupolvenvaihdokset
- Yrityssuunnittelu
- Rahoitussuunnittelu
- Rahoitusneuvottelut
Yritysanalyysin tekeminen on nopea ja kevyt prosessi:
T , jossa pyydetain tiedot tilinpaatoksiin tehtavisti oikaisuista (yleensa kirjanpitaja osaa vastata
néihin suoralta kidelt) ja ennusteeseen liittyvistd asioista (jos ennustetta ei ole aiemmin laadittu, niin yleensa toimitusjohtajalta saadaan tarvittavat
tiedot noin 15min keskustelussa). Valmis analyysi kaydaan Iapi yhdessa joko kasvokkain tai etana.
Osuuskunta A. Vipunen on voittoa tavoittelematon yksityinen yhteis, joka tuottaa innovaatiotoimintaa tukevia palveluita keksijsille ja yrityksille.
Osuuskunnan tarkoituksena on vahvistaa aktiivista keksijatoimintaa ja sitd kautta synnytta uutta liiketoimintaa keksintsjen pohjalta
: N - N . . T Ivel laadi ke ksi t: E laatimista te keksinnolls
Osuuskunta A. Vipunen Jukka Berg Oulu www.avipunen.fi 405597040 jukka.berg@avipunen.fi 9ssa palvelussa laadimme Joko suometsi tai el knnen uieen aatimista teemme keksinnote 3750
kattavan ja yrityksen IPR gi myos Tama
kattaa laatimisen. Kohteena oleva keksintd oletetaan olevan riittévan kattavasti
dokumentoitu yrityksen toimesta. apil ottamaan meihin yhteytté ennen setelihakemuksen jattamists,
jotta voimme varmistaa palvelun kohdennuksen ja riittévyyden yrityksen tarpeisiin.
Tehopaketti startup-yrityk
Tassa yrityksen IPR-, ja on
yrityksen IPR: g inen. Yrityksen i i ja uusien ideoiden suojattavuus arvioidaan kokonaisuutena, jotta voidaan
muodostaa nakemys niiden merkityksests T hiomiseen seki
i ja arvioimi i kattaa neuvontaa liittyen brandaykseen, go to market -
ja J jonkin osa-alueen uudelleensuunnitteluun
. . " . . . asiakasyrityksen kanssa sovittavalla tavalla. Tarjottavan tyén yksityiskohdat tyspaketteineen tulee sopia etukiteen. Palvelukokonaisuuden
Osuuskunta A. Vipunen Jukka Berg Oulu www.avipunen.fi 405597040 jukka.berg@avipunen.fi yrity ) yon yksity VOp: P 3750
varmentamiseksi kehotamme ottamaan meihin yhteytti ennen setelihakemuksen jattamists, jolloin voimme varmistaa palvelun kohdennuksen ja
riittavyyden yrityksen tarpeisiin.
Osuuskunta A. Vipunen on voittoa tavoittelematon yksityinen yhteisd, joka tuottaa keksintotoimintaa tukevia palveluita keksijsille ja yrityksille.
Osuuskunnan tarkoituksena on vahvistaa aktiivista, paikallista keksinttoimintaa ja sita kautta synnytta uutta liiketoimintaa keksintsjen pohjalta.
paketti startup-yrityk
Tassa hiomiseen ja ifioil iksi siita proof of concept -
tasoisen suunnittelun varmennuksen. Osana tyéta arvioidaan myds tuoteidean kaupallista ja
bréndayksen nakokulmasta. Tyén tuloksena yrityksella on paremmat valmiudet tuotteistaa ja kaupallistaa tuote. Tarjottavan tyon yksityiskohdat
Osuuskunta A. Vipunen Jukka Berg Oulu www.avipunen. 405597040 jukka.berg@avipunen.fi tybpaketteineen tulee sopia etukteen. i iseksi ottamaan meihin yhteyttd ennen setelihakemuksen 1875

Jattamists, jolloin voimme varmistaa palvelun kohdennuksen ja riittivyyden yrityksen tarpeisiin.

Osuuskunta A. Vipunen on voittoa tavoittelematon yksityinen yhteis, joka tuottaa keksintétoimintaa tukevia palveluita keksijdille ja yrityksille.
Osuuskunnan tarkoituksena on vahvistaa aktiivista, paikallista keksintstoimintaa ja sité kautta synnytta uutta liketoimintaa keksintsjen pohjalta.
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Oulu Business Networks

C fon: Technology and expert-based business

This service focuses on analysing and developing below-mentioned business areas. OBN have implemented over 80 projects via Business Finland
(Tekes), ELY-centre, and universities (.g. Innovation voucher projects, Product track projects, Tuli and Tutli-projects). In addition, we have
concluded 100+ similar projects e.g. for Nokia Bridge -program. Some examples of the service are technology-based product-, service- and business
ideas (e.g. 10T, software, health technology and environment technology), expert-knowledge-based product-, service- and business ideas (e.g.
environment, renewable energy, health, exercise and wellness services and university and research-based ideas. Also for students, training and
research staff.

Some service implementation possibilities are e.g. innovation and commercialization analysis, guidance on the use of public services (e.g. university
innovation units), getting innovation finance (e.g. Business Finland Innovation voucher), make concrete roadmap and action plan on customer’s

Mikko Pesonen Kempele www.obn.fi +358440321297 mikko.pesonen@obn.fi business development and to analyse customer (or team) competences and resources. 3750
(Oulun B&N Yhtiot Oy) To study implementation possibilities we will review and analyse customer materials. To explore improvement opportunities, we can also contact
other experts to find the best solutions for going further, arrange workshops with customer and make a concrete roadmap on how to proceed.
Service deliverables and benefits are improving customer’s know-how and business knowledge, improving customer's business skills. The target is
not only to consult the customer but to further develop and lead towards mature business and a concrete document for customers for developing
the idea further.
Konsultaatio: Innovaatio tuottamaan
Palvelussa selvitetaan kohta-kohdalta-mallin mukaisesti.
Kéydaan l3pi innovaation keskeiset elementit, istamisen li i i
ja tarvittavat ja jne. Tavoitt on
laatia analyysi i i i seki karkean tason toimintasuunnitelma, jonka avulla voidaan tarvittaessa hakea
jatkotukea esim. ELY-keskuksen tarjoamista vmysten kehl(tam\spalveluvs(a, joita asiantuntija voi myds toteuttaa. Pitemmn téhtdimen tavoitteena
on ohjata asiakkuus myss ELY-k tai ia; myos tasts asi jalla on kéytannon
kokemusta, miten asiakasta autetaan laatimaan onnistunut rahoitushakemus erityisesti liitteiden osalta. Asiantuntijalla on vahva, omakohtainen
) tausta ja isesta seka etta kiytannén kautta. Alkukartoituksessa voidaan aluksi
Oulu Business Ngfworks Pekka Kantola Kempele www.obn.fi +358447777585 pekka.kantola@obn.fi sitoumuksetta keskustella tarkemmin ja joita voi esittéa ja keskustella alustavasti ratkaistavasta asiasta. 3750
(Oulun B&N Yhtict Oy) Konkreettisena tuotoksena asiakas saa kirjallisen analyysin ja karkean tason toimintasuunnitelman jatkotoimenpiteits varten.
Konsultaatio: Innovaatio tuottamaan
Palvelussa selvitetan i jary allisen, kohta-kohdalta-mallin mukaisesti.
Kéydaan lapi innovaation keskeiset elementit,
ja tarvittavat ja i ine. i on
laatia analyysi seki karkean tason toimintasuunnitelma, jonka avulla voidaan tarvittaessa hakea
jatkotukea esim. ELY-keskuk joamista Yritysten kehit joita Vvoi myds toteuttaa. Pitemmén tahtaimen tavoitteena
on ohjata asiakkuus mybs hybdyntamasn ELY-keskuksen tai myBs tasts on kaytannsn
kokemusta, miten asiakasta autetaan laatimaan onnistunut rahoitushakemus erityisesti litteiden osalta. Asiantuntijalla on vahva, omakohtainen
tausta seka etta kiytannon kautta. Alkukartoituksessa voidaan aluksi
toumalketta keskustels tarkemmin esimerker ja ist, joita asi ja voi esittid ja keskustella alustavasti ratkaistavasta asiasta.
Konkreettisena tuotoksena asiakas saa kirjallisen analyysin ja karkean tason toimintasuunnitelman jatkotoimenpiteitd varten.
Konsultaatio: Innovaatio tuottamaan
Palvelussa selvitetaan kohta-kohdalta-mallin mukaisesti.
Kyd:ian 13pi innovaation keskeiset elementit, istamisen li i i
ja tarvittavat ja jne. Tavoitt on
laatia analyysi i i i isuuksista seki karkean tason toimintasuunnitelma, jonka avulla voidaan tarvittaessa hakea
jatkotukea esim. ELY-keskuksen tarjoamista Yritysten kehlttam\snalveluvs(a Joita asiantuntija voi myos toteuttaa. Pitemmn téhtdimen tavoitteena
on ohjata asiakkuus myds amasn ELY-keskuksen tai ia; mybs tésta asiantuntijalla on kaytannsn
kokemusta, miten asiakasta autetaan laatimaan onnistunut rahoitushakemus erityisesti liitteiden osalta. Asiantuntijalla on vahva, omakohtainen
; tausta i ija isesta seka etta kiytannon kautta, Alkukartoituksessa voidaan aluksi
Oulu Business Networks Pekka Kantola Kempele wiww.obnfi +358447777585 pekka.kantola@obn.fi toumieetta keskusels arkemin a Joia o et a keskustela alustavast ratafstavasta asiasta. w751
(Oulun B&N Yhtist Oy) Konkreettisena tuotoksena asiakas saa kirjallisen analyysin ja karkean tason toimintasuunnitelman jatkotoimenpiteita varten.
Konsultaatio: Innovaatio tuottamaan
Palvelussa selvitetdan i i i jarj sllisen, kohta-kohdalta-mallin mukaisesti.
Kéydaan lapi innovaation keskeiset elementit,

i ja tarvittavat isaati ja i jne. i on
laatia analyysi seka karkean tason toimintasuunnitelma, jonka avulla voidaan tarvittaessa hakea
jatkotukea esim. ELY-keskuk j It Yritysten i i joita ja voi myos toteuttaa. Pitemman tdhtdimen tavoitteena
on ohjata asiakkuus mybs méan ELY-keskuksen tai BusinessFinlandi ia; mybs tésta asiantuntijalla on kaytannsn
kokemusta, miten asiokasta autetaan leatimaan onnistunut rahoitushakemus eritisesti iteiden osata. Asiantuntialla on vahva, omakohtainen
tausta jai isesta sek etta kiytannon kautta. Alkukartoituksessa voidaan aluksi
sitoumuksetta keskustella tarkemi ja , joita asiantuntija voi esitta ja keskustella alustavasti ratkaistavasta asiasta.
Konkreettisena tuotoksena asiakas saa kirjallisen analyysin ja karkean tason toimintasuunnitelman jatkotoimenpiteitd varten.

Konsultaatio: kasvua kanszmvallstymlsesla

Palvelussa selvitetaan yrityksen slistymiseen jar isen, kohta-kohdalta-mallin mukaisesti.

Kéydaan lapi 3 isaati tuottaa Iveluita, jne.
Oulu Business Ngfworks Pekka Kantola Kempele www.obn.fi 4358447777585 pekka.kantola@obn.fi Tavoitteena on laatia analyysi nykytilasta invalistymi <ok Karkean tason i i jonka avulla voidaan 3750
(Oulun B&N Yhti6t Oy)

tarvittaessa hakea jatkotukea esim. ELY-keskuk: i Yritysten kehittami ista, joita asi ja voi myds toteuttaa. Pitemman
tahtdimen tavoitteena on ohjata asiakkuus myds hyddyntamaan ELY-keskuksen tai i i i i i invali: i
mybs tésta asiantuntijalla on Kéyténnon kokemusta, miten asiakasta autetaan laatimaan onnistunut rahoitushakemus eritsesti litteiden osalta

on vahva, inen tausta i imil seka ettd kaytannon kautta. Alkukartoituksessa voidaan
aluksi sitoumuksetta keskustella tarkemmin esit istd ja istd, joita asi ija voi esittd ja keskustella alustavasti ratkaistavasta
asiasta. Konkreettisena tuotoksena asiakas saa kirjallisen til in ja karkean tason it
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Konsultaatio: Onnistunut omistajanvaihdos
Suunnitelmallisesti, hyvissé ajoin aloitettu sukupolvenvaihdosprosessi on onnistuneen operaation tae; olipa kysymyksessa sukupolvenvaihdos tai
yrityskauppa. Paras tilanne on, kun vaihdos voidaan suunnitella ja toteuttaa vaiheittain, rauhallisella aikataululla. Toimintamalli sovitetaan kunkin

yrityksen omaan til ja haetaan liiketoi ja yrittjan kannalta i ja polku
: vaihdokseen. Siten lopputuloksena selked nakemys, aikataulu ja tois i i ijalla on vahva
Oulu Business Networks " . . N . . oo tai X y X N - s
Petri Luukkonen Kempele www.obn.fi +358 400300552 petri.luukkonen@obn.fi tausta vastaavista tai voidaan aluksi keskustella sitoumuksetta tarkemmin esimerkeisti ja 3750
(Oulun B&N Yhtist Oy) referensseist, joita asiantuntija voi esitta ja keskustella alustavasti ratkaistavasta asiasta.
asiakkaista
Tavoitteena on kehittaa yrityksen i 12-24 kk kehittémi i jolla
maritellaan, raataloidaan yrityksen tarjontaa asiakaskunnalle sopivaksi ja tydstetan yrityksen markkinointia ja nakyvyytta siten, etta kohderyhma
i i hyvin. on vahva, inen tausta iluli i imitse tai isessa voidaan
aluksi sitoumuksetta keskustella tarkemmin ja joita Voi esitt ja keskustella alustavasti ratkaistavasta
Oulu Business Networks . N . . asiasta. Palveluntuottaja on ollut tuottamassa mys vastaavaa palvelua useissa matkailuun liittyvissa hankkeissa Pohjois-Suomen alueella.
Petri Luukkonen Kempele www.obn fi +358 400300553 petri.luukkonen@obn.fi 3750
(Oulun B&N Yhtiot Oy)
Konsultaatio: Helpotusta tysvoimapulaan
Haetaan ratkaisua yrityksen tydvoimapulaan raatloidysti. Henkiliti haetaan esim. paskaupunkiseudulta ja tyopaikkaa tarjotaan henkildille, joiden
ammatillinen tausta on sopiva ja jotka ovat Kainuusta lahtdisin. Aktivi voidaan tehda y isesti, mutta my6s yhdessa Kajaanin
kaupungin ja vastaavan tyovoiman saatavuuteen liittyvan ongelman kanssa painiskelevan tahon kanssa yhdessa. Palveluntuottajalla on pitka
Oulu Business Networks " . : . ilai inkeinoels i 4 monipuoli nkkeista ji i
Petri Luukkonen Kempele www.obn.fi +358 400300554 petri.luukkonen@obn.fi kokemus erilaisten ia liittyvista hankkeista. Myds 3750
(Oulun B&N Yhti6t Oy) seka
Konsultointi: laadusta kilpailukykya
Konsultointi keskittyy auttamaan asiakasta tuotteeseen tai palveluun liittyvien vaatimuksenmukaisuusvaatimusten, erityisesti laatuun liittyvien
isessa (esim. eri 1SO ja i i seka miten ja milla dokumentaatiolla asiakas pystyy
todentamaan vaatimuksiin vastaamisen. Palvelu soveltuu erityisesti toimitusketjussa alihankkiajana toimivalle PK-yritykselle. Konsultaatiossa
tehd:ian gap-analyysi tuotteen/palvelun ja siihen liittyvien prosessien vaatimuksenmukaisuuden toteutumisesta valittuja kriteerejé vasten (esim. 1SO
9001 tai muu). Samoin maritellaén puuttuvat toiminnot tai dokumentit/niytto. Lopuksi laaditaan suunnitelma, jonka avulla asiakas saavuttaa
Oulu Business Networks . . . . . j ivalmi j i 5 i 5
Taito Kurvinen Kempele www.obn.fi +358 40 5286 734 taito.kurvinen@obn.fi jopa asti. on kymmenia talld tavalla toteutettuja yritysesimerkkeja. 3751
(Oulun B&N Yhti6t Oy) jaetaan jotka erikseen sovitusti osissa. Vililld on konsultin etatydskentelyd seka
yrityksen omaa & asian iseksi.
Oulu Business Networks Taito Kurvinen Kempele www.obn.fi +358 40 5286 735 taito.kurvinen@obn.fi Analyysi: laatuvaatimusten tunnistaminen 1875
(Oulun B&N Yhtiét Oy) Palvelu keskittyy auttamaan asiakasta tuotteeseen tai palveluun liittyvien (esim. eri ISO- ja
i i ymm 4. Autamme i sekd i miten ja milla olla asiakas
pystyy Palvelu kestiia n. yhden paivan, joka toteutetaan kahdessa osassa.
Kenelle myyt ja mit&?
Kaytannon laheisessa paivan o Kyttien:
- ostajapersoonat: keta asiakkaasi ovat, millaisia tarpeita heilld on? Yritys saa kiyttdons pakan Kuka-kortteja https://pajuconsulting.fi/kortit/
- myynnin paketointi: miten kerrot kuvatuille tai
Tuloksia hyddynnetaan yrityksen myynnin ja ja
Typajan tulokset ja jatkokehitysehdotukset dokumentoidaan yrityksen kayttoon tydpajan jalkeen ja kaydaiin lapi yhteisessa Skype-palaverissa
Paju Consulting Oy Jenni Rissanen Kuopio www.pajuconsulting.fi 400910300 jenni.rissanen@pajuconsulting.fi tyopajan jalkeen. 1875
Palvelu liittyy aiheeseen “Tuotteistaminen ja palvelumuotoilu”
Paju Consulting on yritys, joka auttaa asiakkaif i Paju haluaa antaa asiakkail isia valineits
Pajun yhdistyy lapiviennin ja 4 osaaminen.
Mita palvelumuotoilu on? Mihin ja miten sita voi hyodyntaa?
Kéytannon laheisessa paivan il saat perusteet
- ymmérrat, mita palvelumuotoilu tarkoittaa
- ymmirrét, miten palvelumuotoilua hy6dynnetaén
- saat ideoita smiseen omassa i
Paju Consulting Oy Jenni Rissanen Kuopio www.pajuconsulting.fi 400910301 jenni.rissanen@pajuconsulting.fi - aikana kokeillaan ilun tydkaluja, joita yritys voi kayttad myshemmin itsendisesti. 1875

Valmennuksen jalkeen yritys saa kéyttsonsa Pajun palvelumuotoilutydkalut muokattavassa muodossa (Power Point) seka pakan Kuka-kortteja
https://pajuconsulting.fi/kortit/

Palvelu littyy aiheeseen "Tuotteistaminen ja palvelumuotoilu”
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Palvelumuotoilu Palo Oy

Sari Komulainen

Oulu

www.palvelumuotoilupalo.fi

0504801638

sari@palvelumuotoilupalo.fi

Kaipaatko vauhtia tuotteesi tai palvelusi kehittamiseen?

Palon suunnittelemassa ja fasilitoimassa tyGpajassa yrityksesi saa kaytt6nsé palvelumuotoilijamme asiantuntemuksen tuotteen tai palvelun
i tueksi, Tassé i idyssa pajassa voimme keskittya haasteisiin, jotka littyvat esimerkiksi toimintatapoihin,
tai ja palautteen keradmi:

Ota yhteytta, niin tarkemmin ja juuri teille sopiva

Palo Oy on toimisto, josta I5ytyy tiimi

Palvelumuotoilijoitamme yhdista vahva palo ja into tehda parempia palveluita yhdessé palveluntuottajien kanssa. Erityisend vahvuutenamme on
ihmisten y arkeen ja ryksen lisksi voimme auttaa
niin iden ja prosessien i ja kuin kokeiluissa ja pilotoinneissakin. Tamén lisaksi meilla on vahvaa osaamista

1875

Palvelumuotoilu Palo Oy

Sari Komulainen

Oulu

www.palvelumuotoilupalo.fi

0504801639

ABC-

 jonka avulla voitte Iahted liikkeelle asiakaslahtsisessa palveluiden
perusasiat - mité ilu oikeastaan tarkoittaa

ja miten palveluiden muotoilua tehdén. Siind annetaan mybs esimerkkeja eri aloilla sek vinkkej3, joilla

palveluiden muotoilu omassa organisaatiossa kannattaa aloittaa. Paivan aikana tehdaan pienia il i il

ABC antaa hyvéin

ari@p uotoilupal

ymparilla.

Palo Oy on toimisto, josta I6ytyy tiimi
Palvelumuotoilijoitamme yhdistaa vahva palo ja into tehda parempia palveluita yhdessé palveluntuottajien kanssa. Erityisend vahvuutenamme on
ihmisten y arkeen ja ryksen lisksi voimme auttaa
niin iden ja prosessien i ja kuin kokeiluissa ja pilotoinneissakin. Taman lisaksi meilla on vahvaa osaamista

1875

Palvelumuotoilu Palo Oy

Sari Komulainen

Oulu

www.palvelumuotoilupalo.fi

0504801638

“tyspaja

Palon yGpajassa saatte tietoa ja paasette itse

asiantuntijan opastuksella. Tybpajapéiva sisiltaa kouluttavia osuuksia, mutta padpaino on kéytannon tekemisessi. Tydskentelyd varten voitte

organisaatiossanne valita 1-2 palvelua, tai niiden osia, joihin haluatte keskittya ja kuvata polun avulla. Palvelupolusta onkin sitten hyv jatkaa
\den o asi o

ari uotoilupalo.fi

Huom. on yksi asi ittami i a tyokaluist: i i auttaa palvelun
sen kayttajan nakokulmasta ja sen tydstamisell saadaan arvokkaita oivalluksia siita, miten asiakas kokee palvelun ja miten palvelua kannattaisi
kehittda, jotta se vastaa paremmin asiakkaiden tarpeisiin.

Palo Oy on toimisto, josta Idytyy tiimi
Palvelumuotoilijoitamme yhdista vahva palo ja into tehda parempia palveluita yhdessé palveluntuottajien kanssa. Erityisend vahvuutenamme on
ihmisten ymmarta arkeen ja ryksen lisaksi voimme auttaa
ja prosessien i ja kuin kokeiluissa ja pilotoinneissakin. Taman lisiksi meilla on vahvaa osaamista

1875

Perhe Sirvié Osakeyhti6

Teemu Sirvid

Kajaani

www.sirvio.fi

405885198

teemu@sirvio.fi

Brandi kuntoon!

Yritysviestinndn peruspalikka on yritysilme joka viestii ulospain yrityksen olemassaolosta ja tekemisistd sekd palveluista. Logon lisdksi myds taiten
suunniteltu palvelulupaus (esim. slogan) ja toki my®s visuaalinen esitystapa sekd tapa puhutella (tone of voice) ovat omiaan parantamaan yrityksen
tunnettuutta. Suunnitelmallisesti rakennettu brandi sisaltaa yrityksen arvot, tavoitteet ja suoranaisesti perustelee ulkopuolisille yrityksen

il antaa hyvat pohjat myynti- ja mar niin ke kuin

ulkomaanmarkkinoilla.

Neljan (4) paivin innin sisélts idén aina asi i todelliseen tarpy
alkaa aina yhteisells jossa viito tie onni

Perhe Sirvio Osakeyhtio on aidosti yrittéjavetoinen asiantuntijayritys. Meilli on kokemusta mainos- ja muotoilutoimistobusineksests yli 30 vuoden
ajalta. Asiakkuudet ovat pienists, yhden hengen yrityksista porssiyhtisihin. Meidzn asiakasyrityksille ja -yhteisdille yhteista on kiinnostus design-
pohjaiseen markkinointityshon, olipa tuo tys palvelun, fyysisen tuotteen tahi yritysilmeen suunnittelua.

3750



http://www.sirvio.fi/

Tuote ja palvelu nakyvaksit

Yritys myy palveluita ja tuotteita. Jos tuote tahi palvelu ei ki kaupaksi, voi ongelma olla joko tuotteen olemuksessa tai usein jopa siind, ettei siitd

osata viesti kyllin yksinkertaisesti tahi mielenkiintoisesti ulospain. Tarj erilaisten
iluproj ja ien saralta yri Kiyttoon. | i ijan kayttaminen aukaisee usein aivan
uusia oman myynti- ja nikee tuotteen kaupalliset
- . - AT mahdollisuuden hieman eri kantimilta, kuin mihin tuotantoprosessin huippuunsa hionut yrittji.
Perhe Sirvié Osakeyhtié Teemu Sirvié Kajaani www.sirvio fi 405885198 teemu@sirvio.fi P PP vl 3750
Neljan (4) péivan innin sisalto réataloidaan aina asi todelliseen tarp
alkaa aina yhteisella jossa tie
Perhe Sirvid Osakeyhtid on aidosti yrittajavetoinen asiantuntijayritys. Meilla on kokemusta mainos- ja muotoilutoimistobusineksesta yli 30 vuoden
ajalta. Asiakkuudet ovat pienists, yhden hengen yrityksists porssiyhtidihin. Meidzin asiakasyrityksille ja -yhteisdille yhteisté on kiinnostus design-
pohjaiseen markkinointitydhén, olipa tuo ty palvelun, fyysisen tuotteen tahi yritysilmeen suunnittelua
Bréindi kuntoon!
Yritysviestinniin peruspalikka on yritysilme joka viestii ulospain yrityksen olemassaolosta ja tekemisista seki palveluista. Logon lisaksi myos taiten
suunniteltu palvelulupaus (esim. slogan) ja toki myds visuaalinen esitystapa seké tapa puhutella (tone of voice) ovat omiaan parantamaan yrityksen
tunnettuutta. Suunnitelmallisesti rakennettu brandi sisaltaa yrityksen arvot, tavoitteet ja suoranaisesti perustelee ulkopuolisille yrityksen
o o - L olemassaolon. Yritysbrandin kirkastaminen antaa hyvit pohjat varsinaiselle myynti- ja ityslle niin koti kuin 1875
Perhe Sirvio Osakeyhtio Teemu Sirvid Kajaani www.sirvio.fi 405885198 teemu@sirvio. fi ulkomaanmarkkinolla.
Kahden (2) péivin innin sisaltd réataloidaan aina asi todelliseen tarp
alkaa aina yhteisella jossa tie
Perhe Sirvid Osakeyhtid on aidosti yrittajavetoinen asiantuntijayritys. Meilla on kokemusta mainos- ja muotoilutoimistobusineksesta yli 30 vuoden
ajalta. Asiakkuudet ovat pienists, yhden hengen yrityksists porssiyhtidihin. Meidzin asiakasyrityksille ja -yhteissille yhteistd on kiinnostus design-
Tuote ja palvelu nakyvaksi!
Yritys myy palveluita ja tuotteita. Jos tuote tahi palvelu ei ky kaupaksi, voi ongelma olla joko tuotteen olemuksessa tai usein jopa siind, ettei siita
osata viestid kyllin yksinkertaisesti tahi ulospiin. Tarj erilaisten
iluproj ja ien saralta Kayttoon. | i ijan ki aukaisee usein aivan
uusia oman myynti- ja nékee tuotteen kaupalliset
- - - mahdollisuuden hieman eri kantimilta, kuin mihin tuotantoprosessin huippuunsa hionut yrittji.
Perhe Sirvi Kajaani 405885198 teemu@sirvio.fi P PP yrittal 1875
Kahden (2) péivin innin sisalto réataloidaan aina asi todelliseen tarp
alkaa aina yhteisella jossa tie
Perhe Sirvid Osakeyhtid on aidosti yrittajavetoinen asiantuntijayritys. Meilla on kokemusta mainos- ja muotoilutoimistobusineksesta yli 30 vuoden
ajalta. Asiakkuudet ovat pienists, yhden hengen yrityksists porssiyhtiihin. Meidzin asiakasyrityksille ja -yhteissille yhteists on kiinnostus design-
pohjaiseen markkinointitydhén, olipa tuo ty palvelun, fyysisen tuotteen tahi yritysilmeen suunnittelua.
Bréindi kuntoon!
Yritysbrandin kirkastaminen, joka viestii ulospéin yrityksen olemassaolosta, tekemisisté, palveluista ja arvoista. Yrityksen visuaalisen ulkoasun
P, . " " P divittaminen ajan hetkeen.
Perhe Sirvié Osakeyhti6 Teemu Sirvié Kajaani www.sirvio fi 405885198 teemu@sirvio.fi P 8 3750
Perhe Sirvid Osakeyhtid on yrittajavetoinen asiantuntijayritys, jolla on kokemusta mainos- ja muotoilutoimistobusineksesta yli 30 vuoden ajalta.
Yritys sopii taydellisesti yritysi i it
. - N N Brandays, visualisointi, myynnin ja markkinoinnin mar luominen,
PR & Partners Oy Paavo Haverinen Kajaani prpartners.fi 0440330986 paavo@prpartners.fi ancays, visua w J mitkd osa-alueet si 5 3750
. - N N Brandays, visualisointi, myynnin ja markkinoinnin inti ian luominen,
PR & Partners Oy Paavo Haverinen Kajaani prpartners.fi 0440330986 paavo@prpartners.fi ancays, visua yynnin J N 1875

mitkd osa-alueet si:
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Kasvuun ja kansaivalistymiseen liittyva investointi ja siihen liittyviit laskelmat seka investoinnin rahoituksen suunnittelu

Laskemme yritykselle i sekii
e . . y . Laadimme yritykselle mm. rahoitusta haettaessa tarvittavat asiakirjat ja laskelmat, kuten liiketoimi seka tulos- ja sekd
ProAgria Itd-Suomi N . o http://kainuu.maajakotitalousnaiset
8 3 v/ Taina Leinonen Kajaani D/ 438272314 taina. fi i 3750
MKN yrityspalvelut fi/palvelut/mkn-yrityspalvelut Laadimme rahoittajalle (pankki, Finnvera) lausunnon ja yrityksen
Yritysasiantuntijoillamme on vahva kokemus yritysten liiketoiminnan kehittamisesta usealta eri toimialalta. Yritysasiantuntijoina toimivat KTM Anu
Merilsinen seki Soili Hypén.
ykytila-analyysi kasvua ja kansaivalistymista hakeville yrityksille.
Liiketoiminnan nykytilan analyysissa tuotamme yrittajalle tietoa liiketoiminnan nykytilasta.
Nykytila-analyysin pohjaita laadimme yritykselle kehittgmissuunnitelman.
ProAgria Ita-Suomi . " o http://kainuu.maajakotitalousnaiset . Nykytila-analyysissa kiymme lapi mm. yrityksen 3 3 iloston, kilpailijat, verkostot, myynnin ja
Bria v/ Taina Leinonen Kajaani . . 438272314 tain: fi Yk vy V! N yriy pallllat, yynnin 3750
MKN yrityspalvelut fi/palvelut/mkn-yrityspalvelut sekd yrityksen talouden tilanteen.
Yritysasiantuntijoillamme on vahva kokemus yritysten liketoiminnan kehittamisesta usealta eri toimialalta. Yritysasiantuntijoina toimivat KTM Anu
Merilsinen
seka Soili Hypén.
Pulse247 Oy on i 4 iko j itys, joka toimii Kajaanissa, Oulussa, Kuopiossa ja Turussa. Yritys on
perustettu vuonna 2008 ja yrityksen palveluksessa toimii 35 henkilis.
Tehtévimme on auttaa asiakkaitamme myymén enemman verkossa, ja helpottaa verkkokaupanksyntia. Yrityksen paatuote on MyCashflow-
Pulse247 Oy Pekka Juntunen Kajaani pekka@mycashflow.fi 0207419171 www.mycashflow.fi verkkokauppapalvelu, jota tuhannet yritykset kayttavit verkkoliiketoimintansa pyérittimiseen. 3750
MyCashflow on helppokéyttinen ja taysin yllapidetty i jayllapita ppa-alusta soveltuu niin
kuin r Teemme mybs sekii
konsultointiprojekteja.
Sometaito Oy on pitkan linjan markkinointi- ja valmennusalan yritys, jolta Idytyy syvaa osaamista somemarkkinoinnin ja digimarkkinoinnin
valmennuksista. Valmennuksissa on vahvasti mukana konkretiaa ja tyskalujen ja eri - autamme esim
rakentamaan Metaan mainostilin ja mainoskampanjat, luomaan oikeat it ja pikselin kautta i
seuraamaan mainoskampanjan dataa ja hoitamaan itsendisesti Facebook- ja \nstagram tilin hallinnoinnit sisélidntuottamisesta
Sometaito Oy:n issa kaydaan lapi myos Facebookin ja Instagramin saantoviidakkoa ja miten
saantorikkomukset onnistuu vélttamaan, niin ettd oma Facehuuk tai Inslagramllll ja niihin Imem malnoslllll pysyvét auki.
. _— X E0-optimointia ja GoogleAd: Linkedin-sisé Linked!
Sometaito Oy Susan Sajantila Nurmijarvi https://www.hiljainenrekry.fi 0503548185 susan@hiljainenrekry.fi my6s SEO 2 1875
rakentamista, Social Selling- osaamista ja mediassa. myds
Canva-kuvankisittelyohjelman avulla.
Sometaito Oy:n valmentajajarinkiin kuuluu myds talousalan jotka ja liittyvissa asioissa. Jos
yrittja haluaa esim. oppia hoitamaan itse al ja tai kit , tarjoamme tihén kattavaa konsultointia ja valmennusta.
kuuluu myds ja alisten julkisten kéyton kova Paivi Korhonen. Hanen
on yritysten i kehitys- tai i intil i sopivan i istami ja
valmisteluun.
Sahksinen Liiketoiminta Suomi Oy Kirsi Mikkola Rovaniemi www.liiketoiminta.info 405 551019 kirsi.mikkola@liiketoiminta.info LIIKETOIMINNAN ANALYYSI JA DIGITAALISEN KAUPANKAYNNIN kokonaisvaltainen KEHITTAMISSUUNNITELMA, 3 paiviia 1875

Yritykselle laaditaan It ykytil: lyysi , toil i kasvu-ja i Tietojen pohjalta
pohja aynnin projekti voi olla oman verkkokaupan perustaminen,digitaalisen
€ ami tai i i i markk | koti-/tai i i markkina.

Kehittamissuunnitelma pitaa sisallaan kaiken ja liittyvat toiminnot ja toimii mys
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ASIAKKAAN OSTOPOLKU JA ONLINE KAUPPA, 3 PAIVAN isuus tai

SUOSITTELUMARKKINOINNIN KANAVAT JA KAYTTO MYYNNIN TUKENA, 1 paivé

Tybpajassa p inni i ja kayttoon i Tydpajan aikana osallistujille tulee tutuksi
terminologia, matkailun kannalta merkittavimma suosittelumarkkinoinnin kanavat (mm. TripAdvisor, Kayak, Zoover, Google My Business, OTA
kanavien suosittelijat) ja osallistuja oppii tunnistamaan yrityksen ja alueen kannalta merkittavimmat suosittelukanavat.

Osallistuja kykenee mybs tydpajan jalkeen kdyttamaan suosittelukanavia, osallistuen ja vastaten ja ji ihin ja
kysymyksiin. Osallistujat saavat paljon vinkkejé ja esimerkkeja suosittelumarkkioninnin kéyttosn yrityksissa ja matkailualueella.

VERKKOKAUPAN PERUSTAMISEN TYOPAIA, 1 PAIVA

tydpajassa laaditaan yritykselle verkkokaupan toimintasuunnitelma

maaritetéin mitd myydan, mill myydaén, missa myydaan, kenelle myydadn ja mité verkkokaupan perustamiseen liittyvi toimintoja yrityksen tulee

sahksinen Liiketoiminta Suomi Oy Kirsi Mikkola Rovaniemi www.liiketoiminta.info 405 551019 kirsi.mikkola@liiketoiminta.info ottaa huomioon (kivijalka, online kauppa). Tydpajassa médritetaan mita resursseja yritys tarvitsee 3750
(logistiikka, rahalii jelmistot, sisé yllépitoon ja Tydpaja soveltuu seki tavarakauppiaille, etté
(matkailu) yrityksille.
SISALTGMARKKINOINTI MYYNNIN TUKENA, 1 PAIVA
Tybpaja on harjoitteinen ja ensimmainen harjoitus tehdzian pienen alustuksen jalkeen.
Kasiteltavia teemoja ovat:
Sisaltomarkkinointi, mitd se kaytannossa tarkoittaa? Esimerkkeja muista yrityksista.
Kohderyhmiit: Mika sisaltd toimii ja mikd i yrityksen tai alueen kohderyhmille?
T Tarinan merkitys siséltsmar puuttuuko punainen lanka?
Visuaalisuus: Visuaaliset elementit, kuten kuvat, videot, 360 asteen kuvat kiiytts sisltomarkkinoinnissa
kaytto
Vaikuttajamarkkinointi: Ovatko blogaajat ja instaajat matkailuyrityksen parhaita markkinoijia?
Maksuton mainonta vs. maksullinen mainonta: Onko pakko maksaa, jotta siséltsmarkkinointi tuottaa tulosta?
Joituksia J esi -
MATKAILUN KANSAINVALISET JAKELUKANAVAT, 1 PAIVA
Valmennuksen tavoitteena on, etti osallistujat ymmértavat mita matkailun digitaaliset jakelukanavat ovat ja miksi ne ovat tarkeits oman
liiketoiminnan kannalta. Kohderyhméné ovat majoitus- ja ohjelmapalveluliiketoimintaa harjoittavat yritykset.
Tybapajassa selvitaa miten kansainvalisiin jakelukanaviin kanaviin paisee mukaan kiytannésss, mité ne edellyttavat ja maksavat seka millaiset
tuotteet soveltuvat mihin myyntikanavaan.
Tybpajassa otetaan esille Suomen ja Kainuun alueen matkailun kannalta isimmit j i seki yritykselld on
jatkaa kiiyttsa ohjatusti tarkemmin (esim. Bokun, Fairharbor, OTA kanavat, jne.)
Klo 9~ 10:30 orientoituminen ja vastauksia kysymyksiin
Mitka myynnin ovat Entd
Miten ne eroavat asiakasryhmittéin?
Miten paljon jakelukanavissa mukana olo maksaa ja paljonko on mahdollista saada kauppaa?
Mitki ovat vastuut ja velvoitteet jakelukanavalla ja yrityksellasi?
Sahkoinen Liiketoiminta Suomi Oy Kirsi Mikkola Rovaniemi www.liiketoiminta.info 405 551019 kirsi.mikkola@liiketoiminta.info Klo 10:30 — 10:45 paussi 3750
Klo 10:45 - 11:30
Miten tuotteistamasi tuote pitaa kirjoittaa ja muotoilla kuhunkin jakelukanavaan?
Miten kuva- ja videomateriaalia saa kiyttss?
Miten asi: on jarjestetty toimesta ja mita yi
Klo 11:30 - 12:30 lounas
Klo 12:30 - 14:00
Mitd tuki toimintoja (markkinointi) jakelukanavat tarjoavat ja mihin hinta?
Miten hyGdynnit jakelukanavan tekemiin markkinointia?
Klo 14:00 - 14:15 paussi
Klo 14:15 - 15:30
Kurkkaus kolmen jakelukanavan tuotehallintaan kaytannéssé
Osallistujien kysymyksid ja vastauksia kysymyksiin
Paivin paatos ja palaute
ASIAKASKOKEMUKSEN JA OSTETTAVUUDEN KEHITTAMINEN, TYOPAJAT 4 PAIVAN KOKONAISUUS TAI PAIVAKOHTAISET TOTEUTUKSET
i i i iakk i B2C, 1 paiva
Palvelupolun térkeimmist tehtvists on auttaa ennen kaikkea syventymézn B2C-ostajan prosessiin ja kokemukseen ennen palveluiden piiriin
siirtymista.
Osallistujat tutustuvat eri ostotapoihin ja myynnin vaihtoehtoihin matkailun B2C-kaupassa. Tavoitteena on saada osallistujat ymmartaméan ja
toteuttamaan
informaatiota, yl 6t sekd laadun amistd muiden ja
kanssa
niin, etti se tuottaa lisdarvoa jalleenmyyntiorganisaatioille seki yrityksille, jotka hybdyntavat suoraan matkailuyrityksen ja -kohteen palveluja.
Painotus on
d X kautta alueen ja seudun pémarkkina-alueilla olevat perinteet ja
jakelukanavat, jotka ohjaavat mm. kasvavaan tunnettuuteen ja ostopaatsksen tekoon. Kansalliset lainsaadannst ohjaavat omalta osaltaan kaupan
prosesseja, jotka ovat myds osana tydpajan sisaltoja.
Sahkoinen Liiketoiminta Suomi Oy Kirsi Mikkola Rovaniemi www.liiketoiminta.info 405 551 019 kirsi.mikkola@liiketoiminta.info Péivn tybpajassa annetaan vinkkeja oman yrityksen B2C-asiakaspolun toteutukseen, jotka voi tehd esim. myshemmin omassa yrityksessazn. 3750
Yrityksen nakyvyys ja I6ydettavyys verkossa, 1 paivé
Tybpajassa keski i 4 ja isiin. Kaymme Iipi mitka seikat (algoritmit) vaikuttavat yrityksen
luonnolliseen eli
maksuttomaan I6ydettavyyteen ja mitké toiminnot ohjaavat maksullista nakyvyytt
Verkkonikyvyyden tavoitteena on, (tehdéin se sitten sitten luonnollista tai maksullista keinoa kayttaen) ohjata asiakasta yrityksen, alueen tai
jakelukanavan verkkosivuille tai -kauppaan. Tydpajassa selvidd tehtavien harjoitusten avulla, kuinka alueelle ja yrityksiin saadaan ohjattua
kotimaisia
kuin kansainvalisiakin asiakkaita verkon ja mobiilin valityksells
Digitaalisen Iydetta ja 1 paivé
Tybpajoissa yritys saa kéytannon lheiset neuvot kuinka parantaa yrityksen tuotteiden ja palvelujen digitaalista Ioydettévyytté ja ostettavuutta
kotimaan ja
kansainvalisilla markkinoille. Palvelu soveltuu erityisesti matkailun- ja harjoittaville yrityksille. Asiakkai i lahtee
liki joka
Talenom Konsultointipalvelut Oy Marie Immonen Oulu 207 525 291 marie.immonen@talenom.fi Pakettiin sisiltyy:Yhtio iGoi i ja 3750
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Kuopio
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olli.paavola@talentree.fi

Talouden terveystarkastus (2pv) 3750
Yrityksen tulevaisuussuunnitelmat on syyté rakentaa rehellisen antaa raamit
valinnoille ja

(kasvu, kassavirta, rahoitus).
Talouden terveystar ja laatii analyysin yri tilasta, ysté ja kehi ista. Nain saadaan selvé
Kiisitys siité mihin asioihin talouden hallinnassa on syyté erityisesti kiinnittaa huomiota ja mika i i on i
Keskeiset suorituskyvyn mittarit:
- Kannattavuus. Kehitys suhteessa toimialaan ja kilpailijoihin
- Maksuvalmius. Kassatilanne, kassavirta ja sen komponentit, kéyttopagoma
- Vakavaraisuus. Taseasema, oma pésoma ja velat, rahoitustilanne
Talouden terveystarkastus toimii lisgosana p alkuun.
Talentree on moderni asi: ijayritys. i i on auttaa i
osaajista
koostuva kumppani, joka tarjoaa ia liiketoimintasi kasvuun ja

. Olemme vahvoista

Talentree Oy

Olli Paavola

Kuopio

www.talentree.fi

50587762

olli.paavola@talentree.fi

Liiketoimintastrategian rakentaminen
sinulle i ian, jonka avulla voit vieda yritystasi uuteen suuntaan. Meilla on kokeneita osaajia, jotka ovat rakentaneet
liiketoimintastrategioita sadoille yrityksille eri toimialoilta. Strategiaprosessiimme kuuluvat seuraavat vaiheet:
- Strategian tausta-analyysi
- Strategian médrittaminen
- Strategian ajurit seka strategiset tavoitteet
- Strategian toteuttaminen - Must Win Battle -salkun rakentaminen
Strategiakokonaisuuden lipivienti vie aikaa asiakkaalta noin 3pv. Lisaksi siihen sisaltyy palveluntuottajan sisaists tysta.
Talentree on moderni itys. on auttaa kasvun esteits. Olemme vahvoista

3750

koostuva kumppani, joka tarjoaa kasvuun ja

Talentree Oy

Olli Paavola

Kuopio

www.talentree.fi

50587762

olli.paavola@talentree.fi

Liiketoiminnan nykytila-analyysi: 1875
Analyysi tuottaa tietoa, joka auttaa yrityksen kehi i laajasti. on antaa yritykselle selked suunnitelma ja ymmrrys

siita,

miten toimintaa voi kehittaa nykytilasta kohti tulevaisuuden tahtotilaa.

Analyysi tavoitteet ovat seuraavat:

- Kartoitetaan nykytila. Analyysissé luodaan i i innan nykytilaan. ovat yrityksen innot, kuten hallitustys,

strategia, myynti, 3 tuotanto ja

- i ja ami i Miten nykytilasta passtéan tulevaisuuden tahtotilaan ja mita pitisi

kehittda?

- Selked jossa mari mité tulee kehittaa ja missé jarjestyksessa.
Kehittamiskokonaisuuden laajuus on noin 2pv ja se siséité seuraavat vaiheet:

Yrityksen kehittéi p ykytila-analyysiin. Jotta valitaan oikein ja osataan rytmitté oikeaan jarjestykseen, on
olennaista ymmartaé kattavasti, miss tilanteessa yritys on juuri nyt.

Tulevai tahtotilan itystydn lahto onaina i visio. Taman ki inen antaa pohjan
kehityssuunnitelmalle.

Analyysin avulla I i ittami i Selked i itystoimenpiteist ja niiden jarjestyl vie yritysta
kohti tulevaisuuden tahtotilaa systemaattisesti.

Talentree on moderni asi ijayritys. Elama smme on auttaa asiakkai i kasvun estei
osaajista koostuva kumppani, joka tarjoa kasvuun ja

Olemme vahvoista

Talentree Oy

Olli Paavola

Kuopio

www.talentree.fi

50587762

olli.paavola@talentree.fi

Digitaalinen markkinatutkimus - (laajuus 4pv) 3750
Digitaal on yrityksille, jotka toimivat tai vasta

Markkinatutkimuksessa

selvitetiian digitaalisin tyokaluin valitun kokoa, ja Keskeisens

tiedonlahteena toimii verkosta eri tyokaluilla louhittava tieto kilpailijoista ja asiakkaista. T: i aina ensin asiakkaan

liiketoimintaan ja

markkinaan asiakkaan kanssa kaytavassa workshopissa. Samoin saadut tulokset kaydaan Iapi yhdessa asiakkaan kanssa, jonka jalkeen materiaali jaa

asiakkaan hyédynnettavaksi.

Saat vastaukset seuraaviin aiheisiin:

- Kohdemarkkinan kilpailutilanne ja suurimmat kilpail
- Kil nakyvyys ja inti

- Asiakkaiden kayttaytyminen ja kysynté tarjooman palveluille/tuotteille hakukonedataan perustuen

- kerdtyn datan kotimaan lukuihin ja markkinoiden vertailu

Talentree on moderni ijayritys. Elama mme on auttaa asiakkai i kasvun esteits. Olemme vahvoista
osaajista

koostuva kumppani, joka tarjoaa ia liiketoimintasi kasvuun ja

jat verkossa
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Verkkonakyvyyden kehitysehdotukset - (laajuus 2pv)
Seké B2B-, ettd B2C-markkinassa ostopaatokset alkavat yha useammin tiedon hakemisella verkosta. Yritysten on talloin tirkeds olla esilla
potentiaalisille

asiakkaille ja kehittaa jatkuvasti lisnaoloaan verkossa eri kanavissa sek yrityksen omien
kehitysehdotukset auttavat yrityksi joilla on kehitettévas omassa verkkonakyvyydessién, mutta eivat ole varmoja siité missé suurimmat pullonkaulat
ovat

myynnin tai yhteydenottojen kasvattamiseksi verkosta tai miten omaa nakyvyytté pitaisi lahtes kehittamasn. Taustatiedoksi tutustutaan aina ensin

Talentree Oy Olli Paavola Kuopio 50587762 olli.paavola@talentree.fi asiakkaan 1875
liiketoimintaan ja markkinaan asiakkaan kanssa kéytavissi workshopissa. Samoin saadut tulokset kéydaan lpi yhdessa asiakkaan kanssa, jonka
jalkeen
materiaali a3 asiakkaan hyddynnettavaksi.

Saat vastaukset seuraaviin aiheisiin:
- Kehitysehdotukset yrityksen sosiaalisen median markkinointiin
- orgaanisen i i
LEAN-paketti (2pv)
Lean on ajattelu- ja toimintamalli, joka perustuu jatkuvaan parantamiseen.
Parantamisen edellytyksené on:
- Turhan, arvoa tuottamattoman tyon minimointi
- Projektien ja prosessien sminen seki lapi
- Lean-valmennuksen seurauksena teette enemman sité, mista asiakas on valmis maksamaan!
LEAN-kehittamisen vaiheet:
1. LEAN filosofia: (0,5pv)
- TEORIA TAUSTALLA
- Mita lean on, - Mita lean ei ole, - Mihin lean filosofian mukainen johtaminen ja jatkuva parantaminen perustuu
2. Nykytila-analyysi: (0,5pv)
" . " " . KEHITTAMISEN LAHTOTILA

Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree.fi 50587763 olli.paavola@talentree.fi o . s ja vastuut, - 1875
- Ydinp ja niiden - - Jatkuva
3. Kehitysvaihe (1pv)

PROSESSIEN TAVOITETILA
- Prosessien Iapikéynti leanin oppien mukaan. - Arvovirta-analyysit ydinprosesseista
- Standardien prosessien kuvaaminen, - TyGohjeet, - Prosessien suorituskykymittarit
Johtamisen ja jatkuvan parantamisen menettelyt
Sisainen auditointi - lapileikkaus yrityksen toimintaan ja kehityskohteisiin (2pv)
Sisainen auditointi pahkinankuoressa ja milloin tarvitset sisaisté auditointia www.talentree.fi
Sisaisen auditoinnin toteutus:
Tausta ja suunnittelu:
s - jaan ja
" . . " . - Kéyd: it: ti | hdolli laatukasikirja, ditointi hdon katsels
Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree. 50587764 olli.paavola@talentree.fi aydaan lisenaisest] fap! mandollinen faatuasikiria, sisainen audltointl ja johcon katselmus 1875
e - Toteutus itsengisend tydné
Analyysi asiakkaalla:
- Kaydaan lapi organisaation toiminta suhteessa SO 9001:2015 vaatimuksiin
-0 i aristo, - Johtajuus, - L inta, - Ydinlii
- Suorituskyvyn arviointi, - Jatkuvan parantamisen menettelyt
- Toteutus 1pv tapaamisena asiakkaalla
Palvelumuotoilu (4pv)
on keino tarttua Taustalla voi olla heikko tai laskeva kannattavuus, pienentynyt markkinaosuus tai muu oireilu,
joka osoittaa yrityksen kilpailuetujen murenevan. Prosessissa keskeista on riittévan tarkka toimintaympiiriston tarkastelu. Nain syntyy varmuus
yrityksen nykytilasta ja asemasta samalla hybdyntas digitaalisia tyskaluja ja ratkaisuja yrityksen
invoi ja/tai uusien fii i ien ja iseksi.
Palvelumuotoiluprosessiin kuuluvat seuraavat vaiheet:
Talentree Oy Olli Paavola Kuopio www.talentree. 50587765 olli.paavola@talentree.fi 3750

Paiiva 1: Yrityksen strateginen viitekehys
Piva 2: Konsepti-ideointi, pois opitusta, kohti uusia malleja

Paiva 3: Valitun palvelun méérittely ja prototypointi

Péiva 4: Palvelun lopullinen muotoilu médrittelyineen sekd etenemispolku




Tuotteistaminen

Palvelu muokataan tarpeidesi mukaan ja se voi kattaa esimerkiksi:

. ja
- eri yhmia varten.
- o X - o - 3750
Tecinspire Oy Teemu Kivioja Oulu https://www.tecinspire.com/ 505 479 571 teemu.kivioja@tecinspire.com Palvelu alkaa yhteisells ja jatkuu jolla varmistetaan palvelun vastaaminen tarpeisiisi. Tecinspiren
kokeneet ilaiset ovat eril i i ittimiseen ja i
100% Tecinspiren asiakkaista on tyytyvaisia palveluihimme ja suosittelee meits. Lue kaikki 25 asiakaspalautetta nettisivultamme:
https://www.tecinspire.com/kokemuksia/
Palvelumuotoilu ja prototyypin kehitys (Android, iOS ja/tai Web-sovellus)
toimivan ideaasi ja tarpeitasi. Prototyypilli voit esitells ratkaisuasi asiakkaille, sijoittajille tai muille
yhmille. Saat Android ja i0S ja/tai web-selaimelle.
Tecinspiren kokeneet ammattilaiset kehittavt web- ja ikaatioita ketteréisti, ija
Kehitys tapahtuu tiiviissa yhteistyoss kanssasi. Palvelu alkaa ja jatkuu joilla
vastaaminen tarpeisiisi.
- o - o - Lisétietoja yriyksesta Tecinspire Oy:
Tecinspire Oy Teemu Kivioja Oulu https://www.tecinspire.com/ 505 479 572 teemu.kivioja@tecinspire.com mobill-ja 100% 3750
Kokeneet ammattilaisemme toteuttavat sovelluksia ketterasti ja Olemme loT-
pilvipalveluihin ja lsakelaiteohjelmistoihin.
Teemme tiivistd y 6t asiakkai kanssa ja lissarvoa, laatua ja helppokéyttdisia ratkaisuja.
100% asiakkkai on tyytyvisia ja suosif meits. Lue kaikki 25 asiakaspalautetta nettisivultamme:
https://www.tecinspire.com/kokemuksia/
PALVELUN KUVAUS
Omistajanvaihdokset
- Yrityksen arvonmaritys eri menetelmilla
- Yritysjarjestelyn rakenteen suunnittelu
- Verotuksen ja rahoituksen suunnittelu
- sukupolvenvaihdoshuojennusten huomiointi tulo- ja lahjaverotuksessa
- Ennakkoratkaisun hakeminen tarvittaessa
- Jarjestelyn ohjaus
OSAAMINEN
Konsultointikokemusta 35 vuotta:
v ia talouden ja . i . - . . 5, yritysirjestelyi
verotuksessa, yritysjuridiikassa sadoissa yrityksissa eri puolilla Suomea
-Tyo-ja inis ilpai ja sertifioima (konsultti, kouluttaja) vuodesta 1992 lzhtien,
Tiedosta Oy Juha Heikkild Kajaani www.tiedosta.fi 500383571 uha.heikkila@tiedosta.fi asiantuntijapalvelujen aihealueina liikeidean arviointi, yrityksen per ja talouden &l 3750
i arviointi, i jayri séhkaisen i i i i yritysten ittd
- ELY-kesk ien yritysten kehi i i ja ja i ija vuodesta 2014 alkaen,
aihealueina talous ja tuottavuus, toiminnan uudistaminen ja kehittamistarveanalyysit
- ELY-kesk ien yritys ja avai lsille suunnatun i itetoimittaja ja
vuodesta 2014 alkaen ail talouden ja j i
- Asi ijana Lapin ELY-keskuksen yri i i ja yrityskaupat, 2011-2014
- Asiantuntijana Kainuun Etu Oy:n Kasvua Kainuuseen -hankkeissa 2015-2018 il i i gt yritysjuridiikan

asiantuntijapalvelut ja omistajanvaihdokset

- Asiantuntijana Pohjois-Pohjanmaan Yrittsjien Pk-yritysten omistajanvaindosten hallinta -hankkeessa 2015-2017
- Vastuukouluttajana Kainuun ja Lapin ELY-kesk yrittdjille issa 1995-2014 ail i
suunnittelu, yrityksen perustaminen



mailto:juha.heikkila@tiedosta.fi

PRIVETONROVATS
Kasvuun littyva investointi- ja rahoitussuunnittelu
- Investointilaskelmat

- Rahoituslhteet

- Myyntibudjetti (3-4 vuotta)

- Tulos-, tase- ja rahoitusbudjetit

- Kannattavan toiminnan edellytysten arviointi

- Investoinnin tuottavuuden arviointi

- Kriittisen pisteen laskeminen

OSAAMINEN
Konsu\(omukokemusta 35 vuotta:
ia talouden ja i jaj i i i i 4, yritysjarjestelyiden toteuttamisessa,
Tiedosta Oy Juha Heikkils Kajaani www.tiedosta.fi 500383572 ha.heikkila@tiedosta i virotuksessa yrtysjuridiikassa sadoissa yrityksiss3 eri puolila Suomea . ) 3750
Juhahelkklla@tiedosta.f -Tyé-ja ja sertifioima (konsultti, kouluttaja) vuodesta 1992 Iahtien,
asiantuntijapalvelujen aihealueina likeidean arviointi, yrityksen per ja talouden
arviointi, ja séhkaisen i i yritysten
- ELY-kesk yritysten ja Vuodesta 2014 alkaen,
i talous ja tuottavuus, toiminnan uudi inen ja kehi ysi
- ELY-kesk yr ja suunnatun ja
vuodesta 2014 alkaen ai talouden ja i i
- Lapin ELY-keskuksen yr ja yrityskaupat, 2011-2014
- Asiantuntijana Kainuun Etu Oy:n Kasvua Kai hankkeissa 2015-2018 ina: yri i ij yritysjuridiikan
asvantumuapa\ve\uua omwstajanvalhdoksel
hi Yrittsjien Pk-yri i i hallinta 2015-2017
- Vastuukouluttajana Kainuun ja Lapin ELY-keskusten yrittjille 1995-2014
suunnittelu, yrityksen perustaminen
e
Omistajanvaihdokset
- Yrityksen ja i i eri
perustuu yrityksen tilinp: ja yrittajan ja
OSAAMINEN
Konsultointikokemusta 35 vuotta:
talouden ja ja yritysjarjestelyiden toteuttamisessa,
verotuksessa, ymys.undukassa sadoissa yrityksissa eri puolilla Suomea
-Tyé-ja ja sertifioima (konsultti, kouluttaja) vuodes(a 1992 \amuen,
asiantuntijapalvelujen aihealueina likeidean arviointi, yrityksen p i imen ja talouden
arviointi, ja sihkoisen yritysten
- ELY-kesk yritysten kehil i i ittaja ja i ija vuodesta 2014 alkaen,
Tiedosta Oy Juha Heikkils Kajaani www.tiedosta.fi 500383573 uha.heikla@tiedostadi alh:a:ue:na talous ja tuottavuus, m!mmnan uudls(ammenfs kehittamistarveanalyysit . . 1875
luha.heikkila@tiedosta.fi - ¥ ja suunnatun ja
vuodesta 2014 alkaen talouden ja
Lapin ELY-keskuksen y ja yrityskaupat, 2011-2014
- Asiantuntijana Kainuun Etu Oy:n Kasvua Kainuuseen -hankkeissa 2015-2018 yritysjuridiikan
asiantuntijapalvelut ja omistajanvaihdokset
Pohj Yrittajien Pk hallinta 2015-2017
- Vastuukouluttajana Kainuun ja Lapin ELY-kesk yrittajille i issa 1995-2014 ai
suunnittelu, yrityksen perustaminen
Vastuukonsultti Juha Heikkila:
Kauppatieteiden maisteri, Oulun yliopisto, 2008
- Pagaine: laskentatoimi
- Sivuaineet: johtaminen ja organisaatio, juridiikka Insin3ori, Raahen tietokonealan oppilaitos, 1977
- Pasaineet tietokonetekniika, tiedonsirtotekniikka Vloppils, Kajaanin yhteislyseo, 1973
1. Osallistava vastuullisuuden nykytilan kartoitus:
Sahkaisiin kyselyihin (2 kpl) seki ja toimialan (ESG) 6n perustuva kooste yrityksen
Toimisto2030 Oy Silja Huttunen Kuopio 0440362836 siljla@toimisto2030.fi 4rkeimmi inopis 4. Saatte raataloidyt suosi i i isoimiseksi eli tietoa siita, mika jo 3750
‘toimii, mita tulee tehda paremmin ja kuinka kehittaa yritysvastuuta juuri téssa yrityksessa. Tata pakettia suosittelemme esim. yritykselle, joka
oman

www.toimisto2030.fi

Toimisto2030 Oy

Silja Huttunen Kuopio 0440362837 siljla@toimisto2030.fi

www.toimisto2030.fi

2. Minivastuullisuusohjelma:

Yrityksen tilanteen ja strategian kartoitus, i i ideointiin (etan), seka tietopaketti yritysvastuun
saantelysté ja tarkeimmista painopisteista omalla toimialalla. Saatte i pohjalta ohjei oman i Gstami 3750
ja padsette siiné alkuun. Tta pakettia suosittelemme esim. sellaiselle yritykselle, jolla ei ole ista sijoittaa

paljoa rahaa, mutta joka haluaa varmistaa etenevans oikeaan suuntaan

Toimisto2030 Oy

Silja Huttunen Kuopio 0440362838 siljla@toimisto2030.fi

www.toimisto2030.fi

3. ESG toimi; ja osallistava ision madrittely:
Haluatteko katsoa tulevaisuuteen rohkeasti mutta ette oikein tieda etta kuinka? Autamme i z\zanne
(ESG), i I; ihin liittyvat uhat ja seka il i ion vuodelle

ia
3750
2030 yhdessa valittujen henkiloston ja sidosryhmien edustajien kanssa (etatyGskentely). Tama paketti sopii ertyisen hyvin selaiselle yritykelle, joka

haluaa kartoittaa i omalla alallaan, sekd sellaiselle yritykselle, joka etsii konkreettisia keinoja
tehda vail



mailto:juha.heikkila@tiedosta.fi
mailto:juha.heikkila@tiedosta.fi

Vuolearning Oy Johanna Pellinen Espoo https://www.vuolearning.com/fi 0443301413 johanna@vuolearning.fi (12kk): 1800€+alv 1875
Vuolearning Oy Johanna Pellinen Espoo https://www.vuolearning.com/fi 0443301414 johanna@vuolearning.fi Oppimisympéristén bréandayspalvelu. 1500€+alv 1875
Vuolearning Oy Johanna Pellinen Espoo https://www.vuolearning.com/fi 0443301415 johanna@vuolearning.fi Oppimisalustan verkkokauppakytkenta 750€+alv
Vuolearning Oy Johanna Pellinen Espoo https://www.vuolearning.com/fi 0443301416 johanna@vuolearning.fi Verkkokoulutuksen tuotanto alkaen 1550€+alv
Vuolearning Oy Johanna Pellinen Espoo https://www.vuolearning.com/fi 0443301417 johanna@vuolearning.fi Verkkokurssiprojektin fasilitointi 950€+alv
Somesisaltosuunnitelma 1875 e
1 somekanava
ohjeistus hyviin julkaisuihin
somekanavan vuosikello
Medialuotsi Oy Medialuotsi Oy Helsinki https://medialuotsi.fi 0451341638 jari.laaksonen@medialuotsi.fi julkaisutyyppien méarittely 1875
idealista tuleville julkaisuille
Teams-palaverit asiantuntijan kanssa
SEO WordPress ihin 3750 e
Verkkosivut 4-10 sivua.
OPTIMOINNIN TOIMENPITEET
Sivustokartan optimointi (+ asennus) ja sivuston indeksointi
Otsikot, kuvaukset ja hakusanat
Sivuston siséllon otsikointi (H1-H4)
Medialuotsi Oy Medialuotsi Oy Helsinki https://medialuotsi.fi 0451341638 ari.laaksonen @medialuotsi.fi Hakutermien analysointi 3750
Avainsanojen / hakulausekkeiden tarkastus ja tarvittavat korjaukset
Orgaanisen nakyvyyden seuranta
Sisallon optimointisuositukset ja yllipito
Sivuston latausnopeuden kehitysehdotus (tekninen SEO)
Sivuston verkk (URL) tarkistus, ja 301 - ohj marittely
1 yrityskayttaja
Tulevaisuuden tuote- ja palveluideat
ja seka ideoidaan yritykselle uusia tuotteita ja palveluita, jotka vastaavat
Rocovo Oy Piia Kallio Helsinki www.rocovofi 040 727 2651 piia kallio@rocovo. i yrityksen asiaklaiden tulevaisuuden farpeisin. 3750
yrityksen toi éiristoa ja siihen vaikuttavia megatrendejé, trendejs, heikkoja signaaleja seki villeja kortteja
«Bnalyysin pohjalta ideoidaan tulevaisuuden tuotteita ja palveluita
«Balitaan jatkokehitykseen pésevt ideat ja luodaan niiden kehittimiselle konkreettinen suunnitelma
Markkinointistrategia ja -suunnitelma
Rakennetaan yritykselle/uudelle tuotteelle tai palvelulle kestava sekd
jonka avulla strategiaa lshdetaan toteuttamaan. Bonuksena yritys saa vinkkeja tekoalyn hysdyntimiseen markkinoinnissa.
Rocovo Oy piia Kallio Helsinki www.rocovofi 41727 2651 iia kallio@rocovofi +Hartoitetaan nykytilanne eli potentiaaliset asiakkaat ja kanavat mists heidét tavoittaa sekd kilpailutitanne markkinoilla 3750
. «Bnalysoidaan toimialaan vaikuttavia trendejé ja varmistetaan strategian kayttokelpoisuus mybs tulevaisuudessa
i ydinviestit ja mar finen tarina
elehdazn i itelma ja tiekartta ja myynnille
*Maaritellaan tavoitteet ja mittarit markkinoinnille
eBaetaan hyvié vinkkeja tekoalyn hy6dyntamiseen markkinoinnissa
GOS Group Oy Niko Vahtola oulu www.gos.fi 0400688710 Hiko.vahtola@gos.fi Palvelumrme kattavat laajalt yrityksen tarpeet eluista kassavirtaenn rahoitusjijestelyinin ja hallitustyoskentelyyn. Lissksi 3750
niko.vahtola@gos.f teemme ja pankkien, sijoittajien ja yritysten omistajien tarpeisiin.
°
*Yrityksen hinnan mééritys *Yrityksen *0: etsiminen *( apu
Mikko Korvinen Consulting Oy Mikko Korvinen Kuopio 050-533 2599 mikko@korvinen.fi *Mypyntiin liittyvien asiapapereiden valmistelu *Yhteydenpito ostajiin / myyjiin 3750

*Kauppakirjat *Jélkiseuranta
Yl 100 omistajanvaihdoksen kokemuksella
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